
智行理财网
银行是靠信用卡赚钱的！这些费用就是银行要剪的“羊毛”！

  

跟各种贷款产品相比，信用卡几乎是申办门槛最低的一款银行信贷产品，主要是银
行提供一笔消费信贷额度，供持卡人在免息期内无偿透支使用。信用卡除了一般的
透支消费、取现等金融功能之外，还可以帮助持卡人累积个人信用记录。看似好处
多多，然而，信用卡实则是一把“双刃剑”，背后隐藏的一些使用风险也是不少的
。对于银行来说，耗费很高的推广成本来无偿发放信用卡，并是不是在做“公益”
，本质上还是为了赚钱。

信用卡就是银行的一个很重要的赚钱工具，那么，银行到底是如何利用信用卡赚钱
的呢？本篇，融360信用卡分析师就来给大家讲讲银行的赚钱之道。

说到银行通过信用卡所得的收益，分为显性收益和隐性收益。

显性收益很好理解，就是银行通过哪些信用卡业务来直接赚钱的，具体包括以下几
方面：

1、刷卡手续费

刷卡手续费也叫作“刷卡回佣”，是目前国内银行信用卡业务最重要的获利来源。
持卡人通过在商户使用信用卡刷卡消费完成交易，商家是要付出成本的，即所谓的
刷卡手续费。按照信用卡新规，一般类商户统一的刷卡手续费收费标准是刷卡金额
的0.6%左右，通常由发卡行、银联和收单行按照7:1:2的比例分享。

也就是说，虽然你日常刷卡消费没有手续费，但是商家要承担手续费，有些商家没
有开通信用卡支付业务，你也就不能在他的商户刷信用卡交易，如果非要刷信用卡
，那么这笔手续费就由你个人来承担了，比如一些淘宝卖家。另外，有些商户为了
规避较高的刷卡手续费，会将这个费用转嫁到消费者身上，让消费者来垫付手续费
。

2、利息收入

利息收入也就是我们常说的“罚息收入”，也是银行在信用卡业务上的重要获利来
源。当持卡人没有按时还款就被记为逾期，银行就要计收利息了。

可能你知道信用卡日息是万分之五，但你未必知道除工行之外的其他银行都是按照
“全额罚息”的方式来计收利息的。什么意思呢？分析师给大家举个例子说明：

假设持卡人每月账单日为20号，到期还款日为每月8号。11月整体账单为10000元
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，其中11月1日消费一笔2000元，11月10日消费一笔2000元，11月20日消费一笔
6000元。12月8号，持卡人只还了最低还款额1000元，剩余金额12月18日还清。

利息计算是这样的：1000*0.05%*37天（11月1日-12月8日）+1000*0.05%*47天
+2000*0.05%*38天（11月10日-12月18日）+6000*0.05%*28天（11月20日-12
月18日）=164元

也就是说，不但你未还的部分要交利息，已经还的部分也不再享受免息期了，也要
收利息。工行比较特殊，只对未还款金额计息，按照工行的计息方式，上述案例的
利息变成了9000*0.05%*10天=45元。

怎么样，信用卡利息是很坑吧？因此，分析师建议持卡人一定要按时全额还款。

3、信用卡分期手续费收入

每到节假日期间，银行为了鼓励持卡人多消费，就会大力推销它们的信用卡分期业
务。信用卡分期看似缓解了债务偿还压力，实际上却给你增加了不少的成本。下面
是分析师为大家统计的各大银行分期的手续费收取标准：

各行分期12期手续费折算出来的实际年利率，均在13%以上，有的甚至高达16%。

4、信用卡违约金

如果你连每月最低还款额都没有还上的话，不但要承担利息，还要被收取一道“违
约金”。违约金的收取标准是最低还款额未还部分的5%，每家银行设置了最低金
额及最高金额，例如交行、招行等银行最低收取10元或1美元。

5、其他费用

（1）年费

信用卡年费是大家最为熟知的一项收费项目，通常来讲，金普卡的年费相对低一些
，一般为几十元至几百元不等，但只要持卡人刷卡满足一定次数或者金额就可以免
年费。白金卡等高级别的信用卡年费较高，一般为几百元到几千元不等，且通常是
不能够免年费的。

（2）取现手续费
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各行取现手续费收取标准不等，一般在1%-3%，且设置了最低金额及最高金额。如
招行就规定“境内取现按每笔1%计算，最低收取10元/笔”。

（3）挂失手续费

信用卡弄丢了，跟银行挂失，不好意思，银行会跟你收取挂失手续费的。各家银行
信用卡挂失手续费如下：

工商银行 20元

广发银行 35元

中国银行 40元

兴业银行 50元

华夏银行 50元

光大银行 50元

交通银行 50元

建设银行 50元

招商银行 60元

中信银行 60元

民生银行 60元

（4）溢缴款领回手续费

取出溢缴款却可能要支付一定的手续费，一般为领回金额0.5%-3%不等，被称作溢
缴款领回手续费。截止目前，已经有一些银行对溢缴款取回交易免收手续费了。

以上是银行信用卡业务的一些显性的收益，另外，银行推广信用卡业务还有一些阴
性收益，包括以下几点：

1、扩充客户

                                    3 / 4



智行理财网
银行是靠信用卡赚钱的！这些费用就是银行要剪的“羊毛”！

信用卡是银行的一个很好的营销突破口，先通过信用卡诱人的优惠和便利，将客户
拉进来，一旦建立了初步联系，就可以继续向客户推销借记卡等业务了。

2、增加客户粘性

银行利用你信用卡的一些功能，为其他业务提供支持，比如某行的随薪水通跨行还
款业务等。信用卡丰富了银行的产品库，也增加了客户粘性。

   

   

   

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    4 / 4

http://www.tcpdf.org

