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  出大事了！出大事了！摩拜又搞事情了！7月11日摩拜刚用特别定制版的单车参加
完1号店的九周年店庆，隔天又和招商银行玩起了信用卡。真是让不少吃瓜群众直
呼“这是要上天吗？！”

  据悉，昨日招商银行信用卡携手摩拜单车在上海隆重举行了一场以“摩登生活·我
有招”为主题的发布会，正式推出招商银行摩拜单车联名信用卡，拓展了“5公里
生活圈”，并为用户送上免费骑行等多重福利。

  摩拜提出的“摩拜+”战略，全面布局“生活圈”，“大数据”和“物联网”三大
开放平台。此战略的主要目的就是要打破各个行业之间的壁障，通过摩拜单车的平
台连接衣食住行，娱乐，教育，医疗等各个领域，为群众的生活提供更多的便利。
“生活圈”的成功拓展，标志着摩拜已不仅是一种出行方式，更是一种生活方式。
此次与招行合作推出的联名信用卡便是“摩拜生活圈”的最新产品。

  据了解，这张联名信用卡无论在外观还是权益上都进行了精心设计。在外观上，
卡面以3D透明效果呈现摩拜单车客户骑行场景，整体风格明快活泼；在权益上，新
用户达标不仅有机会免费领取一个定制骑行双肩包套装开卡大礼，还有机会参加推
荐享好礼的活动。而联名卡用户则机会根据新旧用户身份享受为期3-6个月不等的
月度免费骑行活动。

  招行信用卡无疑是始终跟随着年轻人的需求变化的。据招商银行信用卡中心总经
理助理王钰先生表示：“招商银行摩拜单车联名信用卡的推出，是招商银行信用卡
向城市中行走的年轻人一次致敬，也是招行信用卡拥抱共享经济，优化年轻人出行
体验的重大举措”。摩拜单车首席营销官郑顺景先生则表示，摩拜单车作为共享单
车领域最具科技感的互联网企业，引领并改变着年轻人的出行习惯。正是在品牌战
略与价值的相互吸引下，双方联合起来为年轻人打造专属的绿色出行。

  通过携手推出联名信用卡，摩拜单车“生活圈”进一步拓展。这一合作在为摩拜
单车带来海量活跃用户的同时，也将为招商银行信用卡创造新的独特价值，推动优
化出行体验、完善出行场景、深化场景化金融。双方将以跨界合作共筑竞争护城河
，在为用户带来新鲜感受的同时实现共赢。将来，摩拜单车和招行信用卡还将持续
探索骑行场景的服务优化，打造包括爱心骑行优惠以及摩拜骑行挑战等健康类骑行
计划，朝着“更懂出行的信用卡”持续迈进。

 

 更多内容请关注专业金融服务平台——卡宝宝网（http://www.cardbaobao.com
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〕 卡宝宝网同时为您提供更多银行信用卡的优惠信息、信用卡指南、信用卡攻略，
让您更好地使用信用卡。
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