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信用卡市场正在教育分期领域深耕。

据多处渠道获悉，招商银行、广发银行，正在专门申请一款针对于教育分期领域的
信用卡。

“2019年8月份左右，就有听说招行、广发已经提出了申请，不过直到目前为止仍
没有通过人行审批，还在走流程。”一位银行界人士李伟强称。

据媒体报道，数家教育机构近期先后遭遇了资金链断裂等危机，影响了分期业务的
正常运转，甚至引发了广大用户投诉，以致于从业者不再看好这一场景。

而在这个时间点，招行、广发却选择以信用卡形式进军教育分期领域，究竟意欲为
何？而他们的玩法，又会和此前有什么不同？

针对优质课程

事实上，银行业信用卡面向的客群较为优质。此次的产品设计或延续此思路。
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一位知情人士称，招行、广发正在申请的这款教育分期信用卡，极有可能仅仅针对
于大额线下教育分期。

“如果仅仅针对的是额度万元左右的线上教育场景，没有必要专门开发一款信用卡
。毕竟招行普通卡额度都可过万，金卡额度甚至在1万元-5万元之间，完全可以覆
盖线上教育分期的费用。”一位业内人士说道。

广发银行给用户的信用卡额度甚至更高。

李伟强表示，这款信用卡所针对的具体教育场景，要么类似于大学里的MBA课程，
要么是头部教育机构提供的优质课程。

以头部学校的MBA课程为例，课程总价在30万-40万元。

而早在2016年，复旦大学就针对于MBA课程，和中国银行、建设银行等银行合作
，设计出教育分期信用卡。

虽然这些信用卡都是针对MBA所提供的金融服务，但银行与银行之间，存在模式上
的区别。

消金界咨询后发现，建设银行针对于MBA课程所开发的教育分期信用卡，在领取了
MBA课程的专属额度后，可当作普通信用卡使用。

“我们会把学费直接打给大学MBA机构，用户在还款日，把MBA分期后的学费和
其他信用卡费用一起还掉即可。”建设银行负责MBA学费贷申请的工作人员表示。

相比之下，中国银行MBA信用卡则更加“专一”，信用额度只能用于MBA课程缴
费，费率在2.4%左右。

但银行的MBA信用卡也有相似性。

比如所有信用卡开卡审核时，都需要提供工资流水、收入证明和学生证，以证明收
入是可覆盖MBA贷款月供的。有的银行还需要申请者提供房产证明。

获取头部客户

“招行、广发所申请的教育分期信用卡，通过和头部大学、教育机构合作获取优质
客户，后续运营得当的话，可进一步从中盈利。” 李伟强说道。
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毕竟能负担的起MBA教育课程的用户，其收入、还款能力是可以得到保证的，对于
银行来说，无疑是优质客户。

而与复旦大学等头部教育机构合作，对银行来说，降低了教育机构跑路的可能性；
对头部教育机构来说，参与合作分期产品，则降低了用户的消费门槛。

而且，在经济承压期，正是白领金领进修学习的好时期。周围报班充电者不在少数
。

然而，这个看上去是一次符合各方利益的商业行为，监管却迟迟未按下批准按钮。

有业内人士猜测，部分原因在于这一产品的额度过大。

要知道，普通的消费信贷产品，20万元就可以算做大额度。而动辄40万元左右的M
BA贷款，监管审核时无疑会更加谨慎。

“尽管银行人士表示，信用卡里针对于教育分期的额度，会直接打给教育机构，但
难免有人会对如此大额的利益蛋糕动心，采取非正规手段将这笔钱套现出来。”李
伟强表示。

入场好时机

2019年11月，北京市市场监督管理局官网发布《关于加强预付式消费市场管理的
意见（征求意见稿）》等7份文件公开征求意见的公告。

针对教育贷的规定是，培训机构不能引导消费者使用分期信贷方式支付大额消费，
这里“大额消费”应指1万元以上的课程项目。

也就是说，培训机构不能主动向用户推荐消费分期产品。

“招行、广发的教育分期信用卡则另辟蹊径，并非由分期机构主动推荐，更可能和
中国银行、建设银行的信用卡线上推广模式一样，经教育机构官网露出，让用户主
动选择。”李伟强表示。

虽然一般机构很难开展此类业务，但招行与广发根据市场变化迎合需求、重视风险
下创新产品的思路值得借鉴。

你看好这类信用卡产品吗？
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