
智行理财网
短信邀请办理大额信用卡，可信吗？

最近收到好几条邀请开通信用卡的短信，内容还挺诱人的，“免年费审核快”、“
高额度5万”，还有夸我“在X行信用良好，是优质客户”的（但我与X行没有任何
业务往来，怎么就成了优质客户了？）、“开卡即送X元刷卡金”的……反正就是比
正统渠道容易划算的感觉。

一般收到带有链接的短信，我们都不会点击，避免链接到了钓鱼网站，也不会退订
，没准会有诈，默默删除便是。

今天为了把这事说透，多多就来个演示，大家可以看看背后是怎么回事，但结果还
是要提前说一声：不要点击。

虽然收到的链接很明显是一个短连接，是经过网址缩短服务生成的，多多把这个短
信复制到电脑上，然后点击网址，打开后是这样的

貌似没什么问题，但把网址提取出来你会发现，是这样的：

还没看出什么不同？那多多去交通银行官网上找到申办同一张卡的官方网址，是这
样的：

                                    1 / 3



智行理财网
短信邀请办理大额信用卡，可信吗？

看到有什么不一样了吗？前半段是一样的，后半段就变了，

其实后半段是一个渠道分发链接，是银行与第三方运营商合作的链接。

大家再仔细看看刚刚那条短信的来源号码，是“106XXXX”，而银行的客服热线是
95559，一般只有重要的信息才会动用客服电话来通知客户，像开卡这类群发的短
信，不好听的说一句，就是骚扰信息！银行的信用卡部门也不敢乱来。

但部门有任务指标，单单靠自家员工往往费力不讨好，而用短信营销这种方式广撒
网，效果就还不错，所以外包给第三方运营商就容易得多了。

运营商借助自己的技术优势，按手机号段大规模的群发短信，虽然连他们自己都不
知道短信发给了谁，但只要网够大，总有那么几个会点击注册的，而成功注册后，
运营商就可以在银行那收取佣金。

看到【17】这个数字你就会明白了，这是第17个渠道链接的意思，也是通过这类链
接，银行后台可以知道新注册的用户到底是从哪里进来的，就可以确定银行应该给
渠道商多少钱了。

哪怕上面说的渠道没问题，哪怕它确确实实是银行分发的，多多也不建议大家通过
短信邀请的链接去申办信用卡。原因是：很亏！

首先，可能会泄露个人信息。
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如果发短信给你的不是正规的运营商，很可能会通过链接盗取你的个人信息。

其次，耗费时间。

收到短信邀约，很容易会有一种天上掉馅饼的错觉，送上门来的高额信用卡，错过
了就可惜了！而且是“银行”邀请我的，那下卡应该也就分分钟的事儿，但其实不
是。

虽然收到的短信说个人信用多好多好、给个人开的额度多高多高，其实都是统一的
文案模板，每个人收到的都是一样的，并不代表你是该行的优质客户，广撒网的信
息你不要相信，最后申请下来的额度大概率不是上面说的，申办不成功也是有可能
的，因为说你优质的是中介而不是银行，所以没必要在这里耗费时间，以为通过这
样的渠道办卡就可以把门槛降低。

更重要的是，推荐有礼的是运营商。

现在邀请办理信用卡的回礼其实还是挺诱人的，比如运营商推荐成功一个就可以有
100块的佣金，而我们个人如果推荐朋友办卡的话，各家银行也会送推荐礼物的，
比如招行会给双方1000积分，中信月内成功邀请20人会有8800元奖励或苹果X……

也正因为推荐有礼，为了获得新用户推荐礼，有一些持有某个银行信用卡的人，会
冒充银行的名义随意发送短信，等别人注册下卡后他就可以满足获利要求了。

如果碰巧你的朋友也有这么一张卡，你可以叫朋友推荐你办理，没准两人都有额外
的新手礼，而且有人推荐办卡，可以帮你提高办卡成功的概率哦。

说到底，邀请你的是中介，而不是银行。所以，收到带有链接的短信内容最好都不
要理会，慎点慎点！
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