
智行理财网
部分银行调整分期政策，增加客户粘度

近年来，随着疫情逐步得到控制，金融机构在年中考核业绩的压力越来越大，一些
银行开始给予消费贷款优惠“加码”。

  据悉，为促进消费复苏，商业银行在个人消费贷款领域频频发力，部分银行已下
调个人信用卡利率和信用卡利率等，以缓解新型冠状病毒肺炎对相关业务的影响，
促进用户消费。

不仅如此，不少银行信用卡分期付款优惠如火如荼，手续费更是五折优惠，甚至推
出了免息和免手续费的优惠。

  虽然大多数银行在个人信贷方面都提供持续的优惠政策，但细心的市民不难发现
，银行的优惠政策是有条件的。

  比如招商银行在活动条款中明确规定，只有“金卡和金葵花用户才能享受3.78%
的低年利率”。客户如需申请金葵花卡，需在招商银行同一支行的所有账户(包括本
外币存款、资金、保险、委托理财、国债、第三方存款)申请“一卡通”金葵花卡，
共计50万元以上。

  而金卡相对而言，比较容易申请，但也要求将招商银行同一支行所有账户的资产(
本外币存款、资金、保险、委托理财、国债和第三方存款等)折合成人民币5万元，
此活动还要求用户在一定时间内设置配额或增加额度。

  工行的信贷产品也是有硬性条件标准，只有使用工行快乐分期信用卡，电子分期
才能享受2.7%的年利率优惠。

  事实上，优质客户一直是银行的核心群体。

  收疫情影响的环境，在严格控制资产质量和业务持续发展的双重压力下，银行必
须通过低利率、优质客户优先分期付款等措施，增加客户粘度，保持客户持卡活动
。

                                    1 / 2



智行理财网
部分银行调整分期政策，增加客户粘度

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    2 / 2

http://www.tcpdf.org

