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  民生银行信用卡汽车分期介绍：

  

  一、“购车通”信用卡分期购车 

  “购车通”信用卡分期购车方案，是指我中心根据客户资信状况为其提供的专用
信用卡分期额度，以满足客户短期内购车的分期付款需求。客户仅需支付部分首付
款，即可享受剩余购车款项按月分期偿还。客户无需支付利息，仅需承担一定手续
费，更有“直客式”购车方案，不受我中心签约经销商品牌车型限制，爱车随心选
，无压力轻松购车。 

  （一）办理流程 

  随着民生银行“购车通”业务专用电子系统上线，现在仅需简单地四步即可实现
您的汽车梦，让您轻松拥有心仪座驾：

  申请购车：客户提交分期申请→资质审核：银行后台资质审批→签署合同：面签
确定分期方案→提车抵押：客户提车办理抵押
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  （二）分期产品 

  

  （三）产品细则 

  1、仅对车辆成交价50万元（含）以上的合作车型开放48期汽车分期业务。

  2、分期金额区间为5万元-150万元，根据品牌车型不同，分期金额区间不同。

  3、客户实际的分期额度将根据本人的资信状况，由民生银行信用卡中心后台审批
后决定。
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  4、不同合作品牌车型的最低首付款要求不同，购车最低首付款比例不得低于购车
价格的20%。

  5、等额还款是指手续费分摊至每个月收取，客户每期还款金额相同，其中每期的
手续费和本金比例不同。

  6、如若分期总金额不能被分期偿还期数整除，后台系统将自动对每期的还款金额
进行四舍五入，还款总金额保持不变。

 

  二、“车生活”零售专属产品分期 

  “车生活”汽车分期衍生产品通过创新将车辆保险、保养、延保服务及车饰精品
等费用项目纳入分期付款范围，通过汽车分期与汽车衍生产品分期的捆绑式交易，
不仅满足客户购车需求，更一次性满足了购车客户后续一系列车生活需求。

  民生“车生活”，专属于您的分期购车方案及汽车衍生产品服务，不仅服务汽车
，更服务精彩生活！
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  （一）办理流程 

  

  （二）产品概况 

  

  （三）产品细则 
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  1、仅对车辆成交价50万元（含）以上的合作车型开放48期汽车分期业务。

  2、标准产品的分期金额区间为5万元-150万元，根据品牌车型不同，分期金额区
间不同。

  3、衍生产品的分期金额区间为1万元-30万元，根据品牌车型不同，分期金额区间
不同。

  4、客户实际的分期额度将根据本人的资信状况，由民生银行信用卡中心后台审批
后决定。

  5、不同合作品牌车型的最低首付款要求不同，购车最低首付款比例不得低于购车
价格的20%。

  6、等额还款是指手续费分摊至每个月收取，客户每期还款金额相同，其中每期的
手续费和本金比例不同。

  7、如若分期总金额不能被分期偿还期数整除，后台系统将自动对每期的还款金额
进行四舍五入，还款总金额保持不变。
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三、民生银行信用卡车主乐分期 

  车主乐分期产品满足已购车、待购车客户大额消费需求，在车辆完成抵押后，款
项支付至客户本行借记卡，每月等额还款（含本金和手续费）。

  （一）申请条件 

  车辆年限：发票开具日期≤2年

  车价要求：车辆发票金额≥20万元

  （二）产品价格 

  贷款金额≤车辆价值50%：年化手续费率9.85%
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  贷款金额车辆价值50%：年化手续费率10.85%

  （三）产品特色 

  费率超低：万元月手续费平均低至45元

  额度充足：分期额度高达车辆发票金额80%

  流程便捷：车辆抵押后，最快当天放款

  使用自由：不押车，车辆自由开

  （四）申请材料 

  身份证件、工作证明文件、车辆证明文件（待购车客户无须提供）等其他必要资
料。
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