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中原银行商丘分行实战营销 促进信用卡业务发展

  

为了加快资源共享，培养员工的营销主动性和实践能力，调动全体员工的营销积极
性，促进辖区内信用卡业务的快速发展，5月8日，中原银行商丘支行举行了“群雄
争霸，问鼎中原”信用卡营销实战辅导活动启动会。

会上，总行信用卡中心负责人申明春致辞。他表示，信用卡业务的发展有利于客户
的快速扩张和资产规模的增长。希望商丘市分行在全体员工的共同努力下，促进银
行信用卡业务的持续健康发展，再创业绩新高。

中原银行商丘分行行长郭磊强调，全行必须统一思想，提高认识，明确这项工作的
严肃性、纪律性和重要性。遵守总体计划，与导师充分合作，共同行动，积极行动
，做实信用卡外拓及后续跟进工作;在做信用卡的同时，有必要将收单业务推向市场
，带动中等收入，解决储蓄增长和经营贷投放的重要目标，并建立跨线交叉销售以
及线上线下、厅堂与外拓并进的经营理念，全力以赴，以质量和数量实现既定目标
。

会上，各分公司行长和主要负责人轮流组成小组，阅读目标军令状，郭雷将战斗旗
交给了小组代表。

由中原银行商丘支行组织的信用卡营销实践指导活动旨在使员工学习如何定位高质
量的客户群，提高他们的陌生访问量，居民营销和其他信用卡营销技能，以及使用
“厅堂+外拓”“项目+联动”“活动+场景”等方法，同时采取多种措施，促进信
用卡业务健康快速发展。

此次活动的成功举办，将大大提高团队的综合服务水平，营销技巧和组织策划能力
，增加中原银行商丘支行信用卡业务发展的动力，为综合金融的发展打下坚实的基
础。
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