
智行理财网
银行邀请你参加信用卡现金分期 此套路很深，请拒绝

 你有接到过银行打来的邀请你参加现金分期活动的电话吗？  近半年来，越来越多
的人反应收到了不同银行打来的，据说是优质客户才会接到邀请的现金分期业务。
听完业务员介绍后，你会觉得“真的很不错，赶紧办理吧，我是优质客户啊”。但
是，事实是如此吗？

  

 

 网上有这么两个例子：

 1 .“您好女士，由于您的个人信用记录非常好，因此我们为您推出了信用卡现金分
期免息业务。也就是说，您可以把信用卡里的信用额度直接以现金形式拿到手上自
由支配，这个是没有利息的。”前不久，李女士收到银行电话。李女士想着有免利
息借现金这样的好事，十分心动。谁知进一步追问才发现，免利息不等于免费借钱
。因为利息免了，却有高额的手续费，其中分六期偿还的业务手续费为5%，分十
二期偿还的业务手续费为9.5%。李女士大概算了一下，手续费率是银行利率的十几
倍。/

 “银行说的免利息只是个文字游戏，是吸引客户的噱头。要不是进一步追问我就可
能稀里糊涂办理业务了，希望银行客服人员能够实话实说，不要误导消费者。”李
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女士说。

 2.无独有偶，刘先生前段时间也禁不住业务员的一再推销，办理了银行的现金分期
业务。申请了两万元现金借款，分12期偿还，手续费为1800元，每月应还款额为1
817元。业务员声称非常合算。表面看，收费标准折合年化手续费率在9%左右。刘
先生也认为比自己6%的银行理财稍多一点。

 后来才发现，银行实际的收益率远不止于此。因为用户分期付款的手续费是按照用
户分期总金额乘以费率系数来计算，并不是按照每月剩余的贷款额度来计算。显然
持卡人并不是一直使用着两万元的额度，而是逐月递减，按此计算，月均的资金占
用约为10833元。如果考虑递减因素的影响，12期分期付款实际的年化手续费费率
为16.6%，这是刘先生始料未及的。

  

 银行的电话推销员越来越倾向于避重就轻地告诉客户有多么划算，对于其高额手续
费究竟有多高，却含糊其辞。“分期业务手续费最高确实接近20%，但我们也是实
行风险定价，优质客户有可能获得折扣费率。”一家股份制银行信用卡业务负责人
对记者表示，“实际费率与持卡人的用卡情况有关。”
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 又是狂轰滥炸式的电话营销，又是避重就轻式的反复“诱导”，银行怎么变成这样
子了？消费者不禁疑问。银行业内人士表示，银行的“日子”越来越艰难。好多项
收费被国家取消了，同行竞争及跨界竞争都日益激烈，而传统的收益在下降。因此
，信用卡分期还款收费等盈利渠道更受重视。层层考核，都需要业绩，在如此压力
下，银行电话营销人员的做法也就不难理解。但对于广大消费者而言，银行唯有摒
弃“套路”，拿出诚意，提高透明度，才能放心消费。

  

 所以各位卡友，资金不是很紧缺的时候，尽量不要用现金分期。特别是有些银行，
一旦你接受现金分期后，信用卡的额度短期内就不会再提升了，比如说招商银行。
慎用！
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