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随着互联网金融公司、第三方支付公司的进场，以及银行间日益升级的同质化竞争
，我国的互联网消费金融市场已俨然成为了一片红海。

4月17日，拥有5300万信用卡用户的交通银行在业内率先推出了“手机信用卡“，
希望借助这一创举完成传统银行在互联网金融领域的大胆突破。

交通银行太平洋信用卡中心总经理王卫东在发布会上表示：“中国信用卡产业的发
展就像一座金字塔，底座很大，根基很深，但是越往高处越窄。最近有一个说法，
互联网经济发展已进入下半场，我认为信用卡发展也进入了下半场。在互联网时代
，如何利用互联网平台做好信用卡发行是信用卡下半场发展不能不面对的问题。”

据了解，不同于以往线下办卡需要等两周左右时间拿到实体卡片后才可以消费的模
式，交通银行手机信用卡可实现“秒开、秒贷”的极速体验，无须等待卡片邮递，
立等可用。申请者通过客户经理手中的终端，上传资料后最快2秒、平均49秒即可
完成申请审批，符合条件的客户即可获得消费信贷授信，实现无卡购物或借贷。手
机银行卡同时支持云闪付、Apple Pay，支付宝、微信支付等全场景支付需求。交
通银行对“手机信用卡”这一模式寄予厚望，为该业务安排了1万人的专业直销团
队覆盖全国100多个主要城市热门商圈。

随着消费金融市场的火热，各家银行信用卡发行去年依然保持较快增长。统计数据
显示，2016年末全国信用卡累计发卡6.3亿张，发卡增长速度18.9%，快于过去5年
18.2%的发卡速度 ；2016年全国信用卡交易金额25.4万亿元，同比增长16.8%，五
年复合增长率17.3%；2016年末全国信用卡授信总额9.14万亿元，同比增长29.1%
，五年复合增长率27.2%。

不过信用卡发行速度高速增长的背后，各家银行信用卡的同质化现象已非常严重，
同时银行卡行业还面临新入场选手的巨大冲击。 据金融搜索平台融360去年底公布
的调查结果显示，人们在支付时，53.3%会选择支付宝或微信支付，选择刷卡的仅
22.9%，而转账时选择支付宝或微信的比例更高达72.3%。在理财方面，64.29%受
访者的银行存款只占总资产的20%以下；21岁—35岁的年轻人中，仅18.71%的用
户在投资理财时首选银行理财。

融360信用卡分析师孟丽伟对和讯网表示：“信用卡的本质是银行授予客户一笔信
用额度，供客户用于透支消费，并享受一定的免息期。过去很长一段时间，由于受
到交易方式的约束，这笔信用额度必须以实物卡片为载体。而随着支付方式的演变
，线上支付、手机支付越来越普遍，甚至逐渐替代 传统的线下支付方式，只要绑定
信用卡账号即可通过电脑、手机等新型载体完成支付，因此，实物卡片就变得可有
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可无。这也是所谓手机信用卡能够推出的一个基础。“

至于交通银行首推的这款“手机信用卡”是不是能够受到客户的欢迎，孟丽伟认为
这个还要综合产品本身的特征来看，主要涉及以下几点：一是“手机信用卡”申请
流程是否真的更为简便，更容易申请；二是看信用卡产品附加的权益是否能够真正
地吸引客户，包括能够为客户提供哪些服务以及给予哪些消费优惠等等；三是看“
手机信用卡”的金融功能，包括能批核的额度有多高，能在多大程度上满足用户信
用消费的需求。

想快速办理高额度信用卡，小编推荐以下几款，可以在线免费申请，最快一周可拿
卡：

快速办卡通道：交通银行Y-POWER黑卡

????????????????

快速办卡通道：民生in卡
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在孟丽伟看来，“支付宝“花呗”、“借呗”、“京东白条”等互联网信用消费产
品可以看作是无卡化的信用卡，这些产品一出现，就受到年轻用户的热捧，对传统
信用卡行业也造成了一定的影响。银行发行“手机信用卡”，可以看作是对这些互
联网信用消费产品的应战，迎合了移动消费的潮流，未来或成一种趋势。

  申卡有途径。直接来融360平台的信用卡中心便可轻松申卡！还想知道更多关于信
用卡相关信息以及提额申卡的技巧么？赶紧关注微信公众号融360卡达人（微信号
：rong360card）！小编在这里斟茶等君来！

 在这里，推一把小密圈。里面有你想要的却得不到的，各种最新下款小贷大全，各
种申卡提额独家技术，专享内部资料！移步“小密圈”，搜索“信用卡小贷野路子
”，快快加入我们的“圈子”吧！给你一个不一样的小惊喜！
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