
智行理财网
银行发展线上贷款力拼网络贷款市场

今年2月22日，阿里集团对支付宝和阿里金融进行架构调整，支付宝拆分为共享平
台事业群、国内事业群、国际事业群，和原来的阿里金融(现为阿里金融事业群)一
起构成阿里集团全新的业务板块。至此，阿里的金融业务已经涵盖支付、小贷、担
保以及保险业务，马云在完成电商平台的建设后开始全面挺进金融领域。在阿里金
融不断创新线上贷款模式的同时，网络贷款(P2P)也成为一股不能忽视的力量，占
据了线上大份额的贷款规模。

银行终于坐不住了，不得不加快互联网金融产品创新与推广步伐。据了解，在国内
行业规模最大的第三方融资服务平台一秒通，就有上千家银行与其展开深度业务合
作，旨在占领互联网金融高地。

多家银行力拼网贷市场

记者通过光大银行的官方微博，了解到目前光大正在推出“融e贷”线上质押贷款
业务，主要针对个人客户和小微企业客户，客户可通过网上银行或电话银行，将账
户中的定期存款或国债作为质押，便可自主申请贷款。

据了解，光大银行正在全力打通线上融资贷款全流程，首个上线的光大融e贷线上
质押贷款，仅需首次到银行网点签约，之后所有的贷款流程都可以在线上完成，最
低贷款额度为1000元。

招商银行杭州分行也推出了小微企业贷款新品种——“网络接单”、“空中贷款”
。小微企业主通过网上预约，即可申请贷款。

中信银行去年底成立了网络银行部，并提出“再造一个网上中信银行”的目标。

去年，华夏银行推出通过互联网平台为中小企业客户提供可自助发放与归还、循环
使用和随借随还的“网络贷”信贷产品。这是一项具有在线融资、现金管理、跨行
支付、资金结算、资金监管五大功能的新业务，力求将小企业融资难的问题得以在
线上“一站式”解决。

而建设银行则宣布，其电商平台贷款不受规模限制，完全放开额度。

宁波银行去年为中小企业搭建了网络社区平台“E家人”。

现在，类似“网银循环贷”的产品已经成为不少银行目录中不可缺少的品种之一。
这类产品的大致流程如下：小微企业在营业厅签约之后，经审查通过，符合银行要
求，即可在网上自助申请，并可在一定时段内循环使用。
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面对互联网金融发展所带来的威胁，以及利率市场化造成的竞争压力，银行正在抢
滩网络贷款市场，吸引中小企业客户。

银行感受到来自互联网的压力

之所以多家银行争相推出线上贷款新品，一方面确是为自身客户提供更便捷的贷款
渠道，另一方面是因为新兴的互联网金融已对银行传统业务模式带来一定的冲击，
因此，这时候如果还因循守旧地固守原来的阵地，恐怕银行今后的道路会越走越窄
。

最让银行恐惧的，可能还是阿里巴巴旗下的阿里金融了。

日前，阿里金融旗下产品阿里信用贷款已正式向广东省内所有阿里巴巴的付费会员
开放。该信贷产品不需要企业提供任何担保或抵押，以小微企业在电子商务平台上
的各项数据为主要放贷依据，最高可获贷300万元。

此外，阿里还要做“信用卡”生意，把融资的触手伸向普通客户。

这些原本属于银行业务的范畴，被阿里巴巴毫无难度地“攻陷”了。银行肯定着急
了。

除了阿里金融这一模式，还有一股力量，也让银行无法忽视。

近几年，P2P网络贷款业务也成为银行业务的掠食者，一些网贷公司不仅提供借贷
中介服务，还推出了理财产品。

这么多来自线上的力量在分食银行的蛋糕，而基于对互联网创新能力的预期，今后
线上会有越来越多的金融产品出现，这也不得不让银行从传统业务趋向互联网。如
果说前两年银行还在观望互联网金融的发展，那么现阶段不少银行已开始行动起来
，可以预见，推广线上贷款只是第一步，未来将线上服务再移植到手机银行将是水
到渠成的事。

银行网贷业务尚处初级创新能力亟待提高

去年银根收紧，银行的信贷靠柜台业务还供不应求，但是随着国家对银行信贷放宽
，实体经济信贷需求减弱，资金缺乏有效需求，银行需要通过这些方式扩大客户源
。另外，网络贷款作为新的业务受理渠道，将会弥补其物理网点的不足，同时也有
利于促进该行线上、线下小企业业务的互相转化。
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不过，从目前的发展水平来看，银行网贷业务开展程度较为初级，无法让借款人的
贷款需求全线向网络靠拢，无法实现贷前、贷中、贷后的高度网络化。银行网络贷
款快捷、便利、成功率高、低成本、受重视，是对借款人最具吸引力的方面。不过
也存在借款人群体主动权过低，“议价能力”薄弱的劣势。

最主要的是，银行在发展网贷业务上没有占先机，在银行开展网络贷款之前，包括
人人贷在内的专业第三方贷款服务平台已经较为成熟，在系统的完善、网络化服务
的专业度、贷款程序的简化和便捷化方面均已领先于银行，拥有较为广泛的借款人
群体，这是银行网贷将直面的考验。

因此，银行如果只是依靠自身的雄厚实力以及以往金融业经验?
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