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随着我国居民收入水平和经济发展水平的不断提高，中国私人财富市场也迎来稳健
发展态势，中国内地高净值人群规模和数量不断在增长。日前，招商银行和贝恩公
司在北京联合发布的《2021中国私人财富报告》(下称《报告》)透视出当前私人财
富管理市场的变化。

招联金融首席研究员董希淼在接受《证券日报》记者采访时表示，近年来，随着个
人与家庭财富快速积累和富裕群体日益庞大，作为向高净值人士提供的以财富管理
为基础的全方位、高层次服务，私人银行业务逐渐成为国内商业银行重点关注的业
务领域。

“新富人群”

成高净值群体主力

《报告》显示，2020年，中国个人可投资资产总规模达241万亿元人民币，可投资
资产在1000万元人民币以上的中国高净值人群数量达262万人，预计到2021年底
，这一数字将增至近300万人，可投资资产总规模将达约96万亿元人民币。

值得注意的是，高净值人群主力发生了变化，董监高、职业经理人、专业人士成新
富人群，首次超越创富一代的企业家群体。《报告》显示，2021年，中国高净值人
群结构更加丰富多元，伴随着互联网、新能源等新经济、新行业发展迅猛，股权增
值效应助推新富人群崛起。董监高、职业经理人、专业人士群体规模占比由2019年
的36%升至2021年的43%，而创富一代企业家占比缩减至25%。

从年龄上看，年轻群体创富速率加快，40岁以下高净值人群中，新经济董监高、新
经济创富一代为代表的新富群体占比显著提升，已经成为高净值群体的中坚力量，
占比从2019年的29%升至2021年的42%。

董希淼对《证券日报》记者表示，首先，高端高净值人群主力发生了变化，这说明
我国整个经济增长速度快，整个结构也在优化，服务业更加发达起来，专业人士、
董监高、职业经理人收入也在提高。其次，中国经济改革开放40多年来，财富在不
断积累，原来更多财富是创富一代创造出来，现在有些财富是多年积累下来，这也
说明创富的需求仍然存在，财富的安排、规划、传承会受到更多的重视。

记者注意到，新富群体迅速崛起离不开新经济、新行业快速发展的推动。新富群体
所从事的行业和领域，大多数集中在新兴产业。从行业细分的角度来看，2019-20
21年，生物医药、医疗器械、电动汽车、线上教育、医疗服务等新兴行业的优质企
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业成为资本市场追捧的对象，上述企业的IPO、股权融资案例数量和金额均名列前
茅。

理财机构角逐

财富管理市场

高净值人群持续快速增长，给国内的私人银行业务带来了更多的市场机遇。目前，
大型银行、中小银行、券商、私募、信托、第三方机构等共同参与市场角逐，私人
财富管理市场竞争加剧。

《报告》指出，在选择打理财富渠道方面，高净值人群对于将资产交由专业机构配
置的意愿加强。创富一代整体更偏好寻求机构方面专业意见，但不同行业的企业家
存在不同机构偏好。新经济创富一代企业家投资渠道更加多元，更偏好从非银机构
如券商、私募等获取配置建议；传统经济创富一代企业家更加信赖认可银行渠道，
更偏好直接从私人银行客户经理获取配置建议。

面对私人及家庭财富增长迅速的市场机遇，近年来，多家银行均不断加码私人银行
业务。近日，中国银保监会官网发布《中国银保监会关于筹建兴业银行私人银行部
的批复》，同意兴业银行筹建私人银行部，为该行所属分行级专营机构。

董希淼表示，银行是中国金融业的主体，在服务高净值人群发挥主要的作用，虽然
银行的私人银行业务发展很快，但也存在一些问题。首先，银行虽然高度重视高净
值人群的服务，优势很突出，但是还有些银行不够重视。其次，对于高净值人群的
服务，不但有金融服务，还有非金融服务，所以国内银行人才储备还很不够。最后
，还要选择好的组织模式，有些私人银行业务专营机构其实效果并不好，还是应该
在内设机构设立。

在董希淼看来，银行要不断地创新产品和服务，既包括金融产品和服务，也包括非
金融产品和服务，一站式地满足高净值人群的需要。银行的自身能力不够，可以加
强跟外部机构合作，共同创新一些产品和服务，在私人银行业务上，还要坚持开放
银行的理念，多方合作、协同服务，提升服务水平。
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