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青岛小额贷款市场越来越大

目前，青岛正式运营的小额贷款公司已经达35家。据了解，今年青岛将再增加11家
小额贷款公司，地方资本参与借贷激情仍然高涨。但青岛小额贷款公司面临着地域
限制。省金融办近日批复了28家小额贷款公司，其中有5家独资小额贷款公司，这
在我省尚属首次。其中，由亚洲联合财务有限公司独资设立的青岛市城阳区亚联财
小额贷款有限公司获批，注册资本3亿元，是我省设立的首家外资小额贷款公司。

现在银行贷款额度比较紧张，所以寻求贷款的小企业越来越多。但小贷公司并不所
有来的小企业都做，因为不了解，所以一般只针对熟悉的中小企业。小贷公司不是
银行，没法吸收存款，我们的本金就是注册资本，自己的钱，当然不能随便贷出去
，万一收不回来，就全完了。

按照青岛市的规定，小额贷款公司的注册资本最低是5000万元，而一笔贷款可能就
有几百万元，几百万元对银行来说算不了什么，但对小额贷款公司来说却是负担不
起的风险。

实际上，青岛很多小额贷款公司，一开始都是为供应链上下游的企业服务的。

而与银行贷款相比，小额贷款公司最大的优势就是方便快捷。“银行贷款从审批到
放款，最快也要两周的时间，而小额贷款一般几天就可以办下来，审批快、放款快
，而且，还款期限短，这也是这样的小企业加快资金周转速度，提高效率。

小贷公司根据之前的交易记录、是否存在经营违纪情况，以及贷款资金的用途和还
款来源来确定风险等级，按风险从低到高分别采用信用、担保、抵押的形式贷款。

熟悉的企业风险容易判断，而不同行业间的贷款则需要更多的调研。

近几年，青岛的小额贷款行业还处于摸索阶段。从实际的业务量来看，并没有感到
明显的变化，但是考虑到这几年小贷公司在青岛全市范围内像雨后春笋一般不断增
加，能明显感觉到小额贷款市场确实在变得越来越大。

从2009年青岛第一家小贷公司—即墨诚和小额贷款股份有限公司成立至今，青岛全
市范围内正式运营的小额贷款公司已达到35家，累计放贷突破190亿元。

而根据青岛市金融办2014年工作计划，今年年内将再新筹建11家小额贷款公司。
这个数量几乎占青岛目前所有正式运营的小额贷款公司总数的1/3，并将创下青岛
小贷企业发展速度历年之最。

对于很多普通市民来说，由于对小额贷款公司不了解，很容易将其与民间借贷联系
在一起，实际上，二者有着本质的区别。青岛大学经济学院副院长张旭说：“小额
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贷款公司有专门的政策规范，而且受到金融办的监管，而民间借贷则处于政策不支
持，法律不约束的状况。”

据曹建军介绍，青岛市金融办规定，小额贷款公司在贷款数额方面，70%的资金发
放给单户单笔贷款不超过200万元的借款人，30%的资金发放给单户单笔贷款不超
过注册资本5%的借款人。

上海是我国小额贷款行业发展较快的地区，目前已经形成以下三种较为成熟的运作
模式，值得青岛的小贷公司借鉴。

一是科技园区模式。比如，浦东张江小额贷款公司主要股东是园区的创始人或主导
者，以张江高科技园区5000家高新技术企业为主要服务对象；杨浦科创小额贷款公
司也是以科技园为依托、主要为园区内中小科技创新企业服务。通过与园区管理机
构的密切合作，把区内企业作为重点目标客户，小额贷款公司可以有效获取客户信
息，切实降低信贷风险。

二是商贸市场模式。比如，闵行九星小额贷款公司建立在具有特色的商品交易市场
内，服务对象就是市场内6400多家商户；闸北景业小额贷款公司落户七浦路服饰市
场，为众多个体商户提供便捷快速的小额贷款。长期的经营需求让这批商家成为潜
在的借款者，也让小额贷款公司有了较稳定的信用依据。

三是产业关联模式。比如，嘉定银丰小额贷款公司的主要发起人及其股东多为区工
商联系统的企业，与区内企业有较多产业联系；宝山神农小额贷款公司根据宝山钢
铁立区的特点，加强与市工商联钢贸商会及其下属专业商会的合作，重点服务钢贸
、物流企业客户。通过开拓产业与金融的互动空间，在为小额贷款公司找到稳定客
户来源的同时，也有力支持了当地特色产业发展。

蓬勃发展的背后，税负是青岛小额贷款公司面临的一个问题。说起这些，小贷公司
的老总们显得很无奈。“25%的企业所得税、5%的营业税、再加上1%的城建税、
印花税等，不算成本，仅税负就将近31%。”岛城一位小贷公司负责人给记者算了
一笔账，“说实话，这压得小额贷款公司有点喘不过气来。”

“如果再算上10%的股东分红和5%～10%的成本，一半的收益就没有了，所以实
际上，小贷公司的回报率是比较低的。”他说。

除了税负外，资金瓶颈也是小额贷款公司遇到的“成长的烦恼”。根据有关规定，
小额贷款公司的主要资金来源为股东缴纳的资本金、捐赠资金以及从不超过2个银
行业金融机构融入的资金，余额不得超过公司资本净额的50%。较低的融资杠杆更
是制约着小贷公司的利润水平。事实上，业内人士一直以来都在呼吁这一比例能够
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放宽。对于这些全市小贷公司普遍存在的问题，相关部门近年来也在调整，比如出
台了设立1年后可增资50%的政策，另外，还可以通过大股东借款和同业拆借来融
资。

地域限制控风险也减少机遇

采青岛的小额贷款公司在注册时，公司名称前几乎都添加了其所在的区市，比如市
北区、城阳区、胶州市等。业内人士告诉记者，这样做的原因是青岛市只允许小贷
公司在自己相应的区市内开展业务，这也成了小贷公司发展的障碍之一。城阳一家
小贷公司负责人就明确告诉记者，因为最近城阳区内的贷款业务开展不起来，公司
已经处于资金闲置的状态。

这一政策的出发点是有利于小贷公司风险控制，把服务半径限制在一定区域，一方
面可以借助小贷公司与企业之间的“知根知底”，解决信贷双方信息不对称问题，
减少信贷风险；另一方面又使得小贷公司资金只能以县域为限不断“向下”延伸。

“应该说，不光我们在摸索，政策也在摸索，根据小贷公司经营的情况再随时做调
整，这也很正常。”曹建军说。

据了解，根据青岛市金融办最新的规定，目前，青岛市已经允许一些资质较好的小
贷公司，在80%业务在本区开展的基础上，可以将20%的业务拓展到其他区域，但
前提是不能超出青岛市范围。

如果说融资难是等是抑制青岛小贷公司发展的压力，那么，自身业务问题则是小贷
公司能否生存下去的关键，因为，仅仅一笔坏账就可能导致严重的生存危机。

青岛一家小贷公司负责人讲了这样一个故事，“当时，我刚刚从其他部门转到小贷
公司任总经理，但是还没来得及高兴，就被前任留下的一笔不良贷款搞得非常被动
。这家欠债的企业因为经营不善，面临倒闭，我们赶紧到企业调查，结果更让我大
吃一惊，原来除了欠我们的钱，这家企业还欠了银行贷款，数量比我们多出几倍。
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