
一秒通1MT.CN
“跨境理财通”落地在望：大湾区财富管理业务迎新机遇

  

近日，为支持粤港澳大湾区建设、促进粤港澳大湾区居民个人跨境投资便利化、推
进粤港澳大湾区金融市场互联互通，人民银行广州分行、深圳市中心支行，银保监
会广东监管局、深圳监管局，证监会广东监管局、深圳监管局联合发布《粤港澳大
湾区“跨境理财通”业务试点实施细则(征求意见稿)》(以下简称《征求意见稿》)，
明确“跨境理财通”大湾区内地业务试点相关要求。

专家认为，《征求意见稿》的发布意味着粤港澳大湾区跨境理财通业务有望在今年
正式推出，以满足区内居民对跨境投资理财的需求。

“随着我国金融对外开放及粤港澳大湾区金融互联互通的深入推进，配套制度安排
、金融基础设施等更为完善，不排除未来两岸之间会新增原理相类似的‘保险通’
‘信托通’等更多可选跨境投资品种。”光大证券金融业首席分析师王一峰表示。

“跨境理财通”有望正式推出

据介绍，“跨境理财通”业务是指粤港澳大湾区内地和港澳投资者通过区内银行体
系建立的闭环式资金管道，跨境投资对方银行销售的投资产品或理财产品，是继沪
深港通、QFII/QDII、基金互认、债券通等业务后，重要的跨境金融产品及服务创
新，在股票、债券、基金等标的基础上，进一步拓展了内地和港澳跨境投资品种和
方式。

按照《征求意见稿》的规定，跨境理财通将采用人民币跨境交易，并采用“闭环”
运作方式。境内资金在闭环的南向交易中不会真正出境，境外资金在北向交易中也
不会采用在岸人民币入境结汇。

“跨境理财通”针对个人投资者，根据投资者所在区域可划分为“北向通”和“南
向通”。“北向通”是指港澳投资者在粤港澳大湾区内地代销银行开立个人投资账
户，通过闭环式资金管道汇入资金购买内地代销银行销售的投资产品；“南向通”
是指粤港澳大湾区内地投资者在港澳销售银行开立个人投资账户，通过闭环式资金
管道汇出资金购买港澳银行销售的投资产品。

中南财经政法大学数字经济研究院执行院长盘和林认为，跨境理财通丰富了人民币
计价的金融产品，有效拓展了境内外资本流动的渠道，满足了粤港澳大湾区居民自
主、多样化的投资需求，有效拓展了跨境投资渠道，提升了跨境投资的便利性，推
进了内地与香港、澳门之间的金融合作与经济协同发展，对深化金融市场改革与开
放具有重要意义。
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大湾区财富管理业务迎来新机遇

粤港澳大湾区由香港、澳门和广东省9个城市(广州、深圳、珠海、佛山、惠州、东
莞、中山、江门、肇庆)组成，总面积5.6万平方公里，是我国对外开放程度最高、
经济活力最强的区域之一。

据《2019胡润财富报告》显示，粤港澳大湾区(不含中山、江门和肇庆)持有600万
元人民币以上可投资资产的“富裕家庭”达到375630户，占大中华区该类家庭总
数的21.1%。另据德勤测算，2019年大湾区9个内地城市、港澳地区的年度储蓄总
额分别约为5670亿美元、1190亿美元；大湾区可投资资产总额超过2.7万亿元人民
币，由此成为全球最富有的大都市带。

“庞大的高净值客群、高额的居民可投资资产及储蓄规模，奠定了大湾区财富管理
业务的发展基础。此外，区域优势及政策红利，使得大湾区在跨境金融产品及服务
创新上具有独特优势。”王一峰表示。

那么，哪些投资者可以参与跨境理财通业务？《征求意见稿》规定，内地投资者的
门槛是具有完全民事行为能力，拥有粤港澳大湾区内地9座城市之一的户籍，或在
粤港澳大湾区内地9市连续缴纳社保或个人所得税满5年。

按照《征求意见稿》，“北向通”和“南向通”跨境资金流动实行总额度和单个投
资者额度管理，试点期间总额度和单个投资者额度暂定1500亿元人民币和100万元
人民币，后续人民银行可根据跨境资金流动形势对限额进行调整。

在王一峰看来，100万元限额的设置跟两方面因素有关，一是适度突破了外汇局关
于“研究论证允许境内个人在年度5万美元便利化额度内开展境外证券、保险等投
资的可行性”的金额，是我国个人资本项目进一步开放的有效尝试；二是门槛限制
为“满足最近3个月家庭金融净资产月末余额不低于100万元人民币，或者最近3个
月家庭金融资产月末余额不低于200万元人民币”，投资限制在100万元，可以保
证投资者具有一定的安全边际和抗风险能力。

有助于中资银行拓展财富管理业务

粤港澳大湾区经济发展水平较高、居民财富积累较厚，区域内高净值客户对金融资
产的全球化、多元化配置以及财富传承等高端财富管理业务具有较强诉求。根据《
征求意见稿》，内地代销银行和内地合作银行需满足：在粤港澳大湾区内地9市注
册法人银行或设立分支机构；具备3年以上开展跨境人民币结算业务的经验等条件
。
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对此，王一峰认为，具有展业资质，特别是同时拥有理财公司布局的银行将迎来财
富管理业务新机遇。在内地银行方面，主要利好工农中建交等具有集团化综合经营
优势且在港澳地区有业务布局的大型银行，以及财富管理业务具有比较优势、有机
构分布于大湾区的全国性股份制银行。

具体而言，对内地合作银行来说，业务机会可能主要体现在以下方面：一是为达标
存量客户提供“南向通”相关汇款、港澳银行引荐等服务，帮助客户拓展资产配置
范围，增厚中间业务收入的同时，增强客户黏性；二是增强获客能力，如果此前为
客户提供服务的银行不具备“跨境理财通”相关资质，客户可能选择新增具有展业
资格的银行来开立账户。对内地代销银行来说，业务机会主要体现为链接港澳合作
银行，借助“北向通”拓展港澳地区客群，提升客户覆盖和渠道销售能力，拓展财
富管理业务。

“跨境理财通业务的推进，将为满足条件的银行提供新的发展机遇。目前国内理财
产品年化收益率虽已有所下降，但与零利率下的欧美市场资管产品相比，国内的理
财产品更有吸引力，会吸引更多北向资金进来，购买国内银行理财产品。”盘和林
表示。
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