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交通银行信用卡携手途虎养车正式推出交通银行途虎养车信用卡，旨在结合交通银
行信用卡自有金融平台优势、途虎养车线上线下一体化优势，全方位满足车主客群
各类汽车消费需求。

 强强联手 共建“养车+金融”服务生态

 据统计，截至2019年底，全国私家车保有量达到2.07亿，且仍呈现快速增长趋势
，庞大的线下存量市场和飞速增长的线上新生市场叠加，汽车保养需求持续增长。
虽然国内汽车市场体量庞大，但客户需求分散，不以服务为核心的纯电商模式，在
培养客户忠诚度上有一定难度，而纯将商业利益寄托在服务保养上，企业品牌化作
用又容易受到限制。途虎养车通过“互联网+电商”的零售模式，突破性地推出工
场店服务标准评级体系，利用IT设施将养护环节标准化，已形成成熟的“一站式”
客户服务模式，根据途虎养车数据，目前途虎注册用户超过4500万。

 近年来，交通银行信用卡洞察市场布局，跨界游戏、视频、出行、汽车等细分领域
，为客户打造诸多信用卡产品，直达客户需求。早在2010年，交通银行信用卡就率
先布局汽车消费领域，当年推出了“最红星期五”活动，只要车主使用交通银行信
用卡消费满足一定条件，即可在指定加油站加油享受5%立减优惠，此活动一直持
续至今，在车主中颇受欢迎。此次交通银行与途虎养车的联手，是其在汽车消费领
域的又一精细化布局。

 此张信用卡整合了途虎养车线上线下一体化优势、交通银行信用卡支付优势，成功
构建起“养车”+“金融”的车主服务生态。客户可以在线上预约汽车保养时间，
明确知道自家车做何种等级的养护、买何种正品配件和物料各需要多少钱，随后移
步线下进行保养;同时，客户可享受交通银行信用卡针对不同养车场景的多种支付优
惠活动。

 优化权益结构 再添养车服务新选择

 热衷于线上汽车养护的客户对汽车保养的服务质量、服务时间灵活性要求普遍较高
，在一定程度上，这也推动汽车养护行业客户口碑之战由做大做强转向做精做细。

 交通银行信用卡此次联手途虎养车，致力于做强汽车养护的细分服务市场，结合途
虎养车保养的优势，更为持卡人在洗车、加油、保养等高频场景提供多种权益：新
客户办卡成功满足消费条件，即可获赠6次途虎养车洗车券;活动期间，满足一定条
件，可获得价值3988元的途虎养车券礼包一份、途虎养车道路救援服务两次;还可
同享交通银行“最红星期五”加油秒减5%活动。除此之外，在以上优惠的基础上
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，交通银行信用卡还精心设计低门槛的5折保养权益，为对汽车保养有刚需的客户
提供了省时省心的新选择。

 通过设置不同场景、不同门槛的卡权益，交通银行途虎养车信用卡形成了“高频消
费场景可享多次优惠、重点消费场景享低门槛优惠”的权益结构，多维度满足客户
养车需求。

 新经济时代，消费者对服务的要求从“效率+质量”转变为“效率+质量+内容”
，面对瞬息万变的消费市场，精准洞察客户需求、及时更新服务内容是企业的制胜
法宝。交通银行信用卡和途虎养车此次合作，为途虎养车丰富了价格体系，提升了
平台竞争力，为交通银行信用卡完成汽车保养领域布局，也为客户提供了汽车养护
场景下的多元化选择。
途虎养车联名信用卡的权益有：

途虎养车半价保养券途虎养车券礼包途虎养车道路救援服务
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