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盼望着，盼望着，申请的信用卡终于下卡了。信用卡下卡后，这5件事你一定要知
道。

 1、及时还款免逾期

使用信用卡的重中之重，不管你怎么使用信用卡，一定不能不逾期。一旦有过逾期
记录，不仅会在个人征信报告里保留5年，还会影响今后贷款买房、买车以及生活
的各方面。

因此，用信用卡的人，及时还款很重要，事关个人征信清白，不是跟你开玩笑。

2、信用卡背签

申请的信用卡下卡后，拿起信用卡，及时在信用卡背面签名。

3、覆盖安全码

有卡没卡不打紧，只需要信用卡卡号、有效期、安全码，就能支付成功。不用我多
说，安全码有多么重要。

4、设置密码

设置并保存好信用卡密码，不泄露。

 5、关键日期要记牢

交易日：你实际刷卡消费、取现或转账的日期。

入账日：银行把你的卡交易在账上的日期。

账单日：银行每月定期对你的信用卡账户当期发生的各项交易、费用等进行汇总结
算，并结计利息，计算当期总欠款金额和最小还款额，并邮寄对账单的日期。也就
是，看你最近一段时间花了多少钱。

到期还款日： 从账单日起至到期还款日之间的日期为免息还款日。一定要在还款日
前还款，若超过此期限，你对于本期刷卡就不能享受免息消费啦!
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套路防不胜防

有人早早办理了信用卡，熟知信用卡各种使用规则，玩卡玩得666;有人面对信用卡
则总是持有怀疑态度，不敢办理。这也可以理解，因为信用卡是把双刃剑，用的好
，能够获得便利的同时，薅到羊毛，用的不好，则一不小心就产生了费用，甚至逾
期影响征信。

银行在信用卡业务上也是“套路”满满，持卡人一不小心就容易中招。

先说办卡环节

申请信用卡看似很简单，无论是线上申请还是线下申请，申卡人递交申请资料，等
待银行审核就可以了。满足条件则发卡，不满足条件则被拒。但在这个过程中需要
申请人注意的有以下几点：

 (1)所办信用卡卡种要明确

不少人有过这样的经历，我明明申请的是一张白金卡，下来确是一张额度低的金卡;
或者我申请的是一张联名卡，银行却给我发了标准卡。这是因为，银行可能觉得你
的资质不适合申请一张白金卡，但又不想错过你这个客户，就降级下发了金普卡，
或者你所选择卡种不是银行主推的卡种，银行为你调换成了他们主推的卡种。关于
调配信用卡，有的银行是硬性的规定，有的则是可选择的，即申请人可以自己选择
允不允许银行调配。这个在申卡时需要看清楚。

(2)不开卡也收年费

一般情况下，新办的信用卡只有在开卡使用后才会产生年费，不开卡不收费，但是
有一些高端卡及特殊材质的卡种只要办下来，即使不开卡也是会被收取年费的。这
一点也需要大家在申请信用卡的时候就要问清楚，不要盲目办卡。

再说说用卡环节

用卡的过程中，有不少业务是会产生手续费或者利息的，比如以下几项：

(1)按照最低还款额还款

到期还款日，全额还款有压力，银行一般允许你按照最低还款额还款，通常是还账
单金额的10%左右。这看似能环节持卡人的还款压力，但是成本却很高，是要产生
利息的。信用卡的利息是日息万分之五，且按照全额罚息的方式收取，即已还款部
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分和未还款部分都要收取利息。一般是按月复利，算下来，利息是非常高的。

(2)账单分期

银行打电话让你办理分期的时候，都会强调分期没有利息，但殊不知，办理账单分
期却要承担高额的手续费。有人觉得分期手续费不高，下面，举例为大家算笔账。

比如按照分12期，每期手续费0.61%来计算。假如你账单金额12000元，分12期偿
还，那么每月的手续费是12000*0.61%=73.2元，一年手续费是878.4元。你以为
年利率就是878.4/12000=7.32%，看起来还可以。但是你忽视了你每月都在还款
，每还一期，本金是递减的。那么，简单地来算的话，你月均负责应该=(12000+1
1000+10000+9000+...+2000+1000)/12=6500元。那么，粗略计算，你的实际
费率至少=878.4/6500=13.5%。这个实际年利率可是很高的了。怎么样，你是不
是被银行的分期业务套路过?

(3)取现

信用卡取现不但有利息，且利息是自取现当日起就开始计收，而且还有手续费。各
家银行的信用卡取现手续费不同，一般在取现金额1%-3%。整体算下来，这个费用
也是蛮高的。

因此建议持卡人，在日常用卡过程中，一定要规避以上几个“坑”，不然就要被收
取各种费用了。
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