
智行理财网
信用卡的发展历史

 1949年，也就是新中国成立的那年，美国有一个叫麦克唐纳的商人创立了Diners
Club,也就是现在所说的大来俱乐部，用来作为一个统一的身份凭证进行赊账。

 受此启发，美国运通公司发明了旅行支票并推出了运通卡,覆盖住全国的旅游行业
和娱乐行业,起步就有25万客户和17000多家加盟商,极大的刺激了全美各个行业。

 而且他还有另一个重要的创新,因为客户较多,它推出了塑料卡来取代原来的手抄卡,
印上姓名帐号等信息,这就是现在所使用信用卡的原始版本。

 

 但是这两种模式都有极大的制约性，就是资金的问题,因为只允许赊账一个月,一个
月后必须全额付清,如果顾客拖延不服,不用多久,商家就会垮台,因为他没有那么雄厚
的资金可以支持。

 就在这个时候,银行看到了巨大的机会，美国的美洲银行业随之介入了信用卡的发
行,定下新的游戏规则：一个是债务可以延期偿还,条件是要收取利息。第二个是他
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创出了委托制,也就是说可以跨州委托其他银行代为发行他的信用卡,之后再做相应
的利息分成，这也是VISA卡的雏形。

 为了抵制美洲银行一家独大，加州的四家银行联合组成发卡协会,通过协会来发行
信用卡,也就是后来的Master卡。这样一来,原来替美洲银行发卡的其他银行纷纷倒
戈,迫使美洲银行组成了一个银行联盟发卡机构来发行信用卡。自此，万事达卡和VI
SA卡分庭抗礼局面正式形成。

 1978年,美国最高法院颁布法律：允许有全国经营执照的银行,收取跨州客户利息时
可以参考本州收取标准。换句话说，它给予了信用卡发卡机构废除各州反高利贷法
的权利。

 通过这一系列的动作之后,美国的信用卡集团,形成了一个非常强大的势力集团,世界
到现在有2000多万商家加盟了万事达和VISA卡组织,反过来讲,这么多商家接受信用
卡,就会有更多的人愿意申请信用卡。

 撼动信用卡巨头地位恐无法在短期内实现

 因此，在美国这套体系之内,任何人想打入这个系统几乎是不可能的,要想动他的奶
酪,他可以通过立法把你干掉。这个时候一股外来的势力,不论是iPhone的苹果支付,
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还是PayPal,如果要进入这个领域,那么挑战的就不止这两家发卡机构,而是其背后的
整个银行体系,再加上全球的加盟商,以及这一个整个的生态环境，难度可想而知。

 所以不是美国老百姓不喜欢手机一刷就搞定,而是没有人敢提供这种服务。就算是
苹果的Apple Pay也不得不走窄通道的模式,不然就是要和盘局50多年的势力去竞争
,且没有必胜的把握。

 如果中国的微信钱包和支付宝想打进美国市场,首先面临的问题是,有没有把握游说
美国最高法院让这一套零钱包系统在美国合法,而且还要去游说各个州的立法机构、
美联储放宽对银行的监管,而这就有可能更改金融监管法案。因此，仅凭东西好用,
是无法解决法律瓶颈的问题的。

 所以中国的手机支付是一个独特的案例,它不是靠技术支持,也不是靠政府扶持,更不
是靠消费者,而是因为在一个特殊情况下,市场监管出现的真空。也就是说,国际的两
大信用卡集团进入中国的时间太晚了,来不及垄断整个市场,另外中国正面对抗着美
国两大信用卡公司“入侵”的是银联体系，而支付宝和微信就悄悄躲在了背后，发
展了自己的根据地。
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