
智行理财网
上帝的归上帝，凯撒的归凯撒

  去年银监会批准了五家民营互联网银行，前海微众银行、天津金城银行、温州民
商银行、浙江网商银行、上海华瑞银行。今年1月18日，微众银行开始试营业，在
接近7个月后的昨天，微众银行终于发布了自己的首个个人产品——微众银行客户
端。

比起传统银行（尤其是爱存不存银行）大而全的客户端，在通过QQ/微信帐户登录
进入微众银行之后，发现它的产品界面非常简单，首页上只有微众卡、活期+、定
期+、股票基金四个模块，未来应该可能会增加更多的功能。
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虽然模块简单，但是作为这家银行的第一个产品，还是有些可圈可点的地方，一一
说来：

微众卡：
微众卡实际上是一张虚拟卡，对应了用户在微众银行的余额。与传统第三方支付相
比，微众银行的资金可以通过银行汇款方式，将资金转入微众卡余额，以避开银行
对于资金转出的限额限制——现在限也没用了。
而在微众银行客户端内，用户也可以主动发起资金转入操作，这时应当使用的是银
联等机构的第三方代扣接口。
由于用户执行的所有操作都是本人帐户转账操作，因此正好避开监管上“向他人转
账”一年不能超过指定数额的要求。

我测试了一下，资金转入转出的速度都很快，基本上都可以做到余额实时体现，而
且招行的“实时”到账列表中已经有了深圳前海微众银行，说明微众银行已经接入
完成了人行的超级网银系统，说起来，花旗银行现在还没接入超级网银系统呢。

另外，从用户绑定第二张卡开始，每次新增一张卡，都需要通过人脸识别认证。这
应该是针对最近的冒名开银行卡所推出的新政策，值得各家第三方支付机构学习。

转入微众卡的资金目前不能刷卡消费，但是未来存在通过其他方式变通消费的可能
性。

活期+：
目前这个产品绑定的是国金通用众赢货币市场投资基金（代码001234），7日年化
收益率在5.26%，算是较高的水平。但这支货币基金的规模只有2亿，随着大量潜
在用户进入这个产品，年化收益率能否维持这个水平还是个问题。微众银行应该是
吸取了微信理财通的教训，货币基金还是只选一个好。而这个产品应该是微众银行
的重中之重，能否从其他银行吸引存量用户就靠它了。

定期+：
目前就一个产品：太平保险的众享太平90保险，从今天上线开始已经临时扩大了几
次规模，从最早的8000万到现在的2亿。对于一款较低风险（PR2）的90天理财产
品，能做到7%的年化收益已经相当不错。而申购门槛从1000元起，1000元递增也
能抢走很大一部分银行理财的客户。
这款产品对标的应该是支付宝的万能险，目前万能险的180天产品预期年化收益率
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为6.9%，比起这个产品略低。估计现在定期+的利率是上市初期要抢市场因此制定
的，如果各位觉得不错就直接购入吧。

股票基金：
这部分比较简单，主要是汇添富和博时两家公司的6支股票基金，未来应该会进一
步扩充产品线。

其他：
除了首页之外，还有“理财”和“转账”两个模块，理财就是把现有的产品整合了
一下，没有特别多值得关注的地方。而有意思的是“转账”这页的转账计划，其中
有两个默认计划是——发工资自动转入；还房贷自动转出。这也说明了微众银行的
野心 —— 把住用户的资金入口和出口。

总结一下：微众银行目前虽然客户端功能较少，但结合目前QQ钱包的微粒贷等未
暴露的功能来看，未来的成长性还是不容小觑的。各家银行如果依然安于现状，未
来和现在的运营商一样，存在较大的沦为管道的可能性。

最后，看到天津金城银行和上海华瑞银行也已经申请了卡bin，因此这两家的银行
借记卡产品估计会在一段时间后出现在大家的视野中，到时会继续向各位更详细的
介绍这些产品。
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