
智行理财网
代还双十一信用卡赚佣金？

  “双十一”网购狂欢已经正式启动，方便快捷的购物方式，既省精力又省时间，
小到柴米油盐、大到家具家电，手指一点抢购完，通通送到家，在“双十一”享受
网购便利快捷的同时，也享受了各种优惠。但是，比“双十一”快递更快到的是骗
子的新套路，“双十一”刚过，就有厦门市民中招了。

 “助还”APP接“手工活”

 点赞还能赚佣金？

 11月11日，在家刷手机的廖女士看到了一条招聘“做手工”的信息，廖女士便联
系了对方具体是什么“手工活”。对方让廖女士下载一个叫“助还”的APP，并把
廖女士拉进了一个“任务群”。随后对方向廖女士发送具体“手工活”操作视频还
介绍了具体的“手工活”——在APP上接活，一种是不用投资的，直接在某短视频
聊天软件上点赞，达到一定数量后可以领取几元的佣金；还有一种是代还信用卡任
务，就是通过帮他人代还信用卡，然后抽取一定比例的佣金，完成后，本金会原路
返还到廖女士银行卡，佣金会返还到廖女士“助还”的账户中。

 据廖女士回忆，自己先尝试接了几单“点赞”的任务，发现确实佣金都打到自己的
“助还”账号了，而且还都成功提现了。这时，对方告诉廖女士，因为近期双十一
前后，“剁手族”还款压力大，“代还信用卡”的任务激增，而且佣金特别高，询
廖女士有没有兴趣接此类任务。

 帮人代还信用卡

 变成自己要还信用卡

 看到自己之前参与的点赞任务确实赚到佣金了，廖女士便抱着试一试的心态开始了
她的下一种“任务”——代还信用卡。一开始，廖女士领取了三单的代还任务，都
是几百元不等的小任务，“任务完成”后，对方很快就将廖女士的本金退回了她的
银行卡，而佣金也充值到“助还”账户中。之后，廖女士“领取”了一单2万元的
“任务”，但这次的“任务”廖女士却栽了——当廖女士将2万元充值到“助还”
APP后，迟迟没等到返还款，廖女士联系了APP的“客服”，“客服”称“超过晚
上9点，网站关闭了返还和提现功能”。可到了11月12日，廖女士还是没收到退款
，这时“客服”告诉廖女士，由于廖女士领取的是大额代还任务，要完成三单才能
最终返还和提现。就这样，廖女士又先后分三次将6万元（廖女士从信用卡刷出来
的钱）充值到了“助还”APP，可这次廖女士又“栽”了，“客服”称廖女士的“
助还”账户必须充值满20万才可以提现。这下，廖女士才意识到自己被骗了。

 厦门警方分析，廖女士遭遇的是其实是典型的兼职刷单骗局的“升级版”，骗子更
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是打着“双十一”的旗号以“代还双十一信用卡赚佣金”为由对受害者实施诈骗。
骗子的手法不外乎以下几点：

 1、设置诱饵。骗子通过QQ群、微信、微博等发布招聘广告，打着“高薪”“轻
松”的旗号吸引目标群体。

 2、博取信任。一旦有受害者主动联系，犯罪分子会先对其进行培训，告知工作十
分简单，只要在网上“接任务”就能获得不菲的报酬。为了骗取受害人信任，骗子
还会晒出他人的兼职收益和付款截图。

 3、施以小利。当受害人开始“工作”后，骗子会先给些甜头，第1单会按照约定
支付货款和酬劳，骗得信任，让受害人加大投入，多刷多赚。

 4、实施诈骗。在获取受害者完全信任后，骗子就会以“任务未完成”“卡单”等
各种借口拒绝支付货款和酬劳，并不断鼓励受害人继续刷单，并且表示只有不断刷
单才能拿到之前的货款和酬劳。就这样，受害人一步步被引入刷单陷阱，不少人为
了拿回货款和酬劳，便越陷越深。

 警方提醒，市民群众不要有“贪图小便宜”“轻轻松松赚大钱”的心理，不要轻信
所谓的高额回报，以免遭遇廖女士这样的“捡了芝麻，丢了西瓜”的结局。

 而对于刚刚结束的“双十一”网购节，厦门警方也再次提醒市民群众提防各类以“
商品质量问题可赔偿”“误加VIP可取消”“快递丢失破损可补偿”的冒充客服类
诈骗，并在日常网购中做到“三要”和“三不要”。

 “三要”——

 1、购物要谨慎，市民网购时要选择正规平台，理性选购，不要跟风购物；

 2、信息要保护，日常工作生活中应妥善保管好个人信息尤其是购物信息；

 3、疑问要咨询，接到陌生短信、电话，多与警方、官方客服咨询核实情况。

 “三不要”——

 1、“便宜”我不要，明显低于市场价格的商品尽量不选购；

 2、“陌生链接”我不要，接收到的陌生链接、二维码不轻易点击和扫描；
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 3、“额外赔偿”我不要，接到自称客服要赔偿的电话，不轻信。
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