
智行理财网
五大行网银仍有部分“快返”年金在售

  时间已至9月中旬，而此前已经审批或备案的、不符合《中国保监会关于规范人身
保险公司产品开发设计行为的通知》（保监会134号文）规定的产品必须在10月1
日之前停止销售。

  对市场上的在售年金类保险产品，《证券日报》记者选取五大行的网银渠道进行
调研，发现目前还有多款“快返”年金产品在销售，在保单满5年后才开始返还生
存金的年金保险极少。从各销售渠道反馈的信息来看，传统型保险都在按常规节奏
销售，但万能险和年金保险大多还需要等待上新品。对新品如何开发，在监管政策
要求之下如何提升产品吸引力，不少险企的产品开发部门和精算部门负责人正在为
之费神，相关负责人也密切关注着市场上其他同行的动向。

  网银还有多款在售“快返”年金“即交即领返还快。犹豫期后，即可领取10%年
交保险费的特别保险金；返还快速、获享更多惊喜及收益。年年得利终身享，年年
领取基本保额和累积红利保额之和的20%……”在某银行官网保险频道，排在第一
位的保险产品便是一家险企推出的终身年金保险（分红型）。

  显然，这种犹豫期过后立即就可领取部分保险金的产品属于业界常说的“快返”
年金保险产品，而这类产品在10月1日之前必须停止销售。“快返年金主要是为了
增加与其他理财产品对比的吸引力，表面上满足了消费者的需求，但这不符合年金
保险的本质，不符合长期服务的方向。”一位业内人士表示。

  同时，另一银行官网销售的某险企年金产品介绍内容之一为：“年年领取年金，
回报快速。从保单第一周年日即可领取第一期生存保险金，快速享有保单权益。”
另一款年金的保障期限为10年，其保险责任显示：“自第二个保单周年日起，若被
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保险人生存至每个保单周年日，我们按已交保险费的1.5%给付生存保险金。”

  《证券日报》记者统计发现，目前五大行在售的年金保险有200款左右，而随机抽
查的结果显示，绝大部分在售年金保险都与“134号文”的规定不相符，只有极少
数产品需要在保单满5年后才开始返还生存金。也就是说，这些产品在10月1日之前
将停止销售，保险公司需要更新产品。

  着急“上新”险企费思量

  受新政影响，业内人士表示，对报着理财目的购买年金保险的消费者来说，产品
的吸引力必将下降。开发什么样的新产品，如何参与市场竞争，这些问题近期让险
企产品开发部门和精算部门负责人很是费神，他们密切关注着市场上其他同行的动
向。

  “我们正在考虑如何在符合监管要求的前提下，保持产品的竞争力，也在密切关
注同业情况。”某中型寿险公司市场总监杨静（化名）对记者表示，他同时表示，
希望能分享同业产品动向的相关信息。

  已经有部分公司推出了符合“134号文”规定的新型年金保险产品。例如，人保寿
险在“134号文”发布之后推出了第一款后中长期储蓄型产品：尊赢人生年金保险
（分红型）。为增加吸引力，该产品设计了高返还比例等特点，满足消费者对资产
保全、财富传承、养老需求以及资产流动性需要。
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  另外一家险企表示，目前正在开发一款分红型终身年金保险，主打养老保障，并
在养老责任上进行创新，以增强产品吸引力。对于新产品开发方向，该公司表示，
将重点开发适合百姓的养老、医疗产品，着力于长期保障型产品，升级重疾产品，
开发健康险、返还型意外险、长期分红年金产品等，争取形成1-2款拳头产品。

  记者了解到，不仅是网银渠道，在个险渠道，营销员也在等待“上新”，目前主
要按常规节奏销售传统保险产品。“传统保障型保险销售速度慢，不易上规模。而
公司要想冲明年开门红的业绩，还是需要一些大额保单，年金类产品比较符合这一
需求。”某大型寿险公司营销员林女士对记者称。

  值得一提的是，一般情况下，每年的九十月份，险企就已经在为第二年的开门红
做准备了，而记者近期询问多家险企，他们皆表示目前开门红产品尚在研讨之中，
还没有做出决定。“我们预计明年开门红增长幅度有限，甚至可能负增长。”杨静
对明年的开门红市场形势很不乐观，这也代表了目前多数业内人士的预期。

  更多内容请关注专业金融服务平台——卡宝宝网（http://www.cardbaobao.co
m〕 卡宝宝网同时为您提供更多银行信用卡优惠信息、信用卡指南、信用卡攻略，
让您更好地使用信用卡。
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