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你知道信用卡分期车贷藏玄机吗？

在国内不少地方的车市,消费者经常会遇到这样的场景:贷款购车在4S店形成“一条
龙”服务,甚至不少导购还会“贴心”地规劝消费者,“何苦一次付清,反正又不收利
息,贷个款慢慢还不是更好?”

接连走访了几家银行网点和多家4S店后,记者了解到,确有不少银行正主推信用卡分
期,这种新的贷款方式也颇受经销商欢迎。

银行和经销商都钟爱的信用卡分期对消费者来说真的那么好吗?

在北京南三环附近的一家起亚4S店,记者以客户的身份咨询了一款市场价为13.1万元
左右的起亚K3车。销售人员郑先生告诉记者,该厂家与某指定银行有合作,因此用该
行的信用卡分期付款可以享受优惠,1年期没有手续费和利息,2年期和3年期均没有手
续费,但利息为贷款额的6%和8%。

一秒通高级融资顾问告诉记者,“免息”绝不等于“免费”。“银行方面与车企的合
作是不可能‘零费用’的,而所谓的‘零利息’、‘零手续费’均是由汽车厂商或经
销商自掏腰包填补的。表面上看,消费者确实得到了一定优惠,但‘羊毛出在羊身上
’,这些费用最终会变个模样,再次转嫁到购车者身上。”

信用卡分析师华明举例说,车贷汽车价格高于全款购车价格是比较普遍的一种情况。
具体来说,目前,汽车销售时都有一个厂家指导价,在全款购车时,4S店都会给出一个比
指导价低2万至5万元不等的优惠价格。但是,如果消费者选择车贷方式买车,通常无
法享受到优惠,或者只能享受到小额的优惠。

“零利率”背后也暗藏着一些高收费项目。“虽然不少汽车金融公司或银行信用卡
打着‘零利率’的噱头,但是零利率并不代表着零成本。除了利息,不少汽车金融公
司都会向申请车贷的车主收取手续费,一般在2%至7.5%的范围内。而信用卡分期购
车也通常打着‘零利率’的幌子,收取信用卡分期手续费。”华明说。

捆绑销售也是一大惯用伎俩。“为了能够获得更高的利润,很多4S店会在消费者办理
类似‘零利率’汽车贷款等优惠业务的同时,要求捆绑销售其他业务,比如必须通过
该4S店或汽车金融公司购买车险等。”华明表示。

融资顾问告诉记者,信用卡分期付款购车在我国目前仍然处于起步阶段,行业规则尚
不完善,隐瞒部分条款、偷换概念、私下提高分期费用、绑定服务等问题屡见不鲜,
极大地影响了信用卡在购车领域的运用,导致消费者合法权益受损。

在中投顾问金融行业研究员边晓瑜看来,作为车贷分期付款供给方的银行理应有所作
为。一方面,银行系统应当加大力度培训信用卡营销人员,提高专业素质,改善服务质
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量;另一方面,信用卡分期还款标准细则应当重新完善,霸王条款应及早剔除,并针对乱
收费、乱加价、强制绑定其他产品的现象给予严惩。

信用卡分析师张国强建议,申请人在购车过程中,不要单纯看车价,还要看附加条件,一
方面货比三家,仔细对比同一款车型各家汽车金融公司和银行给予的利率和手续费;
另一方面要仔细查看贷款合同。“对于不了解的收费款项要及时询问,防止部分金融
机构对于同一项服务重复收费。”张国强说。
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