
智行理财网
移动支付开打白刃战

网购用支付宝，打车用微信支付，超市买东西用银联“闪付”，网上转账用手机银
行。难怪有人惊呼现在出门带上手机就行，现金和银行卡都可下岗。这一切都源于
中国移动支付领域的不断创新。2015年是中国移动支付大发展的一年，不少全新的
移动支付方式正在大步走进中国人的日常生活。支付宝、微信支付为首的第三方支
付机构在线上线下的布局动作频频，不断发力；以银联为代表的传统金融机构也不
甘示弱，基于NFC（近距离无线通讯技术）体系，推出“云闪付”，并和苹果三星
公司达成合作，将在中国推出Apple Pay和Samsung
Pay。专家普遍认为，银联此次联姻Apple Pay、Samsung Pay，无疑是想要联手
银行、手机供应商，以NFC移动支付来对抗目前主流的支付宝、微信支付等二维码
支付体系，可以想象明年移动支付领域的竞争将出现白热化局面。

二维码支付抢占线下支付市场

今年春节期间，由支付宝和微信引爆的红包大战席卷全国上亿人次，红包大战为支
付宝以及微信支付带来了众多的用户、绑卡量。但是他们的野心显然不止步于线上
。支付宝、微信已开始借助扫码付款在线下支付市场攻城略地，抢了银联不少生意
。

从今年的“双12”来看，支付宝联合国内外30多万家线下商户开启支付宝五折或随
机立减优惠，众多超市、餐饮等商户参与。支付宝与口碑公布的数据显示，“双12
”当天，全国总共有2800万人参与“双12”，这一天，支付宝与口碑为线下商户
总共带去了1951万新增会员。而微信也在年内多个城市推微信支付日，通过活动、
优惠等不断推进线下扫码付款。城市里多个商超、便利店、餐厅都已看到上述支付
工具的身影。

本月上旬，中国金融认证中心(CFCA)正式对外发布了《2015中国电子银行调查报
告》。其对2015年支付态度数据显示，手机APP订单、手机支付宝、微信等第三方
支付使用比例为31%，手机扫二维码使用比例为24%，刷手机支付使用比例为10%
，手机声波支付使用比例为6%。

NFC挑战二维码支付

扫码支付的燎原之势让在线下市场一向独占鳌头的传统金融机构坐不住了，他们也
有自己的独门武器NFC，即近距离无线通讯技术。

实际上，无论是国产的“云闪付”也好，国外来的Apple Pay、Samsung Pay也好
，基于的都是NFC技术。我们生活中经常用到的公交卡、门禁卡其实都基于这一技
术，而这种技术在移动支付的应用媒介就是手机和支持闪付功能的POS机，区别于
目前常见的扫码支付。
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分析师认为，银联此次联姻Apple Pay、Samsung Pay，无疑是想要联手银行、手
机供应商，以NFC移动支付来对抗目前主流的支付宝、微信支付等二维码支付体系
。

从用户体验上，“扫码派”和“闪付派”都十分快捷。比如使用支付宝支付，只需
要把支付宝钱包打开，选择“付款”，亮出其中的付款码，让超市店员进行扫码便
可支付；而使用“云闪付”，事先让手机与银行卡绑定，买单时让手机靠近超市里
带有“闪付”标识的POS机，就能一挥而付。

对于商户而言，“扫码派”和“闪付派”也各有利弊。“扫码派”灵活性较高，可
以在现有设备上进行支付，不需要更新设备硬件，但是离不开无线或移动网络；“
闪付派”需要更新收单设备，必须在安装了NFC功能的POS机上完成，虽然银联在
大力推广具有闪付标志的POS机，但是普及率还没有那么高。

业内人士普遍认为，安全性上“闪付”技术上更为复杂，安全性更高，但是只要用
户没有扫不安全的二维码，由线下商户来扫码，风险可完全控制。

银行在移动金融领域频频发力

作为国内移动金融事业的开拓者，浦发银行历来重视移动金融的发展，从战略层面
明确了移动金融在全行发展中的重要地位。

早在2009年，浦发银行就将移动互联技术、智能终端技术充分运用到金融服务中，
推出了手机银行服务。近年来，围绕“移动金融领先银行”的理念，通过不断迭代
创新，目前浦发银行手机银行体系主要涵盖手机银行远程服务、NFC手机近场支付
、微信银行虚拟社区服务三大服务内涵，能够覆盖满足不同客户在不同场景下的不
同需求。

2015年，浦发银行对外发布了全新的手机银行7.0，是该行手机银行自推出以来的
第三次重大改版升级。目前，浦发银行手机银行用户已突破千万户，连续三年保持
翻番增长,且交易量和交易笔数均在同业中排名前列。

移动支付谁有胜算？

在未来移动支付市场上，到底哪种方式会更占上风？长江证券研报认为，与二维码
支付相比，NFC移动支付闪付便捷性优势明显。可以看到，2015年中国NFC移动支
付行业竞争明显加剧。比如，三大运营商加大NFC移动支付推广力度；众多商业银
行陆续推出自身的移动支付产品等。此次苹果ApplePay谋求进入中国市场，再次
加剧中国NFC移动支付竞争程度。“我们认为，多方竞争将能加快培养NFC移动支
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付消费习惯，在需求端推动中国NFC移动支付进入加速发展期。”

国金证券则分析指出，移动支付是未来的新方向且渗透率依然较低，近场支付是最
大热点，潜力较大；而二维码和NFC是主流的近场支付路线。二维码产业链由互联
网巨头主导，占据先发优势；NFC产业链参与方众多，HCE和ApplePay有望带来
转机，预判未来两种技术路线将并存。

从业务运营商来讲，业内人士普遍认为，支付宝和微信支付在推广上补贴力度很大
。而银联怎样才能把这些客户抢过来，则需要时间和精力。“云闪付”推广刚开始
，现阶段接入的商户比较少。在整个线下支付中，银行和银联本来就是一个市场份
额的“守卫者”，处于被动地位。“云闪付”最大挑战可能在于应用场景。在小额
、高频的支付中，没有场景就没有一切。

在政策支持和法律合规方面，恒丰银行研究院执行院长董希淼认为，监管层可能会
更倾向于银联，加大对第三方支付的监管。第三方支付在没有相应资格的情况下，
已经起到了一个类银联的作用，这样隐藏了很多风险。还有业内人士认为应该关注
第三方支付的风险问题，主要在于支付安全、资金安全，以及支付机构违规经营的
风险。

“可以预见到，随着未来银联在移动支付领域的发力，移动支付的混战时代将来临
，谁胜谁负还不可预料，不过可以预料的是，不管是二维码支付的支付宝、微信还
是NFC支付的银联，都会加大支付补贴的力度。”分析师建议消费者，越是竞争激
烈越是大家获得优惠的时机，用户不妨多多尝试，选择更优惠的支付方式。
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