
智行理财网
银行杀入个人征信市场

信用也能当钱花的时代，个人征信正式迎来全面角逐。近日，广发、浦发等银行信
用卡中心先后推出了信用评分，征信体系正式进入3.0时代。

银行“搅局”征信市场

笔者从广发银行官网上了解到，广发银行信用分是根据客户的身份特征、用卡行为
、还款行为及互动行为四个维度对客户进行信用综合评分。能够精却地展现个人的
信用消费行为，根据客户的消费偏好、习惯提供有针对的产品和服务，而客户也能
够清晰掌握自己的信用状况。而且信用分等级越高，可获得权益越多，有利于激活
休眠客户，提升金融服务效率。据了解，浦发银行也同样推出类似的业务。对此，
笔者联系广发北分和浦发北分的相关负责人均表示或因“信用分”刚推出，尚不清
楚，目前北京分行的客户还不能查到。

此前，个人征信市场则主要是央行和第三方征信机构的天下。早在2015年1月，中
国人民银行就印发了《关于做好个人征信业务准备工作的通知》，芝麻信用、考拉
征信等８家机构揭幕中国个人征信市场化进程，芝麻分、考拉分、华道征信猪猪分
等信用评分纷纷推出，利用丰富多样的“社交数据”、“电商数据”等场景数据去
融合“金融数据”，并衍生出许多征信产品，如“小额信贷”“免签出国”等。随
着银行的入局，经历了央行征信1.0时代、第三方征信入场的2.0时代，现阶段征信
体系正式进入3.0时代。

征信市场或迎来洗牌

相对于第三方征信机构，银行的加入恐怕是“致命”的。

深卡网分析师孟丽伟认为，银行做征信有两大天然的优势：首先，银行用户基数大
。芝麻信用、腾讯征信等之所以能够做起来，也是基于广泛的用户基础，与之相比
，银行的用户，特别是信用卡用户并不算少。根据深卡网统计，截止到2015年底，
广发银行累计发行信用卡4140万张，浦发银行累计发行信用卡1156万张。

其次，基于银行账户的经济行为数据更集中。相比于芝麻信用、腾讯征信等，银行
基于客户账户做征信更方便，这是因为客户围绕银行账户从事的经济行为更集中，
比如存款、贷款、使用信用卡、还款、缴纳水电费等等，都可以在银行系统内留下
数据，银行收集这样的数据很容易，基于这一数据做信用评分也不难。

分析师认为，商业银行陆续推出基于银行账户的征信评分体系，有迎头跟进的势头
，也势必将改变征信领域的整体格局。未来，考量一个人信用情况，将会从央行征
信+第三方征信评分+银行征信评分等多维度多角度考量。
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热门文章：

信用卡取现操作失败，竟因超过每日取现额度！

揭秘：网申信用卡总被拒，真实原因是什么？

5大类信用卡交易不累积积分，要少刷！

信用卡提额不难 多刷高费率POS机！

为什么那么多人热衷于信用卡提额，提额有哪些好处？

快速办卡通道：光大“福”信用卡金卡

关注微信公众号深卡网卡达人（），每日提供信用卡知识、提额技巧、用卡攻略，
让你火速晋升信用卡达人！
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