
智行理财网
招行信用卡分期购车买一送一活动解析

上个月招商银行推出了“买车送车”活动，数十家品牌商户，近百款车型可选。听
起来非常给力。深卡网小编详细了解活动内容之后，决定分享给近期有购车需求的
卡友们。

一、活动时间

2014年9月15日——11月15日

这个活动时间指的是在此期间成功办理招商银行“车购易”汽车贷款，而非在此期
间申卡领卡噢。

二、活动内容

首先大家要把想象力收一收，人家可没说买小汽车就送小汽车噢，送的可是A-bike
CITY-A折叠自行车。否则要是买一奔驰就送一奔驰的话，不止银行要哭了，汽车经
销商也该哭了。

其次该活动虽是面向全体招商银行信用卡用户的，但银行会根据客户平时的用卡信
息审核客户资质，符合资质的才能办理。

同时，该活动要求用户申请的分期金额在10万元及以上，分期期数在24期及以上。

融360解析：

招商银行买车送车活动活动乍看十分给力，但是仔细了解之后会发现还有一些弊端
。

一是分期期数多，手续费高。

该活动要求分期期数在24期及以上，也就是说只能选择24期或36期。然而分期付
款虽然是免息的，但每期都要支付一定的手续费。

招商银行分期24期的手续费是每期10.5%，36期是每期14.5%，假设申请到了10万
元的分期金额，共需要支付的手续费就分别是10500元和14500元。这额外的一万
多元就只能白白给银行做贡献了。与价值仅1000多元的礼品相比，这笔费用就显得
太昂贵了。

二是无法参与其余优惠或贷款活动
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据介绍，客户申请了招商银行的车易购买车送车活动之后，必须自己支付首付和银
行批额之外的全部费用，无法再办理其他的贷款购车。此外如果首付需要使用信用
卡支付，必须使用其他银行的信用卡。

举个例子，目前大部分车型要求首付不低于裸车全款的30%，也就是说，假设您想
买的车需要20万，其中 6万元的首付须由自己支付，剩余车款则由招商银行根据您
的资质来批款，如果不幸只给批了8万，不仅不能参加买车送车的活动，还需要再
自行准备6万元钱。

三是不同资质不同对待

买车送车活动虽是针对所有招商银行信用卡持卡客户，但是根据不同用户的资质，
银行在受理、批额等方面会有不同的对待。资质好，批额高，资质差的批额自然就
低，持卡人所要准备的购车费用就高了。甚至有些资质较差的用户需要将车辆抵押
给银行才能顺利办理。

融360提示：近期有购车需求的卡友们可以拨打招商银行车易购客服专线400-8855
-855进一步咨询活动详情，权衡好各种利弊之后再做决定。购车容易，还贷不易，
且行且珍惜。
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