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面对一笔大额信用卡账单，是选择银行的手续费七折优惠分期业务还是选择代偿平
台的手续费五折收费？不少市民在省钱和安全的权衡中徘徊，而在这背后，已经存
在一个发展年增长率超过30%，2017年达到870亿元规模的信用卡代偿市场。

市民蔡小姐近期收到一笔信用卡账单，由于过年消费用动大，这笔账单金额远远超
过了还款预期，她决定选择办理分期业务。这时候，蔡小姐看到有一个代偿平台可
以提供手续费更低的代偿业务，一时有些心动。

蔡小姐不是个例。前段时间的一份《2017年中国信用卡代偿行业研究报告》出炉，
数据显示，自2012年至2016年，我国信用卡代偿市场年均复合增长率达到37%，2
017年信用卡代偿市场贷后余额规模在870亿元左右。选择信用卡代偿业务的人群
收入中等，其中月收入在5000元至10000元的占据一半比例。

而根据央行最新数据截至2017年末，全国信用卡和借贷合一卡在用发卡数量共计5.
88亿张。截至 2017 年末，银行卡授信总额为
12.48万亿元；银行卡应偿信贷余额为5.56万亿元。银行卡卡均授信额度
2.12万元，授信使用率44.54%。

目前代偿行业还处于能力建设的阶段，整体发展空间巨大。按照银行信用卡生息资
产规模估算，2017年信用卡代偿市场容量在2.71万亿元左右，并预计在未来三年间
保持38.6%的年化复合增长率。市场这么大，这就连腾讯也通过财付通小贷推出了
信用卡余额代偿产品“微乐分”。

所谓代偿业务的流程，据介绍是这样子的：持卡人明确有笔信用卡账单，借助代偿
平台申请贷款并希望减少利息的支付，代偿平台审核后发放贷款，但是这个贷款直
接转入信用卡中用于还款，不能消费。持卡人随后在代偿平台上按计划还款，支付
相应的手续费。

记者了解到，代偿业务的发展，和传统银行相比的低息利率优势有直接关系。例如
，在某个代偿平台上，可以提供低至五折的分期手续费。假设一笔10万元账单选择
分十二期，按银行规定每个月收取0.66%的手续费，选择代偿平台打五折就可以省
下3960元。

前段时间浙商银行行长在媒体上的一篇文章表示传统上，信用卡的收入，主要是结
算手续费、年费和贷款利息。其中，结算手续费的成本由商家承担，收入由银联等
清算机构与银行分享。支付手段是信用卡实现的。现在的第三方支付，是把支付和
清算结合到一起了；年费是银行收的;贷款利息，就是持卡人没有在结算日及时还款
而产生透支的利息。这是信用卡业务的主要收入，三项收入的分布比例一般是3:3:4
。
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现在银行信用卡业务的收入结构有了很大的变化。年费可以忽略不计，刷卡手续费
收入只占10%左右，透支利息收入约占20%，70%左右是分期利息收入。这说明，
随着业务的发展，信用卡的服务功能在扩展，客户结构也发生了变化。

所以现在我们看到了近年来不少银行纷纷推出信用卡分期手续费打折的促销活动。
比如，多家银行都推出信用卡分期手续费限时折扣、赠送信用卡积分等活动，过年
的消费高峰低者甚至达到6.6折，接近代偿平台的优惠幅度。

近期各银行分期优惠政策：

兴业银行的“惠分期，会生活”办理人民币消费分期、账单分期和现金分期，可享
18期分期手续费9折、24期分期手续费8.5折及36期分期手续费8折优惠。

广发信用卡“刷卡就是任性 分期就是轻松”，手续费最高享受7.5折优惠。

建行龙卡信用卡成功办理账单分期，享手续费率 8.5折。另外还有相应积分赠送。

中国银行“无处不分期 越分越有礼”灵活/账单分期畅享最低8折费率优惠

工商银行信用卡分期手续费9折优惠来袭

农行信用卡办理账单分期，6期每期优惠费率0.55%，12期每期优惠费率0.47%，2
4期每期优惠费率0.42%；另外现金分期也按分期期数执行不同程度的优惠。

详细比较近期各银行和信用卡代还平台的利率可以发现：在同样的分期期数条件下
，银行也开始加大了分期手续费折扣力度，银行和代还平台之间的利差已经非常接
近。另外，不少银行也开展了小贷业务，竞争优势也日益突出。而信用卡代偿想要
继续有所作为那么后续的竞争或许更加利好持卡人。

另外如果一定要选择代还平台，那么一定要仔细甄别该平台工商注册信息、股东信
息、高管是否有风控背景等。另外，在提供信息时一定要注意保护好自己的信息安
全，并注意按时还款，以免影响征信记录。

文章综合来源：武汉晨报、POS圈支付网
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