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#24家银行2019年共赚4390亿#

上了热搜！

（银行真滴是太有钱了呀）

一直以来银行都是很多人挤破脑袋都想要进的金融行业。银行也是公认的工作稳定
待遇好。

银行除了要通过招聘考试和拿下银行从业证之外。还有一个证书也是必不可少的，
那就是基金从业证！

为什么说进入银行也需要一本基金从业证？

就在前不久，证券时报报导：工行、招行、平安银行三家成为首批拿到基金投顾试
点的银行。

现在大多数的商业银行基本都有基金业务想从事基金工作，没有基金从业资格证是
不行的。上面这三家银行先拿到了投顾试点，想必对基金从业人员的需求也会大大
增加。

大咖罗的一位在银行工作的朋友和我分享他的经历。在银行做大堂经历2年
，积攒下来了一些稳定的客户。转岗做了理财经理之后，对基金产品也不
太了解，客户在询问时也是一知半解，只能眼看着客户被别人拉走。实在
是气不过，所以他也决定去考了基金从业！

1.相关规定

依据《证券投资基金销售管理办法》(证监会令第91号)第十条规定：商业银行申请
基金销售业务资格，应当具备下列条件：公司负责基金销售业务的部门取得基金从
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业资格的人员不低于该部门员工人数的1/2，负责基金销售业务的部门管理人员取
得基金从业资格、国有商业银行、在华外资法人银行、取得基金从业资格人员不少
于30人、公司主要分支机构基金销售业务负责人取得基金从业资格、农村商业银行
、城市商业银行、股份制商业银行以及邮政储蓄银行、取得基金从业资格人员不少
于20人。

还规定了，宣传推介基金的人员、基金销售信息管理平台系统运营维护人员、从事
基金销售业务的人员应当取得基金销售业务资格。

可见这是一种职场竞争力，拥有这个证书间接的帮助所属银行拓展了业务。

2、提升自我

随着中国金融行业的迅速发展和金融业牌照的开放，除了传统的基金公司、私募机
构、证券公司和银行下的基金部门、越来越多的保险机构、资产评估机构、证券公
司、农村商业银行、城市商业银行、股份制商业银行以及邮政储蓄银行，甚至互联
网公司都获得了基金销售牌照，允许开展基金销售业务。

随之而来的，当然就是行业对从业人员的筛选，基金相关行业的从业人员都需要具
备基金从业资格。

就银行从业人员来说，本身就具备一定的金融基础知识，并且对这些知识的实践运
用有一定的了解，拿到基金从业资格证并不是一件十分困难的事情，而且多个证书
使自己的金融知识体系更加完备，从而多一份竞争实力，何乐而不为呢?
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