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有一个银行理财经理，他使用一个简单的办法，让6个客户在半年时间内就轻松地
赚了100万元，但他自己却很穷。其实，这种情况，在银行里较为普遍。这是为什
么？有一个银行理财经理分析了其中的原因。

2018年第四季度，银行搞了一项大额基金定投业务，要求每个理财经理至少营销6
位客户参加这项活动。作为理财经理，小王积极地营销了6位大客户，说服客户按
每周定投20万元的频率进行基金定投。如此，1个月定投80万元，定投了近3个月
，12次扣款共240万元。经过半年时间，2019年一季度股市大幅上涨，客户定投的
基金实现了近45%的收益，他们都赚了100万元。

基金定投是定期定额投资基金的简称，是指在固定的时间（如每月、每周
）以固定的金额购买指定的开放式基金。基金定投，有懒人理财之称；其
价值源于华尔街流传的一句话：“要在市场中准确地踩点入市，比在空中
接住一把飞刀更难。”基金定投采取分批买入基金的方式，克服了只选择
一个时点进行买进的缺陷，均摊了成本，从而使基金投资更为稳健。

1.找到方法很重要
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对于普通老百姓来说，分享股市成长成果的途径主要有2条：一条是自己投资股票
，另一条是购买基金。

普通老百姓自己投资股票，就成为了大家平常所说的“散户”。在中国股市，散户
被称为“韭菜”。可见。散户要在股市中赚钱是十分困难的。据统计，散户在股市
中赚钱的比例是“8亏1平1赚”。也就是说，购买股票的10个人当中，有8个人是
亏损的，有1个人是不赚不亏，只有1个人是赚钱的。

另一条途径就是购买基金。通过购买基金，将资金交给了专业公司打理。目前的资
本市场，对专业知识和专业技能的要求越来越高。作为一般的个人投资者，没有专
业知识是很难在股市中赚钱的。

可见，找到方法很重要。这也就是大家平常所说的，选择比努力更重要。你选对了
投资的途径，赚钱也就是事半功倍的事了。

2.有资本赚钱更容易

银行客户能通过大额基金定投业务赚钱，首先是因为他们有本钱。在当今的经济环
境下，“钱赚钱”是最为容易的。

例如，有2个人，都想在股市中赚到50万元，其中，A有100万元资金，B只有10万
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元资金。A在股市中购买一只股票，只要这只股票上涨50%，他就实现了盈利的目
标。而B购买一只股票，他要想赚到50万元，这只股票价格就必须上涨5倍（期间的
分红暂且不考虑）。一只股票上涨50%，显然比一只股票上涨500%要容易的多。
可见，有较多的资金是赚钱的优势。

既然银行理财经理能教客户赚钱，那么为什么就不能让自己富有呢？一个人没有成
为富人，有许多因素。其中，如下两个因素是很重要的：

1.没有原始积累

正如上文所述，有资本赚钱会更为容易。作为银行职员，在目前高成本的生活环境
中，如果不是富二代、拆二代，是很难完成原始积累的。

没有较多的本钱，一些赚钱的项目无法参与。不要说什么大型的投资项目，就是购
买利率较高的银行大额存单，起存点也要20万元。还有银行针对高端客户推出的高
收益的理财产品，起购金额也要100万元。现实是很残酷的，越有钱就越容易赚钱
，越没钱就会越过越穷。所以说，原始积累很重要。
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2.没有目标规划

对于上班族来说，努力工作是赚钱的一部分，但努力工作不等同于努力赚钱。对于
绝大多数人来说，工作上的优秀与财富上的富足并不是同一回事。

上班族，在赚取财富方面，最容易犯的错误就是；用战术上的勤劳，掩盖战略上的
懒惰。

如果你想努力赚钱，就必须进行刻意的规划。规划的内容要分为两个部分，一是规
划“本钱积累”，二是规划“本事积累”。有本钱，好赚钱；有本事，也好赚钱。

                                    4 / 6



智行理财网
银行业务经理对基金定投总结(银行理财经理用基金定投方式)

关于如何规划完成资金原始积累的方面，相关文章介绍的很多，在此就点到为止。
一是要找到积累的方法，二是要做到强制储蓄，三是要持之以恒。一般来说，做到
这三点，假以时日，就能完成原始积累，就有了赚钱的“本钱”。

积累本事，是赚钱的另一个途径。

大家往往都有一个感觉，就是天天想着赚钱，反而赚不到钱。这是为什么呢？因为
你天天想着赚钱，一是眼界会受到局限，赚钱的思路不开阔；二是会急功近利，容
易去冒险，结果反而亏钱，这也就是“财不入急门”的道理所在。

因此，在以一颗平常心进行正常的“本钱积累”的时候，就是静下心来规划“积累
本事”。为此，就要针对自己的实际情况，选择自己的优势，将这个“优势”无限
地放大，将“长板”持续地做长，成为某个方面的人才和专家。这样，就长本事了
，你的人身价值提高了。
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我有一个朋友，早些发现自己除了能说会道之外，好像没有什么特别之处，还被别
人嘲笑为“会吹牛”。经过高人点拨之后，他决定将“会吹牛”作为自己的优势，
努力做好“吹牛”的本事。为此，他参加了演说培训，并努力学习产品营销知识和
营销技巧。经过5年的苦练，终于成为了某个培训机构的金牌讲师，经常给银行、
保险等金融机构讲课。目前，一年的讲课收入接近百万元。

可见，练就了本事，赚钱就是水到渠成的事；练就了本事，赚钱就是早晚的事。
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