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当银行车贷利率需要在基准利率基础上上浮10%的时候，高额的利息让0利率0利息
成为许多准备贷款购车消费者的向往，但当你选择这项车贷时，你却发现可选的车
型很少、优惠打了对折、这样那样的限制、莫名其妙甚至高额的手续费，算算下来
0利率0利息也没有让你捞到很多便宜。

一直想买车的刘先生曾考虑过贷款买车，但发现仅担保费、保险费等相关费用就要
7000多元，如果加上每年的利息，十分不划算。我听说一些车型有零利率。刘先生
开始打起了零利率的主意。

案例：两年期车贷最多相差1272元

以市场售价11万元的1.6L自动挡汽车为例。按照普通贷款计算：首付40%，贷款6.
5万元，分两年还清，两年总利息约为5500元，合下来每月约还款2937元。

按照信用卡分期还贷计算：首付40%，剩余6.5万元车款，分两年还清。信用卡还
款不需缴付利息，但需缴付手续费为贷款额度的6.5%，约为4225元，核算下来，
每月还款约为2884元。

照此计算，采用信用卡还车贷比普通贷款每月少花53元，两年共省1272元。

零利率与畅销车绝缘

贷款购车让许多人能够提前开起小轿车，但随着银行车贷利率在基准利率基础上上
浮10%，消费者购车不仅享受不到一次性付款买车的车价优惠，还得要支付较高的
利息。如果办理10万元常规车贷，选择等额本息方式3年还清，3年所支付利息高达
1万元，算算的确不划算。所以，0利率0利息受到一部分消费者青睐。

目前，精明的车商自然十分了解消费者的心里，开始纷纷推出零利率免息的宣传。
首付8万元，开走马自达6，零利息，零月供。据了解，所谓的零利率、零月供就是
首付50%，一年内免利息，满一年后一次性清还另一半购车款。难道银行或汽车金
融公司真的会白白借钱给老百姓吗？某信贷工作人员向记者透露，零利率并非是银
行或汽车金融公司不收利息了，而是这部分利息是由厂家和经销商承担，然后再补
贴给银行或汽车金融公司。仔细观察这些拥有零利率车贷业务的车型你会发现，真
正的零利率优惠很少出现在热销车型上，尤其是刚上市的新车，大多都是一些市场
优惠幅度本身就较大的车型上。有经销商老总神秘地告诉记者，零利率只是一种宣
传手段，里面有许多的限制和玄机，不是简单的借钱给你，经销商厂家都不会做亏
本的买卖。
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零利率车型

购皇冠、卡罗拉、威驰等车型可享0利率，0月供，首付50%，就能开走皇冠，一年
之内不用付款，一年后再付额外的50%。

购新嘉年华可享低至0%的贷款利率，1-4年灵活贷款期，49元起超低日付。购致胜
只需支付50%车价，1年后结清剩余50%的尾款，贷款期间尽享0利率，0月供。

雷克萨斯针对IS300和ES350豪华版推出了零利率，3选1的金融购车方案：首付50
%，1年免息免月供，50%尾款1年后付清，或者首付30%或50%，2年贷款免息。

购奥迪A4L，享受12-18期零利率、零月供以及24-36期低利率、低月供活动。

购奔驰进口E\SLK\B\GLK系列可享18个月零利率或36个月2.99%低息优惠贷款方案
。

购别克凯越送12期月供，免24期利息。

细数零利率六宗罪

在银行贷款一路加息的背景下，以往一直很麻烦的车贷竟然还可以免息，购车贷款
零利率的优惠到底划不划算？专业人士提醒，选择免息车贷买车要注意手续费、保
险费以及上浮额、贷款额、贷款年限等因素。

1.不可享受车型优惠价

小周买了的车指导价17.98万元，优惠后售价16.38万元，现金购买有1.6万元优惠
。办理零利率贷款，只有8000元的优惠。按17.18万元的优惠价为基数，首付3成
，即51540元，若贷款一年期，每月需还款1万余元，利息可免去5000多元，最终
亏了3000元。2.手续费不便宜

零利率都需要手续费，一般需要车主交付贷款额的3%至9%。零利息车贷的还款期
限为12至24个月，以一汽大众为例，12个月还款要加收3.5%-6%的手续费，24个
月还款期限则要加收7%-12%的手续费。如果车价15万元，首付50%，贷款额为7.
5万元，足24个月还尾款则需手续费9000元。

3.强制买保险隐形费用不少在还款期间，必须按照银行要求购买保险，如到期贷款
未还清，银行将有权将汽车做回收处理。另外，有些豪华车需要先期缴纳3000多元
的手续费、资料审核等费用，并还要强制购买5项基本险种，一年需5000元左右的
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车险，按这样才有资格申请贷款。

4.车贷时间越长花费越高一般来说，按国家规定的车辆贷款标准月利率千分之4.5计
算，保险与利息相加，12个月还款期的免息车贷，的确是比一般银行贷款要划算，
但是24个月还款期的花费就会比一般银行车贷高，而且在进入还款期的第二年后，
一般车贷利息就会随本金下降而减少，可免息车贷的费用是固定不变的。

5.流程长热销车难及时提车享受零利率购车也有条件，比如操作流程长、提车时间
相对较长等。

6.只针对特定车型

自己喜欢的车型不一定有可以享受零利率，比如银行信用卡分期付款就对车型都有
所限定，很多都只针对滞销车型，而热门车型很少能享受零利率的优惠。

信用卡分期购车也很省钱

目前，市场上个人汽车消费贷款主要有三种形式：信用卡分期购车、汽车金融公司
贷款和银行贷款。记者走访车市发现，许多消费者都喜欢选择用信用卡分期购车。

市场上最流行的信用卡购车

1.招商银行车购易

合作品牌：一汽大众、东风标致、广州本田、北京现代，东风雪铁龙、上海大众斯
柯达、长安铃木和沃尔沃。

条件：贷款额度的多少，主要是看信用卡的信用额度以及之前的还款记录，如果额
度为5万元，信用记录良好，可贷20万元。

首付：30%-40%，不能够用招商银行信用卡支付，只能用借记卡或者其它银行的
信用卡支付。

手续费：12期(月)3.5%，24期(月)7.0%。招商银行会不定期地提供免手续费的活动
，如享受12期零手续费等。

2.建设银行龙卡购车分期业务

合作品牌：东风雪铁龙、东风日产和大众进口车。
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条件：只限龙卡的客户，卡的年费100元/金卡，60元/普通卡。龙卡提供的贷款额
度在20万元以下。必须购买盗抢险和车辆损失险，第一受益人为车主本人。
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