
智行理财网
银行证券基金和保险哪个更好(这么多人拿银行和保险比)

 

你有没有遇到过这样的情况，客户总是拿银行和保险进行对比。说银行怎么怎么好
，保险怎么怎么坑。早知道保险这样，这些年的保费就该存到银行。

甚至还有些客户，拿出纸和笔煞有介事的对比了一番，然后气乎乎的说：你看看，
保险的收益还不如银行呢。我不买了，我要退保。

遇到这种情况，你是怎么应对的？好多小伙伴说，遇到这样的客户，感觉好无力。
不知道该怎么说起，自然也争辩不过客户，只能灰溜溜败下阵来。

所有对于保险的误解，都是缘自不了解。客户拒绝是本能，但是能把客户的拒绝给
化解了，才是本事。咱们可以从以下几个角度，给客户进行讲解。
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功能差异

银行、证券和保险被誉为金融三驾马车，也被称为金融三支柱。银行和保险业由中
国银保监会监管，证券业受中国证券会监管。

虽然同属
金融三支柱，但行
业功能和使命不一样，产品的功能也
不一样。拿银行的产品和证券、保险的产品来进行对比，其实没有什么可比性。

银行主要起到信用中介作用。我们常见的功能包括：吸收存款、发放贷款、资金结
算，央行还有对国民经济进行宏观调控的作用。

对于我们老百姓来说，银行就是存钱
的地方。
因为银行的安全性和灵活性相对不错，没有太好的投资渠道，可以把闲钱放在银行
，还可以吃点利息。
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证券主要从事和服务证券投资活动，有多种不同的投资工具，即能筹集巨款进行资
源再分配，交易的同时还拥有获得相应收益的权利。

对于我们老百姓来说，证券就是赚钱
的地方。
如果你懂一些投资的学问和技巧，可以在这里搏上一把。当然收益高，往往也伴随
着高风险。

保险主要起来风险保障的作用。种类繁多，不同的险种作用不同，规避的风险也不
同。害怕什么样的风险，就买什么样的保险就对了。

对于我们老百姓来说，保险就是保钱的
地方
（你也可以理解为保人的地方）。它以保障为主，看起来是以赔付钱的形式动作，
但实则还是以人为中心。

如果追求短期之内领取本金用于他用，那就存银行；追求高收益的话，可以投些股
票、基金之类的收益相对高一些；想应对人生风险，预备特定时间的现金流，那就
买保险。

一些规划养老、教育金的客户，抱怨本金回的慢，其实就是忘掉了初心。这类保险
要看中长期收益的，存2年就要领本金，这算规划的哪门子教育和养老。
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保障功能

刚才讲完保险、证券和银行的不同作用，其实也就是钱的不同用途。你想让钱发挥
什么样的作用，就要把钱运用在这些地方，而不是乱投，再讲他的不好。

追求高收益的人，把钱放在银行肯定觉得利息低；追求安全性的人，把钱投到了股
市，肯定会抱怨钱亏得太快；想要高保障的人，把钱放到银行或股市，只有缘木求
鱼的结果。

再说回银行与保险的对比。同样是一笔钱，存到银行是有收益的。但存了保险，也
是可以附加各种保障的，而且成本并不会很高。

举个例子，现在很多保险公司的年金险很火。但多数客户在投保年金时，都会选择
附加重疾、意外伤害、住院医疗方面的保障。

这样就让一份纯粹理财，变成了保障和收益相结合的工具，而且两者也不会冲突。
保险的理赔并不会影响本金和收益，一举两得。

                                    4 / 9



智行理财网
银行证券基金和保险哪个更好(这么多人拿银行和保险比)

存银行或股市一笔钱，遇到意外或住院、罹患重疾了，银行和证券公司给报销吗？
所以说这是没有什么可比性的，产品的功能有差异。

保费豁免

保险还有一个非常大、非常有人性化的亮点，是其他金融工具所不具备的。那就是
保费豁免。很多的保险产品都自带这个功能。

举个例子，张三是位大老板。他打算每年在银行投100万，连续投15年。同时他给
孩子买了份年金险，打算交15年，每年交100万。

第二年，他遇到意外身故了。银行的100万，他的家人能连本带息的取出来。但是
他生前买的这份保险的价值，却要远超银行，能达到1000多万！

投保人身故的情况，能触发保费豁免的条件，合同约定要缴15年的保费，不用交了
，该享受的收益和返还利益，一分都不会少。
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所以银行是以钱为本，人寿保险是以人为本的。这是两者最大的区别。有时候拿银
行和保险对比，其实也就是拿钱和人对比，你觉得哪个更金贵？

存续关系

现在市面上的理财，以年金险为主。很多年金险都是可以保障一生的，即使是N年
前的年金险，也能保到被保险人99周岁，周期是很长的。

年金险的合同，自然也是一次签约，几乎锁定了一生。年金险的生存返还，自然也
要伴随一生，生存金或红利，甚至他们进入保险账户的收入，也是一生。

所以本质上，你在投保了一份年金保险的时候，就是和保险公司签订了一生的契约
。用10年或20年的持续缴费，换回持续一生的现金流。

而你存入银行一笔钱，即使是死期，10年或20年，最终的收益也不过是利息多了一
点。到期了把钱领出来，这种约定利息的存续关系也结束了。
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10年或20年之后，把本金和利息取出来了。10或20年后的利息，相对于之前的历
史，你觉得会比今天高，还是比今天低呢？

所以这种存续关系，和保险相比是短暂的，而且未来还是不确定的。但年金保险该
如何返，返多少年，这些都是可以确定的，合同中注明的。

锁定收益

现在拿着100万去银行，说要和银行的签一个合同，保证这笔钱的年化利率在2.5%
以上，你看看他们愿意不愿意给你签这个合同。

在听完让人失望的回答之后，你肯定不明白他们为什么不签。因为他们的年化利率
是不能长期保证的，是受市场和政策波动的，没人敢保证最低收益。

但保险公司就能保证终生的最低保底收益，放在几年前，你拿100万去买年金险，
分成10年交，每年交10万，甚至能买到终身最低利率3%的产品，现在再去买，撑
死买到保证利率2.5%的。
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无论是做投资、储蓄，还是长期规划，我们不能看它的历史最高峰，更要在意他的
低谷期。现在保证2.5%的产品觉得不好，但是未来看它就非常的香。

年金险的保险账户还是按复利来生息的，好多产品的生存金和分红自动进入万能账
户。把周期拉长了看，银行确实没有可比性，也确实比不过。

客户对产品产生异议，觉得带理财属性的保险，不如银行好，其实不是对产品不满
意，而是他们压根对自己买的产品不了解。

在面对此类客户的时候，应该先听他讲，确定他对产品唯一的不满。可能他会讲很
多的话，但要抓住最关键的点，比如收益、回本等。

确定了客户唯一的疑虑之后，安抚情绪，引导客户正确的认知产品及责任。不必都
讲全部责任，容易把他讲迷糊，就在他关注的点上讲不同，讲差异。

当然了，在投保的时候就给客户讲清楚责任，就能有效避免此类事件的发生。这才
是杜绝此类问题的根源所在。

今日话题
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这样的客户，你有什么更好的沟通办法？
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