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信用卡优惠   银行为何要做赔本买卖？

  近年来，银行为了吸引更多的用户开卡和用卡，纷纷推出了各式各样的优惠活动
。有些活动力度之大，不禁让人疑惑——银行为何要做赔本买卖呢？其中是不是有
什么猫腻呢？ 今天，融360小编就来给大家分析分析银行做“赔本买卖”的原因。 
首先要了解的是，银行推出的信用卡优惠活动，是否真的在“贴钱”。据银行工作
人员介绍，目前银行的优惠活动大部分是需要贴钱的。以活动最多、优惠最大的餐
饮为例，优惠日持信用卡可享全场菜金7折。其背后的运作是这样的：银行与合作
商家洽谈，给刷本行信用卡的客户打9折，每刷一笔，银行再补贴给商户20%，这
样顾客所享受到的优惠就是7折了。 假设一个顾客消费300元，银行就要补贴60元
，按照1个商家每天100个顾客来算，银行每个商家每天就要补贴6000元，全国各
地无数的合作商家，每天光餐饮行业的补贴就是一笔巨款。再加上KTV、酒吧、加
油站等各种消费场所的活动，银行真是“稳赔不赚”的。那么银行为何如此上赶着
送钱呢？ 事实上，光有发卡量无法带来利润，休眠卡对银行来说毫无意义。银行需
要的是活跃用户带给他们的手续费收益和市场占有率。目前不少人手里有好几家银
行的信用卡，银行通过给持卡人优惠的方式赚足了吆喝，提高了卡片的激活量，同
时吸引新客户主动办卡，带来增量。另外，刷卡能带来1.25%-0.38%不等的交易手
续费，银行通过从中抽成即可获益。 此外，各大银行在优惠活动上花心思的另一个
主要原因是越来越多持卡人对积分的热情降低了。银行必须通过别的办法来刺激持
卡人的消费。 在一些持卡人看来，贬值的信用卡积分并不划算，前些年积分活动刚
兴起的时候市场反响还比较热烈，但随着人们生活水平的不断提高，银行提供的礼
品已经无法迎合持卡人的喜好和需求了，而且近年积分贬值的厉害，兑换一件像样
的礼品可能要刷卡消费十几万元或者几十万元，还不如在平时消费中享受些折扣来
的实在。 融360看法：对于商家来说，这种力度的折扣优惠能带来稳定的客流、增
加优质客源。对于顾客来说，享受同等服务的情况下能够省下一大笔开销，对于银
行来说，能够提高市场占有率和手续费收益，虽然前期需要投入一些资金，但从长
远的角度来看肯定是利大于弊的。 因此，信用卡优惠总的来说是一项一举三得的活
动，不仅仅是银行贴钱那么简单。这年头，没人会做亏本的买卖的。

   

   

   

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    1 / 1

http://www.tcpdf.org

