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近年来，建行信用卡以客户需求为创新动力，不断推动刷卡消费升级。其中，建行
龙卡信用卡汽车分期付款业务的推出，帮助持卡人在合理安排未来支出方面，缓解
财务压力，提高了持卡人的生活品质。

信用卡购车分期

不需缴纳利息

当前消费者购车如需要贷款，一般有三种贷款渠道，一是申请汽车金融公司贷款，
二是向商业银行申请汽车贷款，三是向商业银行申请信用卡购车分期付款。

目前由于监管的需要，大部分商业银行对汽车贷款的审批政策较严，客户申请汽车
贷款比较困难，而通过汽车金融公司贷款和信用卡分期则是最常用的方式。其中，
汽车金融公司的购车贷款一般利息较高，年息大都在7%以上。在客户贷款时，很
多汽车金融公司必须要求车辆抵押，有些公司还会增加一些抵押费和担保费支出，
担保费一般按照贷款额的1%-2%一次性收取。这种贷款方式速度比较快，由于增加
了担保措施，汽车金融公司对贷款客户的审批条件会宽松一些。

而信用卡购车分期是指信用卡持卡人向发卡银行申请欲购车款的部分金额，在约定
期限内逐月还款，并按照发卡银行规定支付一定手续费的信用卡付款方式。这种方
式需要交一定比例的首付款，剩下的余款按月分次等额偿还；期限最长3年，不需
要缴纳利息，只缴纳手续费，而且银行一般要一次性收取。

信用卡购车分期根据不同银行的政策，所购车产抵押不是必须的。信用卡分期优势
是价格较低，以建设银行的购车分期为例，一年购车分期的手续费仅为分期额的4
%。比如购买一辆20万的汽车，选择一年分期支付，消费者首付车款30%(6万元)后
，剩下的14万就可以刷信用卡支付，然后分12个月等额还款，手续费为6400元，
没有其他额外费用。

建行信用卡

购车分期四大优势

一、免担保免抵押。建设银行购车分期以信用方式发放贷款，一般不要求车辆抵押
、追加担保公司和自然人担保，因此办理手续简便，客户整体贷款负担较轻。

二、合作品牌多。目前建设银行购车分期合作经销商已经覆盖了绝大多数在售品牌
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，消费者选择的品牌和车型基本都可以在建设银行办理分期。

三、机构网点覆盖地区广。凭借建设银行的营业网点优势，全省各地的消费者在本
地区都可以办理购车分期业务。同时建设银行还支持客户在省内异地办理购车分期
。比如德州、菏泽的消费者在济南购车也可以在济南办理分期业务，这为客户选择
品牌和车型提供了极大的方便。

四、优惠活动多。利用建设银行的品牌优势和客户资源优势，建设银行总行与很多
知名品牌汽车厂商签订了合作协议，为消费者提供购车分期手续费优惠，很多品牌
实行零手续费，真正实现了让消费者“用建行的钱，买自己的车”。

目前享受分期优惠政策的品牌既有奥迪、宝马、奔驰、克莱斯勒、进口大众等高端
车型，也有北京现代、东风悦达起亚、东风标致、一汽大众、斯柯达、吉利等中低
端车型，可以说基本覆盖了各层级消费者的贷款需要。建设银行各地分支机构还会
联合当地汽车经销商根据客户的需求组织团购活动，使消费者在享受分期手续费优
惠的同时还能享受到购车价格优惠。

办理建行购车分期

享价格优惠

只要消费者持有建设银行信用卡，就可以向建设银行提出购车分期申请，审批通过
后就可以办理购车分期业务了。如果不是信用卡持卡客户，也可以在办理购车分期
申请时同时办理信用卡申请。

客户可以在汽车经销商、建设银行网点提出分期和办卡申请。分期申请审批能否通
过、最终能获得多少贷款，主要依据申请人提供的居民身份、固定收入、资产情况
、信用记录等相关证明材料。

消费者在购车时一定要做足功课，提前了解各类车型优惠促销信息，才能获得最大
的价格优惠。

建设银行购车分期业务开办以来，积极与各大汽车厂商合作，为消费者提供优惠手
续费率。在本次年末精品车展上，建设银行山东省分行将为几十款车型提供优惠费
率，其中还有很多实行零手续费率，并在车展现场办理分期业务。
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