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信用卡分期购车免息有水分：车价找齐或强制搭

  

《2016中国汽车消费趋势调查报告》显示，信贷购车近两年发展稳定，比例保持在
40%左右，吸引了近半数的80后及90后。在信贷渠道的选择上，汽车金融公司以4
2%的被选率居于信贷渠道首位。

在传统银行车贷后劲不足的情况下，今年以来，不少银行积极发展信用卡购车分期
业务，通过费率优惠、厂家贴息等多种方式促销，希望能够分食到汽车信贷市场这
块大蛋糕。然而，对于购车人而言，天下并没有免费的午餐，或许只是“午餐”的
收费形式进行了再包装。

信用卡免息有水分

近日，《证券日报》记者以购车者身份走访了北京地区多家汽车品牌的4S店。在某
品牌的4S店，本报记者谈好具体车型的价钱后，向销售人员提出想要信用卡分期付
款。销售人员介绍道：“目前我们品牌与两家国有大行有合作，选择这两家银行的
信用卡分期12期可以享受零手续费。不过，购车人需要重新办理信用卡，并提供6
个月以上的社保缴纳证明以及6个月以上的工资流水;办理信用卡一般3天-4天会得出
审批结果，最快1天至2天即可。”

同时，上述销售人员还介绍称，“目前大多数车型都有信用卡分期贴息活动，客户
选择12期分期不需要承担手续费。选择24期和36期分期，一般需要客户承担的手
续费率为4%和8%，针对车型不同，有不同金额的贴息活动，3000元至8000元不
等。”

值得一提的是，信用卡分期的活动虽然进行得火热，但是实际的花费却不止上述这
些。在本报记者的追问下，这位销售人员表示：“还需要在购车当天缴纳一定的分
期服务费，服务费根据车型不同，一般为1500元到2000元不等。”同时他还告诉
本报记者，如果在周末前来购车，他的权限可以对分期服务费进行减免，但是数量
有限，需要提前打电话跟销售人员预约。

在另一家汽车品牌的4S店，信用卡分期贴息活动也得到多个销售人员推荐，该品牌
合作的银行更多，根据销售人员的介绍，有两家国有大行和两家股份制银行在该4S
店有驻点的工作人员，客户提供工资流水以及社保证明，在申请的第二个工作日即
可出结果。

不过，与上一家4S店相同的是，除了分期期数不同对应的不同手续费率外，购车者
还需要支付3000元的分期服务费，并且首付比例需达到30%以上。这家4S店的销
售人员还介绍，目前选择信用卡分期购车的客户相对较多，因为选择其他贷款方式
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，例如汽车金融，一般都需要首付款在50%甚至60%以上，而信用卡分期的首付款
不会超过车款的30%，甚至存在零首付。

在《证券日报》记者走访调查的多家4S店，除了分期手续费，购车者都需要缴纳不
同金额的服务费，一般为1000元到5000元不等，有部分品牌根据分期总额的不同
收取不同的服务费，一般为分期额度的0.2%。

免息还有别的“坑”

俗话说“买的没有卖的精”，除了分期服务费外，《证券日报》记者了解到，有部
分汽车厂商在为客户提供“免息”的优厚待遇后，往往还会在其他促销政策上做文
章。

在《证券日报》记者走访咨询的一家4S店，大厅展示牌上列出了多项优惠活动，不
过本报记者在向销售人员咨询时才发现“同一款车型只能参加一项优惠政策”。该
品牌的一款热门车型最高分期期数可以为60期，选择分期36期及以下时客户承担的
手续费率均为0%，选择48期和60期也可享受每台8000元的贴息金额，相当划算。

不过，本报记者随后了解到，根据该品牌的夏日促销活动，只要购车者电话预约到
店，均能享受18000元的购车减免。但是如果选择了信用卡分期，减免活动就不能
参加了。

在另一家4S店，销售人员在介绍完信用卡分期的优惠活动后告知：“选择信用卡分
期可以享受三年免息，但是需要在我们店购买三年车险，同时需要由我们办理上牌
等手续。有北京指标最划算，只需要缴纳800元手续费，如果没有北京牌照指标，
需要上外地牌照，花费会更高，但是最高不超过5000元。”

另有部分4S店的销售人员介绍，客户需要承担的手续费率由合作银行规定，分期服
务费我们有权限做减免，但是需要在4S店原价购买汽车装饰。

除了上述猫腻外，目前所有信用卡分期付款形式都比较雷同：一般要求在第一个月
支付全部手续费，后续每月等额支付月供，如果提前还款，已缴纳的手续费服务费
等不予退还，购车者需要慎重考虑，同时货比三家，以免掉入信用卡免息这些“坑
”。
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