
智行理财网
信用卡获客转向线上平台

  

当在线办卡成为信用卡获客的重要渠道，商业银行为增加入口，与互联网公司的合
作也就水到渠成了。

近日，中国工商银行与百度公司合作，在“百度钱包”手机APP内推出工行信用卡
在线办卡服务。具体来看，申请人需要先登录该APP，然后进入“办信用卡”模块
，选择卡片种类，填写好个人基本资料并提交。

“紧接着，申请信息会传输到工行信用卡授信审批部门。如果审批通过，申请人需
要到某一线下网点申领实体卡，完成亲见亲签。”工行牡丹卡中心相关负责人说。

他介绍，此次工行选择了10款信用卡进行合作，包括支持10种外币的环球旅行卡、
航空联名卡、旅游联名卡等，主打“特色牌”。“今后会根据业务需要定期上线、
更新其他卡种供选择。”他说。

实际上，早在与工行合作之前，“百度钱包”就已经集合了浦发银行、中信银行、
民生银行、广发银行等8家股份制商业银行的信用卡办理业务，部分银行还有针对
性地推出了“办卡返现”活动。

此外，不少第三方信用卡管理平台也与商业银行合作开展办卡业务，如51信用卡管
家等。信用卡互联网转型已遍地开花。

商业银行为何纷纷选择与互联网平台合作？业内人士表示，信用卡获客的核心，是
有效触达潜在客户群体。随着年轻客群消费意愿、消费能力的崛起，商业银行对该
客群的重视度大幅提升，第三方互联网平台能够提供相应的客群资源。

中国银行业协会最新统计数据显示，截至2015年末，“80后”持卡用户在总持卡
人中占比高达42.15%，堪称主力，“90后”持卡用户紧随其后，占比为28.04%。

工行相关负责人表示，与百度合作正是瞄准了年轻互联网群体，希望为其提供高效
、便捷的支付、融资服务。

某股份制商业银行信用卡中心负责人说，从实践看，年轻用户更倾向于通过网银、
手机银行申请办卡，第三方互联网平台办卡的本质也是线上办卡，但以其为入口，
可弥补商业银行应用场景、流量的不足。

也就是说，商业银行更看重第三方互联网平台的场景、流量优势，为下一步的信用
卡消费铺路。
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那么，商业银行力推“以消费促融资”又意欲何为呢？多家商业银行负责人表示，
在区域经济和行业走势持续分化的外部环境下，零售业务的“利润稳定器”作用凸
显，其中，信用卡业务属于个人消费贷款，不仅具有批量化、低不良贷款率、存款
沉淀等优势，还可为银行增加手续费等中间收入，优化银行盈利结构。

  申卡有途径。直接来融360平台的信用卡中心便可轻松申卡！还想知道更多关于信
用卡相关信息以及提额申卡的技巧么？赶紧关注微信公众号融360卡达人（微信号
：rong360card）！小编在这里斟茶等君来！
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