
一秒通1MT.CN
任正非笑了！华为两天卖了3000辆车 一辆赚1万！

  

任正非要笑了，手机业务被美国断了之后，开始卖车，华为旗舰店卖车两天订单30
00辆！

华为卖车仅两天就突破3000辆

华为开始卖车后，就传来了利好消息——4月23日，小康股份旗下的新能源汽车品
牌赛力斯4月23日发布消息称：赛力斯华为智选SF5两天订单突破3000辆，赛力斯
还表示，“感谢每一份信任一切只是开始！更多惊喜等待我们去实现！”

两天卖了3000辆车什么概念？

赛力斯品牌是小康股份推出的高端新能源汽车品牌，此前销量不温不火。小康股份
产销月报显示，今年1月、2月和3月，该公司新能源车销量分别为：1275辆、529
辆和2815辆。这意味着，最近两天的订单已经超过今年以来任何一个月的销量了。

据悉，赛力斯华为智选SF5由赛力斯和华为双方联合打造，在上海车展正式上市，
赛力斯华为智选SF5定位“高性能电驱轿跑SUV”，两驱版售价21.68万元；四驱版
售价24.68万元。
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赛力斯华为智选SF5不仅搭载业界领先的增程技术，还率先配备HUAWEI
HiCar全场景智能互联系统及整车立体环绕系统HUAWEI SOUND，将华为丰富的
智能生态贯穿到用户使用场景中，让用户拥有更为卓越的驾乘体验。

值得一提的是，赛力斯华为智选SF5搭载了行业领先的“驼峰”智能增程系统，完
美融合了华为DriveONE三合一电驱动系统，实现无焦虑续航与极致操控兼得的卓
越表现。得益于此，赛力斯华为智选SF5纯电模式下可实现续航180km，满足城市
日常通勤；增程模式下可实现1000+公里续航；而新车拥有的高性能表现，可带来
0-100km/h 4.68秒、0-50km/h 1.99秒的百万级超跑的驾控体验。

公司股价已经连续涨停

赛力斯SF5是华为进军汽车行业后的首次亮相，它的制造商就是小康股份。小康股
份是一家业绩巨亏的车企，但是它的股价自2020年10月以来最低的每股8.47元，
上涨至2021年4月20日的每股38.21元，涨幅超过400%。数据显示，4月19日至24
日，小康股份5个交易日有4个交易日涨停，1个跌停。
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在一众同行中，小康股份的知名度其实并不算很高。今年1月30日，小康股份发布
业绩预亏公告，预计2020年实现归属于上市公司股东的净利润为-17.8亿元至-13.8
亿元。

对于选择该品牌，华为表示，小康股份拥有20多年的整车制造经验，在重庆拥有工
业4.0的智能工厂，还是增程技术的领先者。华为和小康股份结合是优势互补，强强
合作。

据悉，在与赛力斯的合作中，华为并不仅仅定位于渠道商，而是参与汽车的设计与
质量把控。该车型还搭载HUAWEI HiCar，可以将华为的移动应用生态复制到车机
上，支持在手机和车内中控大屏间随时随地切换导航、音乐等应用，上车前手机里
听的歌可以无缝在车上接着播。

在2019年初，小康股份就已与华为举行了全面合作签约仪式，表示将深入推动新能
源汽车领域合作，在工业互联网、ICT基础设施、新能源汽车智能化、网联化等领
域开展全面合作。今年3月份，甚至传出了华为投资10亿美元入股小康的消息。

虽然华为对入股小康的消息予以否认，但双方之间的合作在4月6日迎来了关键点。
据当地政府官网，小康股份与华为终端有限公司在重庆签署赛力斯新能源汽车合作
协议，而这一次的协议敲定在业内看来即为“卖车”做好了充分铺垫。

4月20日，小康股份发布澄清公告称，新闻报道所述为公司拓展赛力斯营销渠道的
方式是与第三方(指华为)的正常生产经营合作，双方通过线上线下渠道联合销售，
已于4月19日上海国际车展发布新车型，并将于4月21日开启预售。
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小康股份称，双方的联合销售不存在强制性的销售保底安排，并按照市场惯例收取
相关费用。新车型上市后的销量由市场情况决定，存在一定不确定性，对公司业绩
影响存在不确定性。

此外，小康股份还提示，新能源汽车市场虽然前景广阔，但新能源汽车行业不断涌
现新的竞争者，且不断推出新的产品，公司面临着行业竞争加剧的风险。

                                    4 / 7



一秒通1MT.CN
任正非笑了！华为两天卖了3000辆车 一辆赚1万！

                                    5 / 7



一秒通1MT.CN
任正非笑了！华为两天卖了3000辆车 一辆赚1万！

余承东谈华为为何卖车

单价高，惟一能弥补手机销量的产品

华为为什么卖车、首次卖车缘何选择牵手小康股份，4月20日，华为在上海举行智
慧出行智选品鉴会，华为常务董事、消费者业务CEO余承东现场揭秘上述问题。

华为消费者业务 CEO 余承东表示，“华为拥有高端体验店 5000 家以上，和宝马
、奔驰、特斯拉、造车新势力不在一个量级。这是我们的巨大优势，覆盖了中国的
每一个重要城市。”

“美国四轮制裁后，华为手机这种高频、刚需、海量的产品业务遇到巨大的困难，
智能电动汽车销量虽然没有手机那么大，但是单价高，能够弥补手机的销量缺失”
余承东说。

根据华为透露的数据，今年将有多款使用了华为智能化部件的旗舰车型上市，并且
今年华为在智能汽车部件业务的研发投资将达到10亿美金，目前研发团队超过500
0人。

截至2020年底，华为消费者业务已在全球建立12家旗舰店、5000多家体验店，接
待用户数超过8000万。赛力斯方面有关负责人表示，入驻华为旗舰店，将是赛力斯
与华为共同布局人-货-场、全域营销新模式的探索，也是全球首次科技品牌和智能
汽车品牌的渠道融合。未来，华为的品牌背书、渠道优势、用户基础，将为赛力斯
带来用户流量新突破。

“赛力斯华为智选SF5入驻华为旗舰店，开创了消费电子行业和新能源汽车行业的
先河。未来，华为不仅可以提供领先的ICT智能汽车解决方案，帮助车企造好车，
还可以通过在消费电子行业积累的高端品牌运作、营销经验及销售网络，帮助车企
卖好车。”华为常务董事、消费者业务CEO余承东参加2021上海车展时说。

华为轮值董事长徐直军也在分析师大会上谈道：“中国每年3000万台车，未来会更
多，即便只做中国市场，每年能从每台车上平均获得1万元的收入也足够了。”

华为智能汽车解决方案BU总裁王军在回应“每辆车上实现1万元的收入”时表示，
这是徐总给我们提的要求，我们发布这么多的部件，只要能卖出去还是有可能的。
因为华为不造车，我们的愿景是把数字世界带入每一辆车。“每辆车”是我们的愿
景，但每辆车不可能全用我们的产品。不过，如果做得好的话，目标还是有可能实
现的。
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华为还与哪些企业有合作？

除了小康股份，华为还与哪些车企有合作呢？ 

日前，北汽新能源旗下高端品牌ARCFOX极狐与华为合作的阿尔法S华为HI版亮相
，推出基础版和高阶版两个版本，预售价分别为38.89万元和42.99万元。这款车实
现了华为ADS高阶自动驾驶全栈解决方案在汽车行业的首次应用，并首次搭载鸿蒙
OS智能互联系统，可实现所有设备协同，目前已经支持多达23个应用生态。 

除了与北汽和赛力斯的合作，4月20日，惠州市德赛西威汽车电子股份有限公司也
与华为终端公司签署全场景智慧出行生态解决方案合作协议，围绕HiCar解决方案
平台级合作、测试能力共建、车载生态联合创新等方面建立深度合作项目。 

东方证券研报表示，华为智能汽车产品定位为开放式平台，未来随着其智能汽车相
关产品渗透率提升，其与之合作的产业链相关公司有望受益。智能驾驶领域，华为
与四维图新、舜宇光学、中国汽研和福晶科技等展开合作。智能座舱领域，华为主
要与华阳集团和中科创达合作。智能网联领域，均胜电子与华为相互配合支持，共
同研发；德赛西威与华为合作带有 HiCar 功能的主机在多个 OEM 项目中应用。智
能电动领域，银轮股份与华为在新能源汽车热管理领域已经形成合作关系，获得量
产订单；伯特利表示已经参与华为 HI 智能汽车解决方案相关合作。整车方面，华
为当前合作的企业包括上汽、广汽、北汽、长安汽车、长城汽车、吉利汽车等。
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