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今天给各位分享重庆pos机办理业务员的知识，其中也会对重庆办理pos机代理进
行解答，如果你对pos机代理的问题还有疑问，别忘了搜索本站其他内容！
销售员的底薪都不会太高！看你在什么地方销售啊！ 深圳这里底薪两千五左右吧！
提成的话，每个公司的提成点都会有所不同吧！提成的话有的是按利润的提成点算
，有的是按金额的提成点。按利润提成点就会高一些。实际上，不论做任何一行，
只要是干推广销售的，一切都是根据自己的能力来决定收入的多少，如果你的能力
越强，产品卖出去得越多，那么自然赚得也就越多；但是如果你的能力比较差，经
验也不足，而且做事也懒散，不愿意去开发客户的话，当然产品就难以卖出去，从
而赚得少也是自然的。
不过下面小编还是要从几个方面来讲一件做pos机业务员的主要收入来源。 1、分
润收入。这是POS机代理商的大头收入和主要收入。即客户刷卡就能赚钱。只要客
户办理了你的机器后，每在你的刷卡机上刷卡消费一笔，那么就能赚得一笔分润收
入。目前分润政策是在万8-万12左右。 举例说明：假如给你的是万12的分润政策
，那么就是客户刷一万，你就能赚12元，每刷一笔，你就能赚一笔，这是是永无止
境的，除非客户不再用你的机器。 2、返现收入。这主要是第三方支付公司为了激
励代理商们能够多多推广机器而设定的政策。即每激活一台机器，那么就能赚一笔
返现。当客户申办了你的机器后，并不是直接就可以刷卡消费了，必须要进行注册
认证激活之后，才能正式的刷卡消费。而这以激活过程，也能成为代理商赚钱的一
个方式。 3、机具差价。即代理商进货价与售卖价的差。举例说明：假设代理商拿
货是88元一台，但是以100元一台卖出去，那么就能赚得12元。这也是代理商的一
种收入来源。 以上几种就是POS机代理商主要的盈利收入来源，大家想要知道成为
pos机业务员一个月收入有多少？主要得看自己能铺多大的量，当然你推广出去的
机器越多，赚得钱就会跟多。所以，想要多赚钱，那么根本的解决办法就是多多买
产品。 POS机销售员工资地区不同待遇不同重庆pos机办理业务员，一般薪酬为25
00元一个月左右重庆pos机办理业务员；卖一只重庆pos机办理业务员的提成大约
在50—100元左右，在出售POS机重庆pos机办理业务员的时候，要充分介绍POS
机的好处，才能使客户产生想买的欲望，POS机好处如下： 1、适用于大、中型超
市、连锁店、大卖场、大、中型饭店及一切高水平管理的零售企业。
2、具有IC卡功能，可使用会员卡和内部发行IC卡及有价证券。 3、可说话客显。
4、可外接扫描枪、打印机等多种外设。
5、具有前、后台进、销、存配送等大型连锁超市管理功能。
6、餐饮型具有餐饮服务功能，可外接多台厨房打印机、手持点菜机等各种外设。
7、可实现无人看管与PC机远程通讯，下载资料。
8、具有以太网通讯功能，通过ADSL宽带构成总、分店网络即时管理系统。 前期比
较辛苦，正规的POS销售一般要去扫街，或者利用一些现有的行业资源，坚持下来
，有了一定规模的商户群后就轻松多了，只要你的机器好用、稳定，客情维护的不
错，商户会不断帮你主动介绍的。 业务员的收入主要有三块： 1、卖机具的差价
2、底薪 3、后期手续费的分润提成，这块很可观，比如钱宝收单的业务员提成比
例就达到收单毛利的30%，而且永不中断。
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刚进入银行系统都是试用期，3-6个月后转正。 首先，POS机业务员是比较辛苦的
，业务要在各个商户之间跑，哪里装POs机哪里就得有你的身影。但报酬也是比较
多的，各地都不一样，如果说前期你没有银行的工作经验不妨做这个，先赚钱再说
。POS机装机后，每个月客户的刷卡量是算你的业绩的，业绩越高转正越快。 其次
，当你的商户量达到一定的量之后，你就不用那么辛苦了，这个时候你也就转正了
，和领导关系好的，可以提升职务了，一般就是让你负责POS机总体业务，或负责
商户部。因为你接触的商户最多。这是最好的职位，也是做POS机能提升到的一个
职位。 负责整个地区或全市的商户算非常大的职位，也是银行盈利的大部门，表现
再好点，行长就是你的了。
以上为朋友亲身经历，现任副行长级别，主管全市商户（含公司和个体）。
重庆pos机办理业务员我们重庆pos机办理业务员的POS机销售代表底薪4000 重庆
pos机办理业务员的介绍就分享到这里吧，感谢你花时间阅读本站内容，别忘了分
享给您的好朋友阅读喔。
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