
智行理财网
2021年运营商类高端信用卡终极大盘点，了解一下

  

你不能拒绝巧克力，就像你不能拒绝信用卡

今年，信用卡和你认识的大不一样。

国内信用卡市场历经变动各家信用卡权益大幅度 缩水，信用卡跨界趋势越来越明显
。当各家银行全力角逐于商旅航空、娱乐类市场，有一类却被信用卡界遗忘运营商
类信用卡。根据最新数据，中国移动电话用户已达14.4亿,，移动通信类收入占电信
总收入中的70%以上，话费、流量早已成为日常一笔不可忽视的开销！

怎样优雅又不失礼貌地省钱？下面，卡姐综合权益和活动等各方面，对5家银行运
营商类信用卡产品进行排行分析，供大家参考。

一、 广发移动联名信用卡

强烈推荐：★★★★★（白金卡没有免年费）

卡片级别：白金卡、金卡

发行范围：广东省

通讯权益：

1、 月月刷卡送话费，全年高达720元。.每月在发现精彩APP专区报名，且当月计
积分消费达3笔199元，次月金卡赠送15元话费；白金卡赠送60元话费。免年费的
金卡一年能得到180元话费，白金卡能达到720元。

2、 新客户首卡三个月，按消费额6%赠送话费，最高200元

3、 刷卡赠全年视频会员：与赠话费同享，每月再多刷一笔199元，赠视频会员，
不限名额。

卡权益：

1. 白金卡客户免费配备龙腾卡；不限次免费享广发冠名机场、高铁贵宾室礼遇。

2、贵宾服务热线、免收IC卡工本费
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总评：权益力度最大的通讯类联名卡，号称臻享白金PLUS。白金卡920元话费+视
频会员+龙腾更适合稍高端的用户，800年费在刚性权益已经能稳稳回本的情况下
；金卡年送380元话费+视频会员。可惜，这张卡目前只接受广发大本营广东省内
申请。

二、中银长城中国移动信用卡

值得持有：★★★★☆

卡片级别：白金卡、金卡（动感地带+全球通）

发行范围：全国

通讯权益：

1、移动俱乐部会员

2、白金卡一年能省600话费，金卡也能省360元话费。权益每月有名额限制

4、白金卡或金卡（全球通）的新客户两个月内首刷199元，即可获赠境内1G移动
流量包，限量1万名。

卡权益：

1、白金卡境内消费可获1.5倍积分，境外消费可获2倍积分。

2、白金卡专享分期轻松购、现金分期8折；金卡9折优惠。

总评：话费券才是权益的主要部分，中行积分和分期费率都没啥优势。某些地区白
金卡会要求和移动星级挂钩，4星级以上才比较有下卡把握。中行和移动在2016年
达成了战略合作关系，2017年国庆前后，重磅发行了联名卡，权益和活动的力度都
不错。

三、中信天翼联名卡

评级：★★★☆
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评级：★★★☆

卡片级别：金卡

发行范围：全国

通讯权益：

1. 流量充值88折：使用联名卡在翼支付APP线上购买流量享88折优惠，全年最高享
受优惠金额180元/卡。

卡权益：

1.客户甜橙白条额度可提高10%。

2.航班延误4小时最高获陪1000元

总评：中信天翼联名卡可以累积翼支付金，但是只相当于1/1200返现；其甜橙白条
类似京东白条、蚂蚁花呗，专属额度不错。简而言之，权益力度还行，适合翼支付
大额刚需客户。

四、中信银行--联通信用卡

评级：★★★

卡片级别：金卡、白金卡

发行范围：全国

通讯权益：

1.每自然月计积分消费满1999，白金卡可获赠2GB联通流量，金卡获得1.5GB流量
，每月2000份

卡权益：

1、新户办理60天内，白金卡客户消费6笔99元，金卡客户消费3笔99元，且有任意
一笔网络消费，白金卡客户可兑换飞利浦剃须刀，金卡客户可兑换小米双肩包。
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2、 网络交易计一倍积分，每月最高1万分

总评：中信的联通白金卡是480元年费的精英白金和2000元年费的尊贵白金卡，有
权益但略微有点鸡肋，每月消费1999送的流量，门槛不低，这个消费额，足够广发
移动白金卡拿到两个月的60元话费+视频会员了。

五、广州移动白金卡、金卡、南京移动白金卡、金卡

评级：★ ★☆

发行范围：南京、广州

通讯权益：

1、每天首笔移动支付100%中奖

卡权益：

1、移动支付计积分，每消费1元即可累计1积分。积分可前往积分商城兑换好礼。

2、尊享众多白金权益

总评：卡板比较好看，主要权益是积分兑换移动流量，目前好像已经开放给了所有
卡片。
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