
智行理财网
【深度攻略】标准白金卡买单力达标免年费的深入探讨

  感谢飞客茶馆提供交流的平台，感谢飞友们的热情讨论，也感谢交行信用卡中心
的运营策划推出如此不得人心的方案、给予我们探讨交流的话题。

23号早上发表的《【初级攻略】标准白金卡买单力达标免年费》，主要分析了此次
买单力达标的基本条件；
23号晚上更新的《【进阶攻略】标准白金卡买单力达标免年费之操作教程》，根据
个人情况，提供了一个买单力达标的参考方案；
此篇作为系列帖的最后一篇，主要解答买单力规则中的达标技巧和灰色问题，同时
解答一下前两篇帖子中集中问到的问题。因为规则的最终解释权在交行，字面意思
的理解难免有个体差异，预计此篇会引起一些争议，甚至部分内容可能会被河蟹，
希望大家理性探讨、都有收获！

一、“商城消费”达标的商品选择
通常情况下，银行商城的商品价格，是不如专业电商平台优惠的，甚至存在一些低
质高价的特供产品，因此“商城消费”达标只以最低价格达标为目的，但是交行商
城的商品无法直接按价格由低到高地排序，怎么选择最便宜的商品呢？可以按以下
方法进行排序：
1.进入“首页”的“分期商城”；
2.进入“家居百货”-“烹饪锅具”类目（其它任意类目都可以）；
3.点击“筛选”，“重置”筛选条件并“确定”，目前共有1.4万件商品；
4.按价格由低到高排序；

大家可以按需选择，商品价格目前都是包邮的。

二、微信公众号已绑定但无法获取买单力的问题
很多飞友在2018年以前就已经绑定了买单吧微信公众号，导致2019年在计算买单
力时没有达标，只有“查看详情”的按钮。
按以下流程可以解决：
1.进入“交通银行信用卡|买单吧”微信公众号；
2.文字输入“解除绑定”；
3.按提示输入卡号和查询密码，解除绑定；
4.再次文字输入“解除绑定”；
5.按提示重新绑定。
绑定微信的买单力是实时给的，但是暂时不确定是否每个月都需要重新绑定，可以
请肉测过的飞友们解答一下。

三、积分兑换保险是否能获得买单力的问题
感谢@nbzhangyanwei的肉测，在买单吧APP中用积分兑换保险可以获取“购买
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保险”的买单力。具体操作如下：
1.进入“生活”-“保险”-“积分专区”；

2.选择任意保险，点击“立即兑换”，按提示操作即可。
按规则来讲，5积分兑换保险，可以同时完成“积分兑换”和“购买保险”两项任
务，飞友们可以自行测试一下。

四、境内外币消费的途径
买单力“境外交易”的规则解释为：当月成功完成1笔境外消费，线上线下不限（
包括港、澳、台地区）。由于线上交易无法判断交易地点，因此只要是以外币入账
，很多银行就判断为线上境外交易。
目前境内外币消费的途径主要有以下途径：
1.滴滴、携程、booking等商旅平台的国际版，消费时选择外币结算；
2.亚马逊等海外电商平台，选择以外币充值或消费；
3.国外慈善机构（比如联合国世界粮食计划署、香港马会等）捐赠。

五、消费后退货/分期后取消的买单力计算问题
首先看关于消费后退货、分期后取消的买单力计算规则：
当发生退货，退货款项入账后2天内更新退货当月买单力，如退货款项入账时间超
过次月3日，则扣除次月买单力。
发生取消分期时，在取消当月按分期金额全额扣减对应的买单力分值。
聪慧如你，肯定想到了这个条款的漏洞：假如我在2月25日消费30000元，2月27
日入账，则2月份可以获得6000点买单力；然后在3月3日退货，3月5日退货款入账
，按规则是扣减3月份6000点买单力。由于买单力每年只需要达标6个月即可，虽
然总体上年度买单力并没有增加，但是通过这种特别操作，把次月的消费买单力集
中到了本月。极端情况就是：在1、3、5、7、9、11六个月的月末购物30000元，
当月获得6000点买单力；在2、4、6、8、10、12六个月的月初退货30000元，当
月扣减6000点买单力。分期后取消的买单力计算规则与此类似。
当然，此处只是进行关于消费后退货/分期后取消的买单力计算规则的解读，以便飞
友们了解在真正退货时/取消分期时如何影响买单力，绝不鼓励飞友们尝试“退货大
法”！
恶意利用规则是有可能被取消活动资格的：买单力细则中有条款如下“……或符合
本活动条件的交易最终被撤销或退货的……交通银行保留对相关交易进行调查核实
、拒绝该等持卡人参加本活动、取消其获赠任何奖励及在无法退还奖励时在持卡人
账户中记入相关奖励的现金价值的权利。”
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