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6月开始，杭州P2P频繁暴雷，从网贷天眼的数据粗略估计，杭州已有近百家P2P平
台出现问题，众多投资人申诉无门，这里面，又牵扯出另一条灰色产业链信用卡套
现。

通过多张信用卡持续套现，然后将套出的钱转投P2P，买短期高额收益的项目，多
少都能赚一点。这不仅是套现投资者的设想，也是P2P平台的宣传材料，够范钱包
等P2P平台直接推出信用卡套现模式，帮助投资人无成本理财。

P2P平台出现问题，再次扯出信用卡套现这个屡禁不止的灰色产业。

另类低息贷款

用信用卡的人，基本是不会用信用卡取现的。

取现是信用卡自带的功能，但利息比较高。通常信用卡取现按日计息，日息万分之
五（0.05%），换算成月息、年息分别为1.5%、18%，要收取一定的手续费，并有
额度的限制。

但套现就不一样了。套现一般要借助收单机构的POS机或第三方支付平台刷信用卡
进行消费，再通过转账收款，目前套现手续费市面价一般是套现金额的0.6%左右。
也就是说，套现1万元，需要60元手续费，若按一个月套现一次计算，套现年息约
为7.2%。

套现的目的很简单，和取现相比，套现可以享受信用卡提供的免息期，如果套现日
期选择得当，最长可获得长达56天的免息期，用极低的成本去获得一大笔资金。

在网络上，信用卡套现相关的信息几乎随处可见，网上的卡神会热心告诉你如何养
卡。

按流传最多的养卡概念看，养卡主要由每天的日常刷卡+合适的POS机组成，25+3
+2是通用提额公式，这个是公式的意思就是每个月要有25笔小额民生类别的消费
，其中的3笔餐饮娱乐类别的中额消费，以及2笔大额百用电器珠宝4s车店类别消费
。总之养卡就是模拟高端人士的真实消费，获取积分的同时向银行秀实力，从而提
升信用卡额度。

养卡到后期，利用多张信用卡不同的结账日来扩大自己的还款时间，实现以卡养卡
，循环套现，理论上可以无限循环低息贷款，并且享受高端人士的信用卡福利。当
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然也可以信用额度一次套出来使用，一些信用卡的最高额度可以达到10万元，可供
小企业主缓解现金流，或者投资盈利。

虎嗅伯通曾在《对韭当割，人生几何》中提到水库论坛欧成效的三大核心科技：信
用卡套现、假流水骗贷、代持术屯房。当年很多炒房者的第一桶金，就是靠信用卡
套现获取。

利益链条助长黑色产业

正常消费养卡，效率较低，想快速养卡提额，就需要一台POS机。

在圈内，商户收款用的POS机被称为大鸡，原则上是需要营业执照才可以办理，与
之对应的还有小鸡，指手机刷卡器，也成手刷，将一个刷卡头安在手机上，就可以
把信用卡的钱刷出来，但费率和商户不如大鸡稳定。

而POS机也有一清和二清的区别，二清即两次结算，比银联或支付公司直接结算多
了一道程序，极易引发信息泄露和资金挪用，国家已经大力整治二清模式，现在玩
卡者买鸡都只认银联结算。

想刷POS机，有几种办法：找相熟的商家、找拥有大量POS机的职业养卡人、自己
花钱办理，这三种方法都有风险和成本，例如找职业养卡人需要按比例抽点，玩卡
者往往通过代理渠道拿到POS机。
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找到这些代理并不太难。他们不仅潜伏在各个论坛中，如果百度POS机 购买的话，
第三条和第四条，都是POS机售卖广告，宣称可个人办理，免费送机，而这还不是
虚假宣传。

我们先回到套现上。POS机套现实质上是一种欺骗银行的行为，犯罪嫌疑人擅自将
信用卡的消费信贷功能改变。但实际上，我们能从百度，从各种论坛，从知乎上看
到养卡套现POS机的各种消息，有关部门丝毫没有封禁的意思。

无论是套现还是养卡，都是持卡人凭借信用卡额度向银行借钱透支信用卡，但最后
都要还钱给银行，并为套现支付一定费率。

如果一台POS机的费率是0.6%，那这0.6%的手续费是由发卡行、银联和收单机构
三方分成，发卡行占0.45%，银联收0.0325%，即便是违法套现，整个支付链条上
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的三方，都能拿到自己的一份利益。

或许这能解释收单机构的POS机流出并且免费送，银行睁一只眼闭一只眼的原因。
如果查找相关新闻，能发现吃官司的较多是哪些靠大量POS机赚抽点捞金的职业养
卡人。

而市面上的POS机品牌众多，主要有拉卡拉、卡友、乐刷、瑞银信、随行付、点刷
、盒子、速刷等等。代理免费送POS机，只要有人刷卡，收单机构就能获得分成。

谁在套现

在国内，信用卡套现是违法的事情，谁在铤而走险玩卡套现呢？

套现类似小额贷款，与现金贷性质是一样的，不过如果从人群来看二者并不相同，
因为现金贷捡的，都是银行完全看不上的客群。

信用卡有一定的办理门槛，从征信上，银行就将消费金融的头部用户筛选了出来。
虎嗅文章《谁在收割现金贷果实？》写道，银行的低利率是其他任何创业公司无法
比拟的，90%的用户，会先选择银行的信用卡，考虑其他金融公司的贷款产品。

信用卡套现人群，有一部分是没工作，靠贷款拆东墙补西墙，越陷越深、信用崩坏
的群体，但也有相当一部分属于中产阶级，这些人有车有房，养卡套现，也去现金
贷平台撸口子或者买分期商品。区别在于，后者以羊毛党居多，而且有更大概率靠
自己爬上岸。例如某帖主负债三十万，但月薪八千，只要有卡有征信有大鸡，操作
得当，就能靠月薪撑上岸。

很多套现者都不认为自己在做违法的事情，他们觉得自己有借有还，而且在套现过
程中，也在不断地给银行送钱。甚至卡神都会教育新人，0.6%的套现费率不能再低
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，想安全玩卡，也要让银行有钱赚。

如果深究信用卡套现产生的原因，征信体系的不完善肯定是其中之一。国内对征信
的采集还是比较单一，存在信息孤岛，而且失信的惩罚也不够完善。而中国之所以
不允许套现，应该与信用额度的超发有关，持卡人如果无节制的套现，可能引发还
款逾期，如果量大就会给银行带来大量坏账。

做不完的理财梦

信用卡套现需要POS机，也算有一些门槛，不过移动支付间接助长了信用卡套现的
现象。移动支付普及之后，出现了很多无卡第三方支付平台以及电商交易平台，使
用的是二清模式，也没有支付牌照，但变相从事金融业务，成为信用卡套现的温床
。

例如曾盛极一时微店套现。微店的开店门槛低，而且没有手续费，只要个人注册开
店，就能通过微信收款功能轻松套现，直到现在，网上还存有微店信用卡套现的教
程。

从去年3月起，多家电商服务平台在此前半年间陆续接受了央行的约谈调研和窗口
指导，6月14日起，微信支付悄悄封杀了微店的支付端口，此后，微店开始对商家
收取1%的交易费用。

现在电商渠道套现基本都要1%手续费，要比0.6%多不少，所以选择微店、闲鱼、
淘宝等电商平台套现的人变少，但不是没有，例如走闲鱼当面交易，刷闲鱼代拍、
代订，淘宝刷单。此外电商平台的消费贷款服务业成为套现者的目标，例如蚂蚁花
呗、借呗和京东白条等。
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朋友圈中的微店套现者

现在网上出现几种新的套现平台，但灰色产业的创新往往是换汤不换药。

第一种，代理线上创业。这种就是将线下的POS机代理模式转移到线上获客，例如
一个名叫阿里村菇的平台，以农产品销售做皮，实际上在做手刷生意。
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阿里村菇温馨的防诈骗提醒

第二种，多级分销。在POS机销售中加入层级代理分销模式，号称总部直接发分润
，可以无限发展下级代理，无限裂变！这种玩法常见于微商，靠封闭的环境来销售
高费率POS机。

第三种，预借现金服务平台。无需POS机，只要在微信公众号进入相关网页，实名
绑卡之后，就能立刻套现。由于没有注册，不知道费率多少，但该平台号称可以低
费率无卡取现。
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以上，就是套现的新套路。套现是违法的，如果为了信用卡积分未免得不偿失，如
果是为了别作他用，最终往往是欠款失信，深陷债务泥沼。

21世纪经济报道曾报道，据行业保守测算，2017年全行业年度套现规模超万亿元
，其规模已经与鼎盛时期的现金贷市场规模相当。而由于套现，银行低成本消费信
贷资金出现用途失控，流入现金贷、房产、投资领域等。

而为了暴富，不少人选择在规则边缘游走，P2P平台推出低于50天的项目，吸引投
资者通过套现借鸡生蛋。杭州P2P暴雷之后，有投资人表示撸手续费，结果把本金
给撸没了。为了不逾期失信，他又要去一些信用卡分期还款平台借钱。

代办、代还、养卡、套现、垫还......你以为自己在薅羊毛，觉得自己是在理财，实
际上也在被别人割韭菜。
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