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如果你还陶醉于宝宝货基军团“10倍于存款利率”的收益，惊讶于P2P平台“30倍
于存款利率”的推介，那么你真的已经OUT了。最闷声发大财的显然并不是这些头
顶互联网金融光环的产品，而是银行最接地气的信用卡分期。

据记者测算，这项号称“免息仅收手续费”的服务，真实费率标准可达年化16%以
上，如果也时髦地与活期存款利率对比，则可以得到令人咂舌的逾45倍的计算结果
。

银行力推分期赚厚利

对于信用卡分期付款，多数信用卡用户并不陌生。过去，信用卡分期付款主要包括
账单分期和单笔消费分期，银行通常按照所分期数的不同，收取不同的手续费。无
论是账单分期，还是单笔消费分期，其前提都是先产生消费行为，然后客户再对产
生的信用贷款进行分期偿还的设定。

记者以及身边的亲友都曾多次接到银行关于账单分期的推介，在节假日等消费的高
峰时段，这种推介的频次也往往会有所增加。

此后，先贷款后消费的现金分期业务，赚取了更多的眼球。“现金分期可以先取现
再消费，确实很方便”，在某金融机构就业刚刚一年多的小王对记者表示，“身边
的朋友办理信用卡账单或现金分期的还是比较多的，毕竟大家刚刚参加工作，月收
入虽然不算低，但是几乎没什么积蓄，因此希望把还款的节奏放慢”。

事实上，目前多数大中型银行已推出了信用卡现金分期业务，其最大特点是无需任
何抵押和担保，客户申请获批后，资金最快“即刻到账”，而这项服务贷款金额，
最高可以数倍于客户原本的日常透支额度。举例来说，如果一名信用卡客户原本的
授信是2万元，那么他最高可以申请“6万元（专享额度）+2万元（原有额度）”
的信用卡授信。

“银行的人告诉我，如果我要申请信用卡现金分期，我的贷款额度可以秒提至5万
元”，小王对记者表示，此前其信用卡授信额度上限仅为约3万元，而5万元也正好
是小王信用卡发卡行设定的现金分期业务的最高贷款额度。

当然，所谓的“自由消费”并不是绝对的。多数银行都明确表示，信用卡现金分期
业务的资金用途，必须在银行规定的范围内，不得用于投资（包括但不限于购房、
股票、期货及其他股本权益性投资）、金融机构的商品和服务、购买彩票、医院、
诉讼等，仅限用于消费（包括但不限于装修、家电、婚庆、购车、助学、旅游、医
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疗等）。

也有银行在格式合同中直接约定，“如持卡人未能在规定时间提交，或提交的材料
无法证明现金分期资金用于约定用途的，则构成持卡人违约，我们有权提前终止现
金分期，并要求持卡人一次性清偿分期余额”。

真实费率超过16%

在商业银行官网的信用卡频道，“分期”与“理财”经常被放在一起，这种分类似
乎希望彰显上述两类行为的共性。但分期业务恐怕并不像理财业务那样令消费者“
得实惠”，相反，对于银行来说，这几乎是最接近于“暴利”的业务。

以一笔总额为12000元的信用卡现金分期业务为例，根据分期的时限不同，银行收
取费率不等的手续费。某股份制银行信用卡中心客服人员对记者表示，“如果是选
择按照12个月以上进行分期，手续费按每月0.75%收取；如果仅分3期，手续费按
照每个月0.95%来收取”。据此计算，12个月分期的手续费合计支出为12000×0.7
5%× 12=1080元；3个月分期的手续费合计为12000×0.95%×3=342元。表面上
来看，上述收费标准年化费率在 9% ~
11.4%，但实际上，银行的收益率远不止于此。

按照银行官网资料的说法，用户分期付款的手续费，是按照用户分期总金额乘以一
定的费率系数来计算，并不是按照每月剩余的贷款额度来计算。

还以上述贷款12000元为例，显然持卡人并不是一直使用着12000元的贷款额度，
而是逐月递减，以12个月和3个月的资金占用均值来考量，每月的递减速度分别为1
000元和4000元。按此计算，月均的资金占用约为6500元和8000元。如果按照考
虑每一期递减因素的测算方法，12期分期付款实际的手续费费率为1080/6500，结
果为16.6%，而3期分期付款的年化手续费费率还要更高一些，达到17.1%。

虽然不同银行的手续费率标准不尽一致，但是大体上相差不大。此外，信用卡账单
分期的手续费虽然通常略低于现金分期业务，但是同一家银行差距最多也就2个百
分点。

仅仅是单从费率来看，现金分期业务的“暴利”程度已经超越了相当多的P2P平台
。事实上，从2014年11月份降息起算，央行已经6次降低存贷款基准利率，目前活
期存款利率为0.35%，而一年期存款基准利率也仅为1.5%。银行的手续费标准已经
逾45倍于活期存款利率，10倍于一年期存款基准利率，甚至接近4倍于一年期贷款
基准利率。
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“信用卡账单分期和现金分期收取的费用，确实一直没有降低，只是不定期有一些
优惠，但这些是属于手续费，不是贷款利率。”某商业银行信用卡中心客服人员对
记者解释称。

如果按照风险定价的理念进行评估，分期业务较高的手续费率更显不合理。就资产
质量而言，信用卡分期业务的整体质量还是比较高的，因为其贷款客户，实际上是
从银行现有的普通的信用卡客户中筛选出来的，银行掌握的风控数据比较详实，只
要在操作流程中严守规范，不良贷款率自然比较可控。

提前还款手续费照收

对于已经办理了信用卡分期且正在还款的客户来说，即使“飞来横财”有能力提前
还款，也不一定逃得掉高额的手续费。

某股份制银行官网有关信用卡账单分期信息显示，“如您申请提前终止账单分期，
经我行核准后，您必须一次性支付剩余的分期余额及手续费（已入账的本金及手续
费不退还）”。

事实上，并非只有这一家银行对于提前终止的账单分期收取全部的手续费。记者了
解到，包括一些国有大行在内的多家银行，也采取了这种“可以提前还款，但是手
续费照收”的计费模式。

法律界人士指出，信用卡分期业务的内核还是银行借出资金，客户以信用方式取得
资金，且资金用途受到银行监管，到期后（或按约定期限和方式）由客户偿还本息
（即本金和手续费），与贷款形似神也似，“免息仅收手续费”的说法，也有偷换
概念的嫌疑。此外，虽然部分银行通过协议约定的方式，强调了“可以提前还款，
但是手续费照收”，但是这种约定显失公平，涉嫌霸王条款，且不论以何种名目收
费，银行近一年半时间以来资金成本的下降有目共睹，即使是手续费也有下调空间
，目前的“强势要价”与银行的独特市场地位有关。
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