
智行理财网
办卡为了薅羊毛？银行不会告诉你的信用卡3大好

  

针对为什么办卡这个问题，小鱼儿询问了身边的几位同事第一次申请信用卡的用途
，同事们的回答是分期买苹果6S、汽车加油打折、超市购物满减、攒积分兑换商品.
.....相信大多数卡友们办卡的需求都和小鱼儿的同事一样，小鱼儿初次办卡的时候也
是怀揣着薅羊毛、攒积分的心理申卡的，毕竟平时还房贷、车贷给了银行太多的利
息，不薅点羊毛怎能甘心！

但是信用卡是银行发行的一种非现金交易的支付方式，属于信贷服务的一种，所以
信用卡的使用和利害都直接影响到持卡人的信用和就借贷消费。现在市场上提供借
贷服务的产品有很多，除了银行的信用卡、贷款外，大家最常用的莫过于支付宝、
微信的花呗、借呗、微粒贷等在线信贷产品。

信用卡和花呗有哪些相同的好处呢？

1、安全、便捷

使用信用卡或花呗、微信支付出门不用带现金，相信很多朋友都和小鱼儿一样出门
只带手机，而且现金丢了很难找回来，但信用卡丢了可以第一时间联系银行办理挂
失，防止财产损失；而且VISA等国际通用的信用卡，在国外也可以直接支付，不用
再兑换外币，这点微信和支付宝都很难做到。

小鱼儿也见过一部分父母给读书的孩子办理一张指定额度的附属卡，而不是直接打
款到孩子的储蓄卡中，这样不仅能清楚的掌握孩子的支出分配情况，也能通过孩子
的消费攒积分。

2、提前预支工资

很多人都还记得中学课本上中国老太太和美国老太太买房的故事，中国人贷款买房
是借鉴国外的支付模式，而信用卡和花呗也是如此。卡友们当下所产生的消费由银
行买单，而消费者在还款日期前还款即可。

还有一部分卡友会利用信用卡套现，从某种角度看是缓解了消费者的经济压力，但
只是暂时的，等到还款日期到来时却哭了。因此小鱼儿建议，如果忘记带现金，偶
尔利用信用卡提现1000-2000块还是很方便的，但卡友们应坚决抵制大额套现！

3、薅羊毛、兑换服务

信用卡和花呗都能通过消费攒积分，尤其是逢年过节的时候，银行推出的活动是薅

                                    1 / 3



智行理财网
办卡为了薅羊毛？银行不会告诉你的信用卡3大好

羊毛的最佳时期；而花呗、借呗等信贷服务，虽然积分获得比较少，但马云大大财
大气粗，每天不消费也能领取几毛或几块钱。

信用卡是银行推出的信贷支付工具，而不是民营的金融机构，因此信用卡相比花呗
、微信等支付方式还有很多不同的利好，而用好这些利好将能很大的改善你的经济
水平和信用情况。

1、提高征信

一般人日常生活是接触不到征信的，但当有房贷、车贷、大额贷等借贷需求时，征
信信用度的作用就体现出来了：如果是信用卡使用行为良好、额度高的卡友申请贷
款，银行不仅审批容易而且额度会比征信空白的人高出很多，这就是信用卡的最大
益处，可以提高持卡人的征信信用度。

此前只有银行的业务才会被纳入征信，但近日，央行联合各大银行、金融机构成立
了信联组织，将全国上千征信机构进行综合整理、一视同仁的纳入征信体系，其中
就包括支付宝的借呗、花呗以及微信支付。

2、分期贷款

信用卡分期贷款和账单分期是不一样的，一般银行比较推崇账单分期（即每月刷卡
分期还款），因为两种分期的手续费是一样的，但账单分期一般还款额度较低，对
银行来说是稳赚不赔的业务。而分期贷款属于贷款的一种，类似银行的小额贷款，
但短期还款的手续费又比小额贷款的利息更低（小额贷款的年利率一般为15%左右
，而信用卡分期贷款的年利率一般为10%左右），所以银行一般不会主动推荐卡友
们使用分期贷款。

信用卡分期贷款的额度一般较低，如建行的额度为2W-20W，一般车贷或三四线城
市的房贷可以考虑信用卡分期贷款，分期时间一般不要超过一年，不然手续费就过
高了，而且不要提前还款。

3、理财

信用卡的理财并不是说把信用卡里的钱套现出来购买理财产品，如果这样的话小鱼
儿保准你赔的倾家荡产。信用卡的理财指的是对信用卡分期付款、分期贷款等方式
的综合使用，如购买一台12000的笔记本电脑，采用现金支付、刷信用卡、信用卡
分期3种方式的理财收益：
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这里我们把使用信用卡支付的钱放到余额宝里，可以看到现金支付没有任何收益，
刷信用卡可以赚取第一个月的收益约36元，而使用刷卡分期付款每月都能赚取收益
，逐月递减，累计为234元。

最后，信用卡是一把双刃剑，对于刚接触信用卡的小白，小鱼儿建议还是规规矩矩
的刷卡即可，先摸清银行的套路和规则，再跟着老司机一起大力薅银行的羊毛，并
尝试理财、分期贷款等信贷服务。
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