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成为卡奴还是卡神，来看看别人的案例！

  

信用卡办卡前期的准备、资料、注意事项、银行和卡种的选择以及后期的使用和提
额。稻米君没有写很具体的操作步骤，那些内容会留到这个系列之外的文章呈现给
大家。

今天主要分享几个发生在稻米君身边的真实案例，来探讨一下怎样使用信用卡的资
金。

案例一，对于主人公简称为A君，A君比稻米君年龄上大了很多，出身农村，家庭条
件不太好，早年大学毕业之后就进入机关单位工作，因为工作能力还算出众，在小
县城做了一个不大不小的领导，但是没有实权，平日里就比较闲，工资水平就不说
了，大家都知道的。人到中年，家庭压力是最大的时候，上有老下有小，房子要换
，车子要买，吃饭穿衣等压力接踵而至。

后来，A君办理了一张五万元的信用卡，心思开始活泛起来，拉着老婆也办了一张
，然后换银行又办，最后筹集了大概三十万不到的资金，来到所属的市里，正好市
里嚷嚷好几年的棚改进入了谈判阶段，整个城市的房价是一天一个价，A君首付买
下了一套百平左右的房子，然后每个月吃土、借金融普惠、以卡还卡、收房租的方
法坚持了不足两年，终于坚持不住了，再往下就要逾期了，按照稻米君的方法，稻
米君觉得可以坚持到天荒地老，日子还能越来越红火。

在今年初，棚改计划还没有落到实处的时候，A君把房子卖了，赚了大概45万，留
下一部分资金，剩余的都投入到另外一套新房子里面了，这套新房也不往外出租，
平日里给上中学的孩子居住。稻米君要说明一点，现在严禁信用卡资金进入房地产
，一旦被核实，会被要求立即归还资金。

案例二，这个案例就有点意思了，是个离异女人，至于怎么离婚的，咱们不好打探
别人的隐私，不过这个女人很有魄力。下面简称为H女，

刚离婚的时候，H女士那叫个一穷二白，三十多的年纪，目测体重比稻米君这个胖
子还要重，进入一个店面当学徒，后来出师开始有收入，在工作几年之后积攒了大
概五万块钱，开店的话还远远不够。

一天，去银行存工资的时候被客户经理拉着说可以办一张信用卡，H女刚开始接触
陌生的事物天生的抗拒排斥，也许是这个客户经理迫于业绩的压力，死缠烂打之下
，终于办下来了一张信用卡，额度是两万，银行对于女士办卡，条件一向是比较优
厚的。慢慢的，H女开始使用这张卡片，用了一年多，开始帮店里进货和帮客户垫
付款，主要是为了赚取信用卡积分，还有就是博取老板和顾客的好感。后来卡额度
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涨到四万，存款也到近七八万了，H女又去办了新的信用卡，总授信在二十万左右
，把所有资金拿出来开了自己的第一家店，生意还不错，仅仅开店的第三年，在炒
房的大军中，H女投入了所有的资金，约80万，这中间包括新办理的信用卡资金，
还找朋友借了一些。

也是赶到这波棚改，具体能挣多少，现在房子还没出手，不过六间写字楼办公室，
在这个四线地级市还是很客观的。一个平方已经赚了超过4000元。

案例三，L女是一个国企职员，月工资在四千左右，每个月就是喜欢剁手的那种，
经常需要老公救济才能够把账单还清，这个也是为什么银行更喜欢给女人发信用卡
的原因。

幸好她丈夫是做生意的，平时流动资金比较多。大家能想象那种购物瘾上来之后有
多可怕吗？附近所有快递公司的人都认识L女，后来男人做生意赔钱了，流动资金
不够还款，也是为了生意能够起死回生，他们就去借了网贷，前后大概三十万。现
在房子卖了，工作辞了，手机号换了，稻米君后来要不是偶然的机会，还不知道他
们发生了这些事情。

案例四，M男是个体户，开个汽修店，生意虽然不好，但是他老婆会操持，在保证
两个孩子的情况下，还能够在有限的收入中剩下了一部分钱。后来银行的信用卡业
务员上门推广信用卡，M男就看在礼品的份上办了一张卡片，再后来，M男迷上了
赌博，微信的上的赌博泛滥，赌徒在输急眼的情况下就会不顾一切，结果信用卡资
金就被动用了，还借了网贷和借呗、微粒贷、招联等，加在一起大约十万。后来店
铺关门了，其余的稻米君就不知道了，能想象那种连一份外卖都不给钱，动手帮你
个忙都要报酬，凡是和他有往来的人都要被薅下来几根毛的人，会在赌博上那么疯
狂吗？

总结：信用卡资金如果只是满足日常的生活需要，完全可以放心使用，只要不是好
吃懒做的人，收支总不会差太多。投入生意周转也不是不行，高风险类的还是省省
吧！至于那些撸信用卡羊毛的群体，以前有很多发家致富的，但是现在的银行信用
卡积分都经过几轮调整，非专业人士无法操作，留待以后分析。

对于那些个人自制力不行的人，趁早注销了信用卡，省的留下来害人。
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