
智行理财网
收到银行办卡短信后 就能办理信用卡？为何你总被“他们”拒绝？

  

我们经常能够听到“一票否决权”的相关内容，而其实该内容一直“隐藏”在我们
身边。并不是只有大企业的日常运营中，有他的存在。在我们普通老百姓的信用生
活中，“一票否决权”也一直存在，尤其是在信用卡申领领域。

无论你是职场老手，还是职场新人，往往都能够收到银行邀请你开设信用卡的短信
。但是我们都知道，信用卡不是人人都可以申办的。当部分存在信用污点但是却收
到申卡短信的用户去申请信用卡的时候，总是会被银行的有关部门(风控部门)一票
否决掉。

自然而然地，也就产生了一些“误会”。既然银行都已经给我发短信让我申请信用
卡，并且给我提供了2万甚至5万的额度，为什么在我真正想要申办信用卡的时候，
又将我拒绝了呢？

我们都知道，银行也是需要盈利了。随着人口红利的不断减少，越来越多的银行甚
至会专门聘请营销人员，帮助他们拓宽信用卡的用户。而在此过程中，营销人员就
会根据他们的标准，决定是否邀请你开通或者给你发相关的短信。如果你连相关的
邀请都没有收到，往往就很难再次到达风控部门，从第一步开始就结束了。

那么，就营销层面而言，他们又有何依据呢？银行内部员工透露，一般情况下主要
来自用户的个人银行流水，以及他的存款理财习惯。简而言之，当你的个人流水中
存在定期存款或者购买银行理财产品的时候，往往会成为银行营销人员眼中的“香
饽饽”。邀请你加入信用卡领域，往往也能够带来意想不到的效果。

所以大部分情况下，对于营销层面而言，只要你的“账面”够漂亮，基本上都是能
够得到开通邀请的。但是会不会成功，却不是取决于营销层面而是风控层面。如果
说营销层面是敲门砖，那么风控层面就拥有“一票否决权”了。即便前面给你的“
橄榄枝”再怎么诱人，风控层面认为你不符合标准，也是很难开通信用卡或者是拥
有高额度的。

毕竟，银行也是需要承担风险的。如果一个人的流水以及相关存款理财习惯的确很
完美，却总是出现频繁逾期的情况，你还会觉得银行看好这个用户吗？所以当银行
的风控层面发现你的信用存在较大问题的时候，往往都会执行自己的“一票否决权
”，将你拒之门外。一般情况下，银行的拒绝标准是：两年逾期超过6次及以上，
或者8次及以上……

综上而言，当你收到银行邀请开设信用卡的短信时，并不代表你真的有权利开通。
你只是达到了开办的第一个条件，究竟能否成功开通还是取决于风控层面。换成日
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常的说法，就是看你的逾期情况。如果你是一个有逾期或者经常出现逾期情况的用
户，即便个人流水以及银行理财习惯表现得再好，也很难达成办卡的目的。所以想
要开通信用卡的各位，先维护好自己的信用生活吧！
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