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双十一过后，消费信用卡要不要分期；信用卡有

  

双十一刚过，消费金额多；一时没法一次还款。就想到分期，分期看起来很美，但
免息分期是不是羊毛？

银行会这么和你说想必各位都有过被电话推销分期的故事，在接到分期电话的时候
，总会听到这样的介绍：先生，您是我们的优质（幼稚）客户，特别向您推荐一款
分期产品，这个分期没有任何利息，每个月只要还XXX元就可以了，非常轻松！

相比起信用卡每天万五的利息，这项免息服务是不是看起来特别美好？银行对优质
客户，貌似还是挺厚道的嘛。

然而，真相究竟是不是这样呢？今天，让我们从实际数据出发，剖析信用卡分期的
真相。有些事情，客服不会告诉你

虽然信用卡分期不收分期利息，但有一项通常不会被银行主动提起的收费，叫做分
期手续费。许多银行的客服不会主动告诉你有这项手续费直到你看到账单。

而这项分期手续费的收取方式，是根据账单期数，基准报价在0.75%/期上下。而如
果你多了个心眼问客服，客服一般会告诉你：

每期手续费0.75%，一年12期只有9%，比每天万五的利息要便宜多了！

但是，手续费是否能直接和利息比较？这个问题，我们接下来解答：

鉴于信用卡分期和等额本息还款的每期应付金额相同，因此我们可以套用等额本息
还款的计算方式，来推算和分期手续费等价的年化利率：

信用卡分期公式：每期应付款=分期总金额 / 月数 + 分期总金额 *

每期手续费等额本息还款公式：每月还款额=[贷款本金月利率（1+月利率）^还款
月数][（1+月利率）^还款月数－1] 选取几个常见的优惠手续费，为各位算算：

每期手续费0.4%，12期，折合年化利率8.75%

每期手续费0.5%，12期，折合年化利率10.9%

每期手续费0.6%，12期，折合年化利率13.03%
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每期手续费0.7%，12起，折合年化利率15.16%

即使是基本上绝迹的0.4%手续费分期，其折合年化利率依然是一年期贷款基准利率
的两倍。因此，优质客户不优质，当接到银行推销电话的时候，还请各位务必谨慎
。有没有值得参加的分期？虽然主动推销的分期大部分有些坑，但不能一棍子打死
所有分期，有些分期活动依然是可以考虑参加滴。而最著名长久的，莫过于Apple 
Store目前正在进行的12期免息分期；招商银行、工商银行和农业银行都可参与。
在每年交苹果税的时候，叠加上这项分期，能省下许多银子。除此之外，国内部分
电商在购物的时候，也可选择分期付款，参照下图：

工行农行的3期，以及工行的6期12期分期手续费都相当厚道，终于有个机会能宠幸
大妈行了！

工行农行3期分期：每期手续费0.4%，折合年化利率7.19%

工行6期分期：每期手续费0.3%，折合年化利率6.15%

工行12期分期：每期手续费0.3%，折合年化利率6.58%

另外，建行和农行的6期12期折合年化利率一般也在7.2%以内，都已经相当厚道。

总结解法

现金分期是个好产品，因为不是每个人都有充裕的现金流。相比最低还款而言，现
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金分期的年化利息实际上的确有所降低，而且部分国有银行在指定网上商城提供的
商品分期利率也确实很厚道。

但目前存在的问题是：部分股份制银行通过制造信息不对称，诱惑无实际需求的客
户做现金分期。这种行为类似于前几年保险外呼营销，是很危险的方式，不仅对客
户的利益无法保证，也会对自己的名誉产生影响。

不想受到各家银行少打外呼电话，可以朋友支个招：

如果您不希望接到这样的推销，可以在接到电话的时候，明确表示自己不愿意被外
呼分期，并要求被加到外呼的黑名单里，然后礼貌的结束电话。

如果银行再电话你要求分期，就可以告诉银行：我已经申请进外呼黑名单，如果再
电话，我只能和你们的上级主管部门（银监会）反应情况啦，然后再回个电话给银
行客服当班值班经理，确认自己在外呼黑名单里。

希望这篇文章能帮到您和身边的朋友，希望各位看官能真正享受到现金分期的乐趣
。
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