
智行理财网
库克带着Apple Pay跟马云的支付宝来较劲

  

你有没有想过这样的场景？在商场买单时只需将手机靠近pos机终端，进行指纹触
摸便能完成支付。看似好莱坞大片“007系列”里的高科技场景，马上就要实现了
。

日前，中国银联宣布，他们同时与苹果及三星就Apple Pay和三星Pay入华达成协
议，并称2016年初推出此项服务。而招行、中信、浦发等中资银行成为首批支持A
pple Pay服务的金融机构。

然而，面对微信和支付宝以巨额补贴沉淀的用户习惯，Apple Pay和三星Pay在进
入中国市场时挑战不小。相关数据显示，支付宝在移动支付市场的份额为70%，其
竞争对手腾讯的支付平台财付通为19%。

不过Apple Pay和三星Pay也并非没有优势。苹果支付使用的近场支付更有利于客
户信息的保密，用户可直接将交易数据加密传给银行，直接向商家支付，省去第三
方支付的中间环节，极大减少泄密风险。此外，支付宝和微信钱包支付都需要网络
支持，Apple Pay跟信用卡一样，不受网络环境的限制，随时随地都可以刷。

谁都知道一山不容二虎。在中国的第三方支付市场，支付宝有绝对的优势，Apple 
Pay可以靠iPhone的黏性锁定用户，但强龙不压地头蛇，马云的支付宝自然不愿意
把自己的蛋糕分出去，所以当库克和马云正面PK时，这场硬件与补贴、海外公司与
本土市场的好戏便有了想象空间。

可以说，互联网时代，谁取得用户，谁才能称霸，产品的便利性必须摆在首位。从
根本上讲，Apple Pay和支付宝是有本质差别的。Apple
Pay在消费支付流程里扮演的是支付通道的角色，把实物信用卡电子化。Apple Pa
y消费的时候，信用卡消费信息是通过苹果的通道到银联，银联再跟相关的发卡商
结算。

但是支付宝不一样，支付宝在支付流程里想要做的是取代银联成为结算单位，通过
支付宝消费的时候，是支付宝从银行直接扣款，然后把钱转给商家，这也是支付宝
号称面对“双十一”的巨大交易量也能完美支付的原因所在。

现在的苹果正试图把iPhone用户跟商户、银行牢牢控制住，Apple
Pay只是一个开始，当所有人都把iPhone的Apple Pay功能当作理所当然的时候，
商户不得不接受苹果制定的规则，而银行也只能选择跟苹果合作，苹果便成为这条
食物链上最高等级的存在。更夸张地讲，苹果正把“邪恶的魔爪”伸向其他行业，
在其强大的资金支持下，做到该领域最强只是时间问题，除非遇到十分强有力的抵
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制，否则恐怕未来苹果真的会统治整个移动互联网世界了。

这一次Apple Pay跨越万里长城来到中国，带来的影响也许比我们所看到的更深更
远。最终的结果就是，支付宝跟Apple
Pay一同逐鹿中国市场，也许在看似和平的表象之下，支付宝跟Apple
Pay终究会决出一个胜负。到时候鹿死谁手，就要看各自的能耐了。
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