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据中国证券报记者统计，2019年以来，已有7家地方银行系理财子公司开业，分别
为宁银理财、杭银理财、徽银理财、南银理财、苏银理财、青银理财和渝农商理财
。不同于全国性银行的理财子公司，地方银行系理财子公司瞄准“小而精”，聚焦
区域发展，发行的产品以固收类为主。

聚焦区域发展

记者从渝农商理财有限责任公司(简称“渝农商理财”)获悉，日前该公司联合成都
银行成功同步发行全国首款成渝地区双城经济圈专题理财产品。该理财产品完全按
照净值化运作，期限358天，业绩比较基准为4.2%。此次募集的资金将全部用于支
持成渝地区双城经济圈实体经济发展。

渝农商理财相关负责人表示，下一步，公司将继续践行全国农商行及西部地方银行
首家理财子公司的金融服务使命，紧紧围绕争创国内一流资管机构目标，矢志服务
地方经济、助力乡村振兴，持续提升为客户资产保值增值的专业理财水平，做优做
强公司综合实力，倾力打造重庆金融服务“新名片”，为更好助力成渝地区双城经
济圈建设贡献新的更大力量。事实上，这并非渝农商理财发布的首款助力地方经济
发展的产品。此前，渝农商理财联合杭州银行发行过一款旨在促进长江经济带发展
的产品。

据记者统计，2019年以来，共有6家城商行和1家农商行设立理财子公司，分别为
杭银理财、宁银理财、苏银理财、南银理财、青银理财、徽银理财和渝农商理财。
作为地方系银行理财子公司，其一大特色就在于立足区域发展。例如，徽银理财与
各级政府签署了重大项目投资意向协议，共同搭建项目对接平台，为区域内企业提
供一揽子金融服务，公司非标类资产投向安徽省内占比超过56%，切实降低区域内
企业融资成本。

南银理财有限责任公司(简称“南银理财”)相关负责人则表示，将立足江苏，深耕
南京，积极参与“一带一路”、长三角一体化等国家重大战略，有效服务实体经济
，助力地方经济发展。

固收类产品占比高

业内人士称，由于中小型资管机构资源有限，产品发行不可能处处开花，因此仍以
固收类为主。中国理财网4月12日数据显示，7家地方系银行理财子公司共发行产品
599只，其中固收类501只、混合类8只，无权益类产品。
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不过，已有不少地方银行系理财子公司看好后市，目前正抓紧提升投研能力、加快
布局。

宁银理财有限责任公司认为，展望后市，海外劳动力市场大幅改善叠加稳定收入预
期，周期制造与消费的周期性复苏带动盈利修复，短期来看市场风格有利于周期制
造、服务消费等行业板块，中长期看受益于“十四五”规划、基本面稳定向好的科
技型企业仍蕴含投资机会。

南银理财表示，从市场角度来看，回调后的上证综指距离底部支撑位置不远；从估
值消化角度来看，部分股票经过连续下跌，目前已具备一定的性价比；从资产配置
角度来看，资本市场改革和引导居民财富向权益市场转移的趋势是长期看好权益资
产的基础。

杭银理财有限责任公司则表示，其秉持风险可控、稳健稳妥的思路，搭建了投研一
体化组织架构，进一步加大债券库、股票池的建设和管理，积极探索开展权益投资
，发布三潭映月指数，顺利发行挂钩股票指数的收益凭证理财产品，并已获批外汇
业务资质，理财产品体系日益完善。同时通过推进与投研头部券商机构合作的方式
，实现资源整合，有效提升投研综合能力。
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