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用卡断舍离

  顾名思义，少行就是行数少；多核就是同行及同卡种的全家多人同持。为什么？
原因有很多，例如精力有限，不想管理8行10行的年费、还款及活动等；又例如同
一活动同一优惠，多核就可以享有多份。我们的主旨是省心、省钱。一、消费场景
和金额 单身贵族、二人世界、三口之家，大家的支出可能有一定的个体差异，但是
大致分为： 1、财务费用，主要是住房按揭、车贷、其它借款的本息费用；
2、居家费用，包括房租、物管费、水电、宽带话费等；
3、交通出行，油费、飞机火车、旅游费用等；
4、生活购物，食品餐饮、服装、生活用品、化妆品等；
5、保险费，自由职业的五险一金、车险、家庭成员商业医疗、意外险等
6、爱好和嗜好品，户外活动、运动健身、舞蹈瑜伽、保健按摩、烟酒等；
7、人际往来，社交应酬、人情交际、礼物礼金。 
本文假定人设：三口之家，年支出33万，其中财务费用（房贷等）14万元，另每年
可通过信用卡的支出约15万元，其中油费和烟2至3万、超市购物2至3万。
二、选卡和用卡 1、同卡种多人同持主卡 首选权益稳定、优惠力度足够、不繁琐不
烧脑的卡产品。按本文假定人设，优先选择具备加油站优惠权益的卡产品。 
平安好车主金卡：88折返现100元/月，年满30000元免年费；一家三口办齐3张主
卡，每年9万消费（其中加油站加油、充值、购烟等共3万）直接返现3600元。 替
代备选邮储车主白金：92折返现80元/月，年消费20次免年费；另如0755可首选华
夏畅行尊尚白金、010和020本地城商行和农商行也有类似卡产品。
2、同行卡多人共持主副卡 首选常年活动、名额充足的卡产品。按本文的假定人设
，本地的浦发银行各种活动特别多，其中有超市购物85折的活动，符合需求。 
浦发银联白金基本都无年费，办理1张主卡2张附属卡，可以170元购得200元超市
（沃尔玛、永辉、家乐福等）购物卡，每卡每月两次，全年可以12240元（超市购
物85折活动）购得14400元购物卡，省2160元。 若有更大的购电、超市、通讯费
用等支出需求，还可以首选广发犀利卡，办理3张主卡，每年72000元消费直接返
现3600元（每卡消费2000元/月，返现100元/月/卡）。 替代备选中国银行免年费
卡，积分长期可以兑换话费、购物卡等；中行1张主卡2张附属卡，报名快捷5倍积
分活动，每万元消费可兑换约90元购物卡。 3、权益补充 以假定人设的信用卡年支
出，首选无持有成本的卡产品，如期免邮储鼎致、期免民生精英、国贸香白等，权
益和办理的条件各不相同，可以按需求和资质选择。
4、本文假定人设的持用卡说明—卡片配置 平安车主金卡3张主卡；
浦发银联白金1张主卡、2张附属卡； 邮储期免鼎致1张主卡。 
全家3人仅使用和管理3行7卡（5主卡2附属卡）；主要使用平安车主的全国88折加
油权益和本地浦发商超85折两项权益活动，这10余万元消费全年省钱5600元。足
够省心更省钱。三、结束语 近两年来，各行卡产品商旅权益的缩减是个大趋势，它
们把经费更多的使用在各类活动，如平安的各种88折、8.8元洗车等，本地浦发的0
元观影、商超85折等，全国活动更多的不胜枚举。同时各互联网平台的跨界竞争，
加剧了这个行业变革的速度。 消费优惠可以普惠到更多的客户，我们持卡人对那些
耗费精力、无法带来足够便利、不适合自身的产品，一定会用脚投票，果断的断舍
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离。让卡产品这种支付和记账方式，回归到发行人盈利和持卡人便利之双赢的初衷
。
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