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我国进入新一轮加息周期，分期付款的消费方式正越来越受市民关注。很多人选择
分期付款是因为分期付款既能满足提前消费的欲望，又能缓解经济上压力。分期付
款，受到越来越多的市民青睐。

六成以上白领选择分期付款

据了解，现在，年轻人(包括大学生和新白领)用分期付款方式购买手机、数码产品
和电脑的占六成以上。

信用卡忠实拥护者李先生三年前就办了一张工商银行牡丹卡，他认为：花明天的钱
做今天的事，拿别人的钱享受自己的生活，避免占用自己更多的有限资金，这是分
期付款最大的优势。像李先生这样毕业不久，收入不高的普通白领对信用卡分期消
费比较热衷，汽车、装修、数码、电器等的消费，使用信用卡分期付款正成为他们
优先考虑的支付方式。

据记者了解，在宜昌，目前工农中建交招等各大银行都相继开办了分期付款业务，
只要拥有银行信用卡，带着身份证，就可以在指定商家处现场办理相关业务，轻轻
松松几分钟就能搞定。而可以办理分期的金额也一降再降，有的银行甚至500元就
可以办理分期付款。

寅吃卯粮可提前享受

部分从未用过分期付款的市民认为，零首付、免利息的分期付款业务的确颇具诱惑
，但用分期付款的方式消费要比现金购买产品多花不少钱，分期付款并不一定合算
。

星火路电脑城的赵经理表示，合不合算不能只考虑价格，很多顾客购买的是高新产
品，消费者在付款的过程中已经享用到了商品的价值。这种情况在大件商品上表现
更加明显，例如，一台市场售价为13000元的笔记本，如果分期大概要14000元左
右，虽然多花费了1000元，但是可以提前很长时间享受它的价值，这在某些人看来
是合算了，个人想法的不同决定其享受价值的效益。

工商银行人士认为，经济并不宽裕的年轻人采取分期付款的方式，一方面能够提前
得到优质的感观体验；另一方面，手头上留点活钱，可以用来做一些投资。

巧用分期避免隐性成本
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为了想分期付款不多付钱又买到自己心仪的宝贝，专家建议消费者最好选用信用卡
刷卡分期的方式，因为虽然各银行还款期限不一，利率也不同，但基本都允许还款
中途一次付清。同时，消费者还应多跑几家商场、多问一些商家，因为各品牌各卖
场规定并不都是一样的。据记者了解，各银行针对各卖场的分期付款政策是不相同
的。所以，有必要多问多比较产品价格与利息、手续费等隐性成本。

在本次春博会上，章先生刷卡订了自己心仪很久的车，他将信用卡透支转换成分期
付款方式，觉得非常超值：现在车贷在银行很难贷到，而汽车金融公司的利率很高
，还是信用卡分期付款好，既不用信用额度，还能享受优惠，一个月只用还1800多
块钱，就能把喜欢的车开走，真是太划算了。

延伸阅读

分期付款已经逐渐成为信用卡的一个基本功能，各家商业银行都在不断开发着信用
卡的分期付款的合作商户。通过分期付款，确实也增加了商户的销售额和信用卡的
交易量。但这些可以使用信用卡进行分期付款购物的商户仅限于实际的商场，并没
有网上商城。而对于网上购物，据统计2005年上半年全国成交额累计达100亿元，
显然，通过网上购物已经形成了一个巨大的市场，并在不断的成长之中。假如使用
信用卡在网上购物也可以分期的话，必定会极大的刺激信用卡的消费额和网上购物
成交额。

信用卡网上分期付款的实际需求

第一，网上购物方便、快捷、成本低，已经形成了一个巨大的市场，其中在线支付
又占到了近一半的份额，而信用卡又有网上支付的功能，所以完全可以成为网上分
期付款的载体；

第二，从银行的角度看，银行在不断开展信用卡的分期付款活动，确实能增加信用
卡的交易量，并且在一定程度上增加了银行的发卡量，银行也能够从中获得更多的
收入；

第三，从商户的角度看，已经与银行开展分期付款的商户如国美电器，有一定的分
期付款销售额，也就是说能够在一定程度上增加销量，并且没有额外的成本与风险
产生，所以，商户本身会支持分期付款的。当然，网上商城也是如此；

第四，从持卡人的角度来看，分期付款是一种很有吸引力的消费方式，目前信用卡
的分期付款的形式有很大的地域局限性，如果当地没有与银行合作的商场，就没有
办法实现分期付款消费。而网上分期付款可以解决这一问题，她可以摆脱地域的限
制性，整个物流过程完全由网上商城来实现，通过配送、邮寄等方式。
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实现信用卡网上分期付款需要解决的问题

第一，网上分期支付系统与银行系统的对接。方式一，网上商城可以给信用卡分期
开辟一个专用通道，持卡人通过这一通道购买商品便以分期付款的形式反馈信息给
银行，银行进行相应的处理（是否通过申请），再反馈信息给商城。不过这需要网
上商城为此开发一个功能，需要付出一定的开发成本。这一方式比较适合规模较大
的商城，因为交易量很大，所以开发成本相对来说可以忽略，不过对于持卡人来说
比较方便；方式二，网上商城提供本商城的分期付款申请表，持卡人下载填写后寄
到银行，银行进行相应处理后反馈信息给商城，商城发货。这种方式对于网上商城
来说没有额外的成本产生，比较适用于规模小的商城，但是对于持卡人来说多了一
个邮寄申请表的过程，即增加了持卡人的成本；

第二，业务支持。需要银行或者第三方来开发网上商城作为网上分期付款的商户，
这可能是一个比较长的过程。不过，目前招商银行和中信实业银行已经开展了分期
邮购的业务，也有一些网上商城支持信用卡在线支付，可以在此基础上进行开拓；

第三，需要一个宣传的平台，无论对持卡人还是对商户。对于持卡人：可以在每期
账单中附带宣传彩页进行宣传，银行网站上也是不错的宣传平台；对于商户：进行
宣传来吸引商户自动加入网上分期付款的联盟，这样可以大大降低银行的商户开发
成本。不过，如果仅限于在银行的网站上宣传会有很大的局限性，这就要求第三方
媒体的出现，集大众性和专业性于一身的媒体平台。
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