
智行理财网
江西银行着重“零售”客户群体，发卡量“逆流

  

信用卡资讯网给你带来更多的信用卡知识！ 

 

 对于江西银行“零售”而言，稳定、庞大的零售客群是一切业务的基础。 

  量大质优的客群群体可构筑银行稳定且成本低的负债，而强大的负债基础决定了
风险成本低，这一点是江西银行当下的重中之重。

  2019年，当全银行行业信用卡发卡量普遍呈现下滑趋势时，江西银行信用卡发行
量累计发行信用卡51.86万张，累计实现信用卡业务收入2.35亿元，呈上升趋势。

  江西银行信用卡业务紧紧围绕‘控风险、降成本、提收益’为总体目标。

  江西银行推出品牌联名信用卡，满足江西银行客户在装修、旅游、教育等各类大
额消费场景的消费需求。江西银行创新运用‘信用卡+消费场景+精准营销’的信
用卡活动营销策略，在积分兑换的基础上增加‘积分+额度’支付、额度直接支付
、额度分期支付等多种支付方式。

  江西银行在优化信用卡全流程风控管理体系上，以科技系统，结合行内外大数据
分析，其中包括：

  在信用卡审批环节对征信等相关政策进行持续调整完善，提升客户准入风险识别
能力。

  在信用卡使用环节优化套现侦测模型、加强信贷风险监测系统预警信号的交叉运
用，实现对早期风险预警客户的侦测及差异化管控。

  在信用卡账单逾期环节调节完善催收策略，通过上线智能语音催收，引入专业相
关金融机构，有效提升催收质效。 
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