
智行理财网
2021年想有大额信用卡？用这三招提额才行

  

关于信用卡提额技巧，各种方式一堆，看得头晕眼花，提额其实很简单，先让银行
赚钱，你就成功了一半，要想提额快、提的多，就得吃猛药新药。今天卡姐（融36
0卡达人，微信号rong360card）给大家来点特别的。

自己割肉

多刷卡消费，听得耳朵都起茧了，但药效却在下降。因为这东西太简单了，谁都会
，自然就没效果了，因为人人都在刷卡消费。

卡姐认为这就好比避开上班早高峰一样，之前只要少数几个人提前半小时，人自然
少也不挤。后来大家都知道了，人人都提前半小时，结果就是方法失效了。要让药
有效果，就得用下面的招数：

1. 猛刷银行的合作伙伴，让银行有面子。银行跟商家都战略合作了，肯定是希望给
商家带去大量消费者的，你这边还不解风情地不去捧场，谁愿意给你大幅提额啊！
合作商家怎么找呢？卡姐（融360卡达人，微信号rong360card）教大家一个小技
巧，自己上所持银行信用卡商城网站购物或者在信用卡中心查就知道了，比如交行
的沃尔玛，建行的好多电影院，中行的KTV等等；

2.猛刷高费率pos机，酒店、酒吧、宾馆、KTV、餐馆等类型的商户使用的都是高
费率POS机，让银行吸干商户的血；

3.保证每个月有最少一次大额（超过2500元）刷卡，这样才能火速提额。额度不够
怎么办？卡姐告诉大家一个必杀技，比如你额度500，要刷2500，那就提前往卡里
存2500块。

舍不得孩子，套不住狼，就得先让银行挣钱。为什么银行给你的金卡、白金卡才两
三千额度？就是想看看你的实力和诚意。

借花献佛

买银行理财产品或者存大额定期提额，谁都知道，比如工行提额最稳妥的方法买步
步为赢理财产品，中国银行是出了名的砖行，需要搬砖提额。

问题是，自己没砖怎么办呢？卡姐（融360卡达人，微信号：rong360card）认为
，办法总比困难多，可以采取过桥的方式筹集钱。
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举例来说，身边有经济富裕亲戚的，或者同学比较有钱的，或者自己做销售跟老板
熟悉的，这些人都可以成为你的游说对象。比如借5w，告诉他就是把钱去存款和买
保本银行理财，资金安全，两三个月后归还，给他点好处费。钱到手后，你就自己
去买银行理财或者去存定期，搞定后，就向银行更新自己的财力证明，然后申请提
额。举例来说，你借5w，存入工行3年定期，半个月后带上存单去工行柜台申请提
额。

提额成功后，把钱取出来（定期是可以提前取的，银行理财你就买30天或者14天的
）还给对方，这样操作，大家都有好处，借钱的人得了好处，你的信用卡额度也提
升了。

假设5w元，你借3个月，理财收益是4%，你赚了500元；给对方5%的收益，相当
于要给人家625元，你亏了125元。但是，你的信用卡额度从2000提到了6000，其
实你还赚了3875元。换句话说，只要你提的额度高于125，就不亏。

前两个月有条新闻据媒体报道，万达私有化项目书透露，万达商业在退市满两年或
2018年8月31日前未能够在A股上市，万达集团以每年12%的单利向境外投资人回
购全部股权，以每年10%的单利向境内投资人回购全部股权。

看见了没，王思聪的亲爹首富王健林都是靠这样弄的，借钱私有化万达退市，然后
再上市，我们有啥不可以的？这种方式的效果是惊人的，第一次成功后，大家就可
以经常合作，好几张卡都能搞成大额信用卡，也不用出什么钱，皆大欢喜。

另类提额

作为银行的信用卡用户，很多人都讨厌银行发的各种营销短信，尤其是各种新业务
、新活动等等，但卡姐（融360卡达人，微信号rong360card）要说，你们这是在
跟钱过不去。其实手机多下几个app，上几个网站，对于屌丝来说浪费不了多少时
间，但可能有很高的收益，比如下面这种朋友。

所以，卡姐认为，要想提额，就多多用银行的各种什么闪付、app等等，第一时间
尝试新业务新活动，回报也是不小的。

当然，去柜台霸王提额也是需要有的。给大家讲个故事，卡姐的前同事用的是大妈
行卡，额度一直上不去，一怒之下就去柜台提额，除了资产证明，人家把老婆、小
孩和车都带上了，银行经理一看，他老婆貌美如花，车子牛x，立马邀请他进贵宾
室，额度直接18万！服不服？要相信奇迹！更多申卡提额秘籍，请关注卡姐（融36
0卡达人，微信号：rong360card）并分享给朋友，每天接收信用卡贷款惊喜干货
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