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颜值经济盛行！女子花2万多元整容后感觉自己整失败：眼睛倒三角 看起来又凶又老

  

每个人都有追求美的权利，现在各类医美手段也层出不穷，但在“变美”的同时，
一定要谨记、充分了解风险所在。

近日，济南市民张女士向记者反映，去年9月份，她在济南市中区的“禾歆医疗美
容机构”进行眼部和下巴部位的整形手术。术后经过半年的恢复，张女士对两项手
术的效果均不满意。4月22日下午，记者联系到禾歆医疗美容机构的负责人，负责
人称，目前双方正处在协商过程中，整形机构向张女士提出了两种解决方案：一种
是帮其修复，另外一种则是退还手术费用。

花费两万多做手术：下巴歪得更厉害

据济南时报报道，2020年9月份，张女士在熟人的介绍下来到市中区禾歆医疗美容
机构，想要进行眼睛和下巴部位的整形。此前张女士曾在其他整形机构做过下巴假
体填充，但假体已经产生倾斜，想趁此机会也将下巴修复手术一起完成。

“手术前，我和医生沟通好了，希望眼睛做得自然一些。”张女士告诉记者，术后
自己经历了约半年的恢复期，但恢复时间越长，自己越感到“奇怪”。“现在眼睛
是一个倒三角状，看起来又凶又老。而且双眼皮没做出来我已经无所谓了，现在是
眼睛的整个形状做坏了，并且修复不回去了。”张女士说，眼综合手术和自己预想
的样子差别较大。事后她找了多家整形机构，咨询能否再次修复改善，得到的答案
都是“很难”。
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另外，张女士说，原本想要修正的下巴，在这家整形机构做完后比术前更加倾斜。
“原本只歪了一点，动完刀以后歪的更厉害了”。22日下午，记者联系到禾歆医疗
美容机构的工作人员。

她告诉记者，21日下午双方就此事进行了协商。“下巴修复手术我们肯定是往正的
方向调整，眼睛也是，每个人的审美不同，美的标准判断也不同。”工作人员解释
称，美丑取决于个人审美，但手术不构成医疗事故。

“一开始我们提过帮张女士再次修复，她拒绝了。后来我们就说把手术金额全部退
还，但张女士对金额不满意，所以还在协商当中。”工作人员说，最迟本周六机构
就会给张女士一个答复。

机构：医美市场高速增长，预计2025年中国医美市场突破万亿

据券商中国报道，在“颜值经济”盛行的当下，医美市场高速发展。医美平台更美
发布《2020医美行业白皮书》显示，2019年中国纯医美市场规模达2560亿元，近
五年的平均增速为30%左右，预计2025年中国医美市场规模突破万亿元。其中私密
整形市场规模增幅超过100%。此外，00后入局医美市场，也为医美行业注入了新
活力。

2020年度医美消费热频词为“轻医美”、“抗衰”。90后、95后人群逐渐成为医
美消费主力，95后“逢播必欢”，90后抗衰激增。数据显示，更美平台订单量前十
的医美项目分别是肉毒素注射、玻尿酸注射、小气泡、光子嫩肤、水光针、脱毛、
水氧活肤、果酸焕肤、吸脂、热玛吉。其中，热玛吉以281%的增速成为订单量增
速最快的项目，洗牙、植发、光子嫩肤及脱毛紧随其后。

银河证券表示，随着新世代消费者追求美的意愿增强，颜值经济应运而生，带动医
疗美容行业蓬勃发展。2019年中国医美项目渗透率仅为3.6%，远低于同期美国、
日本、韩国的渗透水平。根据新氧发布的《2019医美行业白皮书》，中国每千人诊
疗次数仅为14.8，约为日本一半，韩国的1/6。预计未来医美行业渗透率还有较大
提升空间，有望随居民收入增长进一步提升。此外，医美行业技术渐趋成熟，医美
疗程风险降低也将促使中国医美渗透率进一步提升。预计2023年我国医美行业市场
规模将达到3468.82亿元。

太平洋证券指出，随着消费升级以及医美渗透率的提升，该行业热度逐年升高，医
美服务的供给端和需求端都快速增长，具有很强的市场性和消费属性。按照介入手
段，医美大致非为手术类和非手术类，手术类主要包括五官整形、美体医疗等整形

                                    3 / 5



智行理财网
颜值经济盛行！女子花2万多元整容后感觉自己整失败：眼睛倒三角 看起来又凶又老

项目，非手术类主要包括注射填充、激光美容等皮肤美容项目。预计2023中国医美
市场规模将拓展至3115亿元。

行业逐步规范，产业链头部公司迎来发展黄金期。纵观医美行业政策发展的趋势，
国家有关部门对于医行业的监管日趋严谨，市场监管有望逐渐成熟。规范的市场利
好正规的医疗美容机构，未来行业集中度有望提升，优质企业将以远高于行业平均
水平的增速快速成长。

浙商证券最新发布的研报称，新玩家通过收购积极入局，医美概念已成为企业价值
提升的催化剂。医美市场火爆，近年来多个玩家通过并购迅速入局医美，形成“主
营业务+医美”的跨行布局模式，提升企业价值。

1)奥园美谷：收购浙江连天美，房产企业入局医美领域。2021年3月奥园美谷发布
公告，拟以6.97亿收购浙江连天美55%股权，并于4月完成股权过户变更，迅速切
入医美赛道，占据浙江医美市场龙头地位。

2)金发拉比：收购韩妃投资，打造“母婴+医美”双业务模式。2021年4月发布公
告，拟出资2.38亿元通过受让股权获得韩妃投资36%股权(对价6.61亿)。广东韩妃
医美连锁区域根基深厚，截至2020年已实现3城5院的布局，其中广州/珠海/中山分
别为3/1/1家。

3)澳洋健康：医院运营经验丰富，入局医美赛道实现产业延伸。该公司已拥有总床
位超2100张的大型医院集团，18年并购唯恩医美，旗下张家港唯恩医疗美容医院
是由张家港市卫生部门审批的专科医疗美容医院，集医疗美容、皮肤美容、美容中
医科于一体，具有多年临床整形经验。

老玩家横向拓宽业务面+纵向延伸产业链，抬高自身壁垒。医美上游(耗材/器械)具
备较高的牌照与技术壁垒，下游(终端诊疗机构)的品牌影响力与客户池也需较长时
间沉淀。各老玩家判断市场热点，提前布局产品线，并通过收购进行横向业务扩张
与纵向产业延伸。

1)昊海生科：完善“医疗端+消费端”医美产业链。一方面，并购欧华美科，扩展
射频、激光医疗设备及家用仪器领域。另一方面，投资美国Eirion，拓展“外用涂
抹+经典注射”肉毒素产品线。

2)华东医药：18年通过收购Sinclair布局少女针，21年将迎收获期。该公司早年通
过代理伊婉玻尿酸切入医美赛道，产品矩阵包含玻尿酸、肉毒素、埋线、医美器械
等。公司于18年8月以14.9亿元收购英国Sinclair，旗下Ellansé少女针于21年4月获
批，有望迎来收获期。
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3)鲁商发展：继福瑞达后又收购焦点生物完善透明质酸产业链。该公司原为传统房
地产公司，18年收购山东福瑞达医药100%股权增加在生物医药及护肤品产业的业
务布局；20年初又完成对焦点生物的收购60.1%股权的收购，完善原料板块。

板块分析：

颜值经济火了！医美板块站上风口

太火爆！炒“医美”也上瘾？A股+港股轮番大涨 10天9板大牛股还在停牌核查

行业研究：

医美行业研究一：国内市场迎朝阳关注产业链各环节头部公司

医美行业专题系列：医美市场百花齐放 新老玩家同台竞技
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