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近年来，我国汽车产量和销量逐年上涨，已经连续 6 年居于世界首位，与此同时我
国汽车消费贷款也大体处于上升趋势，汽车消费贷款余额保持持续上升，与汽车销
量发展趋势一致。目前，世界发达国家平均贷款买车比例约 70%，美国在
80%以上，而我国远低于这个水平。

我国个人汽车消费信贷业务始于 1999 年人民银行出台《关于开展个人消费信贷的
指导意见》这项政策。随后，各机构纷纷将个人汽车消费信贷业务纳入业务领域，
并给予重点发展。此后十几年间，我国汽车产销量快速增长，个人汽车消费信贷业
务经历了商业银行抢占市场期、汽车金融公司进入期、创新增长期三个阶段。

近几年，部分商业银行推出的信用卡分期购车业务得到了快速发展，成为个人汽车
消费信贷市场上的一匹黑马，占据了较大的市场份额。

信用卡分期购车优势

在利率方面，信用卡分期购车低于汽车金融公司，有着成本优势；在审批速度上，
信用卡分期购车比银行汽车贷款手续简便、快捷。信用卡分期购车平衡了汽车金融
公司与商业银行汽车贷款的优缺点，具备成本较低、信用模式为主、办理手续简单
、汽车合作品牌较多等竞争优势。

而对于银行而言，信用卡分期购车优于传统银行汽车贷款，能够在客户进行业务申
请及贷后偿还阶段，对客户的消费情况、还款情况等进行记录和跟踪，有效地控制
可能出现的风险。

信用卡分期购车业务的流程

前去可办理贷款品牌的 4S 店选择车型；

向相关银行申请信用卡分期贷款；

.银行审核（1-3 个工作日）；

支付首付、手续费；

提车、每月还款。

目前各商业银行纷纷推出自己的个人汽车消费信贷产品，但产品在最低首付、手续
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费率、最长期限等各方面大致相同。

信用卡分期与传统银行贷款对比

费率方面

信用卡分期购车可以由经销商提供不同程度的贴息活动，有时经销商为了对车型进
行促销，对购车消费者提供全额贴息，零手续费率。而银行汽车贷款业务利率为官
方利率，因此受到一定的限制，目前大部分银行对12或18个月的分期采取免息活动
，远低于一年期贷款利率，而费率的高低是消费者在选择购车方式时考虑的重要因
素，因此对于购车消费者具有较大的吸引力。
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办理手续的快捷程度

信用卡分期购车业务要优于银行汽车贷款业务，由于信用卡分期购车消费者仅需持
本人有效身份证件和信用卡原件直接去经销商处填信用卡分期付款申请表即可，经
过审核通过签署相应的贷款合同和抵押合同即可，手续相比传统的银行汽车贷款要
简便很多，为借贷双方都提供了许多便利。

可选车型方面

由于信用卡分期购车只限于与银行合作的汽车品牌，购买其他品牌车型则无法办理
此项业务。而银行汽车贷款则对车型没有限制，对任意车型都可以提供放贷业务，
客户选择空间较大。

贷款额度、期限和首付款
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信用卡分期购车业务和银行贷款购车业务在贷款额度、贷款期限及首付款方面也有
一些差异，如信用卡分期购车业务一般要求贷款额度不得超过 50
万元，贷款期限一般为 1-2 年，最长为 3
年，而银行贷款购车业务一般无额度限制，期限最长为5
年；在首付款方面信用卡分期购车业务一般要求 40%，有些车型可以优惠到
30%，银行汽车贷款的最低首付要求仅为 20%即可。
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